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El presente informe resumen los logros y resultados obtenidos por la Gerencia General 

en el período comprendido entre enero a diciembre de 2019. Durante este período se 

trabajó en venta al por mayor de productos medicinales (naturistas). Adicionalmente, se 

han realizado todas las declaraciones e informes solicitados por el SRI, el IESS y la Súper 

Intendencia de Compañías. 

Continuamos con la oferta de productos que se consolidaron con las mejores marcas del 

mercado Natures Garden, Green Life, Labmac, Pronavit, Masson y Vitafarm. Se han 
desarrollado estrategias del mercado que permitan posicionar la marca y aumentar las 
ventas como el Super dos, y Super Tres; que por la compra dos productos, el tercero es 

gratis. 

Los dos modelos de ventas del año 2019 no dieron los resultados que se esperaban; por 
lo que propongo en este año, crecer a través de nuevos canales de ventas, con el slogan 

“Naturallife más cerca de tí”. Que consiste en posicionar el producto dentro de las tiendas 

de barrio a través de vitrinas mostrando nuestro inventario. 

Al cierre de diciembre de 2019, la empresa tiene una pérdida del ejercicio de 56042.65 y 
no se ha logrado una facturación ni cercana a lo proyectado en el modelo de negocio. 

No se tienen deudas con proveedores externos, tampoco con los empleados y ex- 

empleados, ni con el IESS y SRI. 

Aprovecho esta oportunidad para informar que en el 2020 entraremos al mercado con un 

nuevo proyecto que permitirán recuperar el valor de las acciones en un plazo de tres 

años. 
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