Guayaquil, 13 de marzo del 2020

Sefores

JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS

REPRESENTACIONES EUROPEAS EURO&REPRESENTACIONES S.A.
Ciudad.-

Sefiores Accionistas

Cumpliendo las disposiciones estatutarias correspondientes, pongo a consideracion de
ustedes el informe referente a las actividades desarrolladas durante el ejercicio fiscal del
2019.

I.- Analisis de la situacion financiera y resultados obtenidos al cierre del ejercicio
2019

La operacion del afio genero una utilidad a disposicion de la Junta de accionistas de
USD$1,828.

Las ventas de nuestros productos durante el 2019, ascendieron a USD$ 162,052

2019
Ventas 162,052
Costos de Ventas (101,032)
Utilidad Bruta 61,020
Gastos de Ventas (58,907)
Otros egresos, neto 38
Utilidad antes del impuesto a la renta 2,151

El Balance general refleja activos por USD$ 222,678, de los cuales USD$124,475
constituyen inventario. El pasivo estd compuesto principalmente por los valores a pagar a
accionistas.



ACTIVOS 2019

Activos corrientes

Caja 3,412
Cuentas por cobrar 49,544
IVA Cr Tributario 14,636
Otros activos corrientes 2,414
Inventario 124,475
Total activos corrientes 194,481

Activos no corrientes

Marcas, patentesy licencias 28,197
Total activos no corrientes 28,197
Total activos 222,678

PASIVOSY PATRIMONIO 2019

Pasivos corrientes

Obligaciones con el IESS 352
PT por pagar 323
Beneficios a em pleados 400
Otros pasivos corrientes 1,189
Total pasivos corrientes 2,264

Pasivos no corrientes

Cuentas por pagar accionistas 35,023
Total pasivos no corrientes 35,023
Total pasivos 37,287
Patrimonio

Capital social 170,000

Aportes para futuras capitalizacion 13,927

Resultados acumulados 1,464
Total patrimonio 185,391
Total pasivosy patrimonio 222,678

I1.- Propuesta sobre los resultados obtenidos en el presente ejercicio

A fin de fortalecer la empresa y presentar una mayor solvencia financiera, se sugiere no
distribuir las utilidades del ejercicio y que permanezcan en la cuenta Utilidades del ejercicio
2019 hasta, que defina su capitalizacion



I11.- Objetivos 2020.
Fortalecer la estructura de ventas para poder comercializar otros productos diferentes a

Licores y Bebidas alcoholicas, trabajar con bases de datos de potenciales clientes que nos
permitan ampliar nuestro mercado y comercializar nuevos productos y/o promociones.

Muy atentamente,

ING. José Luis Cisneros Jaramillo
Gerente General



