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Seflares junta General de Accionistas

Tengo el agrado de dirigirme a ustedes sefiores socios para poner a vuestrs consideracién una
sintests de las actividades desarrolladas por Ia gerencia en el periodo de energ a diciembre del
aho 2018,

Burante e periodo mencionado se procedia a realizar elinicio de operaciongs, ¥ por consenso
de [as partes, Michelle Ocafia quién es dctualmente la presidents de fa empresa, paso a formar
parte de las operaciones diarias de Ia misma, ¢on esto se fogro alianzas con las siguientes
empresas;

OPERGROUP - PUREPRO

NANDSOLUTIONS

TECHRNQGREEN / TECHNOZONO.
NAVECUADOR 5 A,

VIALGROUP { En proceso de dierre)

TCC {Acuerde Comercial verbal - sin contrato)
KUNE {Ef proceso de andlisis)-

* B v & @

Burante el afio 2018 se logro concretar ventas con fas empresas OPERGROUP y NAVECUADOR,
mismos que generaron & ingreso en ventas de 3283.22 de los cuales el 28% se convirtid en
utilidad bruta parals empress,

Para el afio 2019 se proyecta incrementar ventas con 1os aliados mencionados y mejorar el
muovimiento comercial con los demds socios de la fista, asi comotambién se espara mantener
los indices de utilidad, Ademas se espera cerrar nuevas alianzas con otras empresas con fas
cudles ya se ha estado Inidando acercamientos,

La prapuesta que ofrece fa empresa KUNE, es muy interesante y atractiva, debidoa su
patencial amparade g4 13 imagen Bisney, el desarrolic de juguetes conceptualizados v
desarroltados en Fcuador mismos que tienen uo enfogue muy profunde a favor de 13 diversion
en familia. Sin embargo, 1a realidad nacional se muestra muy poco optimista para esta
industria en el 2018, razdn por la cual se estd analizando st se concretard unainversion
accionaria ¢n dicha emprasa, hasta of plazo maximg de mediados de afio,
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Corno parte de las operaciones diarias de ia empresa se ha logrado establecer nuevas
estrategias de ventas, nuevos nichas de mercado y asi como tambien aplicar para nuestra

Uno de fos lineamientaes principales para el préximo afio serd, enfocar la gran mayoria de
riuestros esfuerzos y recursos en representaciones e intermedizcion de productos quimicos,

asi como en comercio exterior, pues representan fas ramas de mayor rendimiento para la
empresa.

Se fijara como meta para medio afio conseguir al menas 10 cientes fijos para el sector de
comercio exterior,

Al ser esté el primer afio que 1a empresa presenta perdidas, mismas que reprasentan el L14%
de las ventas, se espera que los siguientes afios se.obtenga utilidades.

ks cuanto puedo informar con respecto a las actividades del afio 2018 pars la empresa
IGOGROUP S.A.
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