INFORME ANUAL DE ADMINISTRACION

DE LA COMPANIA

R&M ZZOLOARROZ CIA. LTDA. 2017

Segtin resolucion # 921-4-3-0013 de la Superintendencia de Compaiiias,
cumplo con emitir el INFORME ANUAL DE GERENTE, del aiio 2017

1.1- OBJETIVOS Y CONSIDERACIONES GENERALES.- Es iniciar
actividades en el mes de agosto del 2017 con arroz, azicar, sal, maiz,
arrocillo y otros granos y gramineas.

1.2.- COMPARACION DE LAS METAS Y OBJETIVOS PREVISTOS CON
EL CUMPLIMIENTO REAL ALCANZADO:

La empresa cumple con los objetivos planteados dentro de este periodo de
funcionamiento del 1 de enero al 31 de diciembre del 2017, iniciando
actividades en agosto.

1.3.- CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DEL DIRECTORIO Y
JUNTA GENERAL:

El gerente general da inicio de actividades en agosto con la venta de arroz
dentro de todas las variedades que disponen nuestros proveedores y las
marcas propias de Ramiro Jerez que se han verificado su calidad.

1.4.- PRINCIPALES ASPECTOS ADMINISTRATIVOS

14.1.- LABORABLES
La empresa a partir del mes de mayo cuenta con quince empleados en las
diversas dreas, para ser entrenados en cada una de los cargos a ocuparse, en
ventas, transporte, contabilidad, inventarios, y de apoyo.
El Gerente General y la Contadora prestan sus servicios sin remuneracion.



1.4.2.- LEGALES.- En el aspecto tributario y mds obligaciones con todas
las entidades puiblicas que debe cumplir lo ha hecho con puntualidad y
enmarcado en lo legal

1.4.3.- SITUACION FINANCIERA:

Se ha diseiiado el plan de cuentas de acuerdo a las exigencias de la
Superintendencia de compaiiias y las NIIF. El ejercicio econdmico es del 1 de
enero al 31 de diciembre del 2017, pero desde enero a julio no tuvo
movimiento y a partir de agosto inicia las actividades de compra y venta.
Llegando a vender 1°769.601,56 Dodlares americanos a un promedio
mensual de 393.244,79 ddlares americanos y un costo de 1°575.735,12
dolares americanos. En el periodo de agosto a diciembre.

1.6.- RECOMENDACIONES Y CONCLUSIONES PARA ALCANZAR EL
CUMPLIMIENTO DE LOS OBJETIVOS EN EL SIGUIENTE
EJERCICIO ECONOMICO:

1.- Mejorar el control de clientes y cartera

2.- Diseiiar las politicas y procedimiento del manejo de cartera.

3.- Mejorar el coste de los productos al realizar produccion.

4.- Promocionar los productos,

5.- Prepararse para la facturacion electronica

6.- Entregar informacion a la Superintendencia de Comparfiias Yy
Superintendencia de Bancos de los datos crediticios.

7.- Vender productos de Calidad y garantizarlos

Ambato, 19 de abril del 2018

Sr. Ramiro Jerez N.
GERENTE GENERAL



