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Señores accionistas pongo a su consideración el siguiente informe económico del Ejercicio 
Económico 2019, que se basa principalmente en las siguientes conclusiones: 

PRIMERO: Una vez finalizado el 2019, considerando que la compañía inicio sus 
actividades en Abril de 2016 y tomando en cuenta que inicié mis funciones en el mes de 
octubre del mismo año, es necesario conocer que este año 2019 fue un año de inversión, y 
apertura de mercado sobre los servicios que se va a comercializar, en realidad se ha 

mantenido estabilidad en el ingreso de clientes. 

Actualmente se continua con la alianza estratégica con el proveedor de servicio de 

facturación en la nube, para enfrentar los retos de esta obligación que el mercado requiere. 
Este se ha constituido en el principal servicio comercializado. Este año se renovó el 
contrato principal de este servicio, de ¡gua) manera se sigue promocionando este servicio. 

El año 2019 se observaron ventas significativas, sin embargo al ser productos de terteros, 
también el valor de las compras fue allo. Adicionalmente, se debe considerar como 
inversión los costos de servicio de terceros. Las ventas del año 2019 ascienden a 
531.059,01 

SEGUNDO: Los costos de operación y los gastos por las actividades de operaciones en el 
periodo sumaron un total de $31.057,37, corresponde en su mayoria a los servicios de 
terceros de nuestra principal solución. 

 



      

TERCERO: Por diferencia entre los ingresos y los gastos operacionales hemos obtenido 
Una ganancia en operación de 12,43 por lo tanto este rubro se podrá reinvertir en el año 
2020 cuándo la compañía haya realizado sus respectivos balances como consecuencias de 
Sus Operaciones, 

CUARTO: Los activos al final del ejercicio han totalizado un valor de $24.159,71, este 
valor corresponde al proceso de comercialización de servicios y como producto de los 

proyectos y alianzas realizadas. 

  

QUINTO: Los pasivos han sumado $ 24.722,24, este valor corresponde en su mayoría a 

cuentas por pagar, debido a que se ha priorizado la inversión en el desarrollo de los 

productos; es posible que este valor se vea afectado durante el 2020 por los financiamientos 

adicionales que se requieran para cubrir las adquisiciones, se espera que las ventas lleguen 

al punto de equilibrio y lo superen a fin de año. 

SEXTO: Para la obtención de mejores resultados, se ha trazado una estrategia de 

comercialización y alianzas estratégicas para ampliar nuestra gama de servicios y ofrecerla 

a otros clientes, es posible que con los mismos proveedores u otros con los que se puedan 

generar alianzas tipo ganar-ganar. 

Un hecho clave para la consecución de mayor efectividad de ventas ha sido el fortalecer el 

aspecto comercial, para cada uno de los servicios y fortalecer relaciones con proveedores 

y aliados estratégicos. 

Atentamente, 

  

 


