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SOLUCIONES DE INGENIERIA Y TECNOLOGIA HORUSINTEC CIA. LTDA.

1. SITUACION ECONOMICA PAIS:

El afio 2018 en el pais estuvo marcado por demasiados labenntos politicos, muy pocas decisiones
economicas beneficiosas, disminucion importante de la inversion publica, volver a los acuerdos con el
FMI, Banco Mundial y otros multilaterales por mas deuda y el aumenlo preccupante del desempleo y
subemplec en el pais.

« El rumbo que lleva adelante el Presidente Lenin Moreno, distanciado totaimente con el de su
antecesor y confrano al plan de gobiemo con el cual gand las volaciones, aumenta la debil
instiucionalidad, disminuye la populandad y aceptacion, regisira bajos indices de crecimienio
economico, & acuerdo con el FMI y otros multilaterales traera mas deuda y obligara a cumplir su
cana de intencion como reduccion del tamafio del estado, posible venta de empresas publicas,
nuevos sistemas de contratacion laboral, entre oftros.

« Continua las denuncias de corrupcion pero sin sentencias firmes ni remediaciones para el
estado, la Asamblea esta enfrascada en embrolles politicos y no produce las leyes necesarias, el
proximo afo habra elecciones seccionales y del CPCCS con mayor segmentacion politica.

« Laincertidumbre politica y econdmica, afectaron el desarrollo normal de los negocios, de nuevas
inversiones y obiga a disminuir los presupuestos de las empresas.

«  Sequn el Banco Central la economia ecuatoriana crecio en el afio 2018 sdlo un 14%, una
notable desaceleracion frente al 2.4% del 2017.

+ Lainflacion anualizada al 31 de diciembre de 2018 fue de sdlo el 0,27% segun el INEC, aunque

esto indica que los precios al consumidor empezaron a salir del periodo deflacionario de 11
meses

»  Segun el INEC el Desempleo a diciembre de 2018 se ubico en 3,7%. En el mismo periodo, el
empleo pleno se ubico en 40,6%. No existen cifras sobre la incidencia en el empleo que provoca

el ingreso de gran canlidad de personas venezolanas y que estan ocupando puestos laborales
formales e informales en nuestro pais,

2. VENTAS DE SERVICIOS:

Nuestras ventas de servicios del afo 2018 se redujeron, siendo el principal factor la falta de
promocion y difusion de nuestros productos y servicios.

No se ha logrado concretar contratos a excepcion de servicios oforgados a la Universidad de las
Américas UDLA
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3. PLAN DE VENTAS PARA EL PROXIMO ANO:

Para el 2018 se continuara con la difusion de la empresa por varios medios:



1 CONTACTOS A traves de contactos personales, difundir nuestra empresa y nuestros Servicios
Provocando reuniones, asesorias, presentacion comercial de nuestros servicios a los directivos
de |as empresas.

DIGITAL Impulsar la pagina web y difusion por redes sociales

CONTRATAR PERSONAL COMERCIAL: Se analizara la posibiidad de incorporar una persona
comercial para gue realice la preventa y venta de nuestros senvicios a una base de datos
empresanal

a3 P

El objetivo minimo es conseguir al menos un contrato nuevo cada mes. Se buscaran bases de
datos de empresas paquefas y medianas

4. INVERSION:
No e han realizado inversiones nuevas dentro de la empresa

Como activos de la compafiia y como parte de inversion inicial para la operacion de la empresa
se cuenta con un DRONE de gran tamaio.

5. CARTERA:

A diciembre de 2018 no tenemos problemas de recaudo. No quedaron facturas pendientes de
cobro

6. RESULTADO P&G:

Debido a las pocas operaciones, en los resultados adn no se reportan utilidades.

Se esta cumpliendo con los pagos y declaraciones de impuestos al SR, IESS. Los gastos de
ventas son bajos debido a que ain no se ejecuta el plan comercial

En proximos meses se espera concretar varios contratos, incrementar las ventas y cumplir el
plan de utiidades planteades por los socios.

Ing. David Eduardo Balseca Jaramillo
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