Ambato, 17 de julio del 2020

Serfores

SOCIOS DE LA EMPRESA IMPORTADORA QUIMI PIEL ALDNU CIA. LTDA.
Presente.

Serores Socios:

De acuerdo con las disposiciones de la Ley de Comparnias y el estatuto de la
Empresa, me permito poner a vuestra consideracion el informe de la

Administraciéon que lo vengo ejerciendo informe del afio 2019.
ENTORNO MACROECONOMICO

El ano 2019 fue un afio muy complicado, la situacién econémica la inestabilidad
de nuestro pais, siempre a ocasiona problemas en el normal abastecimiento y

recuperacion de cartera.

Con lo expresado anteriormente, asi como el incremento de permisos y las
nuevas leyes ambientales y permisos que hemos tenido que sacarlos y hacer

examenes a nuestros empleados.
LA EMPRESA

Al ser nuestro quinto afo de funcionamiento como compafia no me es
satisfactorio mencionar que la empresa tiene algunos problema econémico, por
la falta de recuperacion de cartera, hemos visto que tenemos que tratar de
mantener un nivel de ventas estable para no tener disminucion en las mismas
lo que trae como consecuentes a veces para la empresa, sin embargo si vemos

los estados financieros nos refleja este afo una utilidad de $ 5186,19

Las cuentas de gastos no deducibles ha seguido siendo un problema para la
empresa, gastos altos que tenemos ocasionados la mayoria de estos gastos son
por intereses y cambios de cartera, se esta haciendo todo lo posible para evitar

estos gastos.

ASPECTOS SOCIETARIOS



La empresa esta con cinco socios, la empresa no incrementara otros socios.
ASPECTOS LABORALES Y TRIBUTARIOS

La empresa siempre ha mantenido una relaciéon cordial con sus empleados. El
pago de impuestos que ya estamos teniendo como es del pago del IVA lo he
venido realizado con un pequefio préstamo para tener liquides en efectivo ya que
no lo tenemos a consecuencia de la falta de recuperacion de cartera, para asi
quedarnos al dia en lo que respecta a las obligaciones tanto con el SRI e IESS.

SITUACION FINANCIERA

La situacién Financiera de la empresa al 31 de diciembre del 2019 si nos es
favorable ya que hemos tenido una utilidad en este afo.

RECOMENDACIONES

1.- Disminuir los gastos no deducibles

2.-Mantener gastos operacionales acordes a nuestros movimientos comerciales.
3.-Seguir incrementando las ventas con clientes potenciales.

4. - Exigir recuperacion de Cartera

5.- Tener una base de ventas al mes para asi no tener una perdida.

Para concluir quiero expresar mi agradecimiento a todos los sefiores
colaboradores y socios de la empresa por la confianza y el esfuerzo entregado
a mi persona.

Atentamente,

Sra. Maritza Vi¥iana Aldas Nufez

GERENTA GENERAL



