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Señores Socios, de acuerdo a los estatutos de la Compañía, presento a Ustedes el 

informe de Gerencia correspondiente al ejercicio económico del año 2015. 

La escritura de const itución de la Compañía CARNES & EMBUTIDOS DELRANCHO S.A., 

se firmó con fecha 27 de marzo del 2015, y comenzó a operar con fecha 16 de abril del 

mismo año. 

ACITIVIDAD ECONOMICA 

La actividad económica principal de la Compañía es la elaboración y comercialización 

de embutidos. 

Durante el ejercicio económico, se obtuvo un total de ventas netas de $140.635,04 

Los costos y gastos de la compañía suman un total de $ 156.263,18, los mismos que 

fueron utilizados en compra de materia prima, insumos de producción, equipos, y 

demás gastos necesarios para la operatividad de la empresa. A cont inuación se 

detallan algunos: 

MATERIA PRIMA E INSUMOS 

La materia prima e insumos que fueron adquiridos a proveedores garantizados con la 

finalidad de que el producto elaborado resulte dentro de los parámetros deseados en 

calidad y gusto. 

MATERIAL DE EMPAQUE 

Se contemplan todas las etiquetas y demás materiales que fueron adquiridos para la 

presentación del nuevo producto libre de gluten y sumamente natural. Esta inversión 

resultó en un costo aproximado de: $ 5.876,19 

REGISTROS SANITARIOS 

Se invirt ió para la obtención de los Registros Sanitarios, un valor de $7.089,49, mismo 

que fue activado a fin de gozar del beneficio de la amort ización a cinco años plazo que 

es el t iempo que dura la autorización concedida a t ravés de estos Registros. 



PERSONAL zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

La Compañía inició sus labores con los empleados y obreros que venían prestando sus 

servicios en la anterior empresa dirigida por la Sra. Carolina Delgado López. 

La Compañía asumió toda responsabilidad patronal respecto a estos trabajadores 

mediante un contrato individual debidamente registrado en la Inspección de Trabajo 

de Imbabura. 

Al 31 de Diciembre del 2015 laboran 3 trabajadores en el área de producción, 2 

técnicos, 4 personal administrativo y de ventas y 1 administrador que viene a ser la 

persona del Representante Legal en su calidad de Gerente. 

Los pagos a los empleados se los hace oportunamente, mediante cheque, los roles son 

firmados por los empleados y todos reciben una copia del rol. 

SERVICIOS DE CONTABILIDAD 

La contabilidad de la Empresa la lleva la Contadora CPA. Leda. Sonia Paulina Borja De 

La Cruz bajo relación de dependencia. 

OBLIGACIONES CON EL lESS 

Todos los empleados, trabajadores de producción y personal administrativo y de 

ventas, se encuentran afiliados al lESS desde el inicio de las actividades de la 

Compañía. Los aportes se pagan a t ravés de transferencia bancaria o por ventanilla, 

mediante la emisión de un cheque. 

BANCOS 

La empresa aperturó para efectos de pagos y demás movimientos bancarios y 

transaccionales, una cuenta corriente en la entidad financiera Banco del Pacífico. El 

número de cuenta es el 0763073-5. La fecha de apertura se dio el 22 de abril del 2015 

con los valores correspondientes al capital inicial, quedando así suscrito y pagado. 

RESULTADOS DEL EJERCICIO ECONÓM ICO 

El resultado del presente ejercicio económico se vio afectado, entre otras cosas, por la 

situación económica del país, así como por unos anuncios hechos por parte de la 

Organización Mundial de la Salud en contra del consumo de embutidos, sin considerar 

que existen empresas como la nuestra, en la que se emplean productos sumamente 

naturales, un proceso de fabricación bastante cuidadoso e higiénico y con insumes y 

materias libres del exceso de preservantes, conservantes, colorantes y otros que 

podrían atentar a la salud del consumidor. Sin embargo, se considera como positivo la 

entrada al mercado de Corporación Favorita en el Supermaxi, así como al cliente Los 



Choris de la ciudad de Quito, siendo clientes fuertes que nos permit irán ir abriéndonos 

mercado en ciudades grandes, empezando por la capital. 

Se seguirán estudiando y aplicando estrategias de venta que nos lleven a entrar 

fuertemente al mercado con nuestro producto, de manera que los resultados a futuro 

sean favorables y vayan compensando la inversión hecha. 

Juan José Gomezjurado Delgado zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

GERENTE GENERAL 


