INFORME DE GERENCIA

El afo 2019 fue un afio muy variable en cuanto a trabajo se refiere,
tuvimos que afrontar meses dificiles en los que no teniamos muchos
pedidos de transporte, cosa que ocasionaba cierta incertidumbre en
cuanto al crecimiento laboral en el ambito del transporte de carga
pesada, tuvimos que enfrentarnos con empresas que con tal de ganar
contratos se ofertaban por precios bajos con los cuales nosotros no
podiamos competir debido a que no cubrian los costos que implican
los viajes y de igual manera no podiamos arriesgarnos a perder a
nuestros transportistas, esto ocasioné que perdiéramos contratos que
estaban por firmarse como es el caso de las importaciones de Kubiec.

Por otro lado tuvimos que paralizar 13 dias de trabajo debido al paro
nacional que afecto a todos los sectores econdémicos pero en nuestro
caso nos afecto tanto que esos dias son irrecuperables ya que la
carga perdida no se puede retomar, cabe recalcar que algunas de
nuestras unidades fueron afectadas por querer cumplir con nuestros
clientes.

Asi mismo tuvimos meses muy buenos donde las asignaciones de
carga de alambron nos ayudd a movilizarnos mucho teniendo incluso
que llegar a subcontratar de 30 a 35 unidades diarias para poder
cumplir con nuestro cliente Ideal Alambrec, el arduo trabajo realizado
por todo el equipo logistico y administrativo de |la empresa, ayudé a
que cumpliéramos sin ningdn inconveniente con nuestra asignacion ,
logrando asi afianzar la confianza en importaciones de nuestro cliente,
por este trabajo hemos recibido felicitaciones de la misma.

Hemos logrado sacar adelante el nuevo segmento de trabajo en
camiones, este ha sido de gran crecimiento convirtiéndose en una




parte fuerte de la empresa, ya que gracias a € hemos podido
solventar los meses en que la carga de trailers estuvo baja.

La empresa ha trabajado muy duro por lograr un nombre y un
posicionamiento en el ambito de transporte de carga pesada y es asi
que hemos logrado ser una empresa muy conocida, respetada y que
tiene confianza de parte de nuestros proveedores.

Estoy contento de saber que a pesar de todos los altibajos que
tuvimos, pudimos terminar el afio con utilidad, y con muy buenas cifras
en ventas, a pesar de que somos una empresa que lleva 5 afios en el
mercado, hemos podido crecer rapidamente y espero que podamos
seguir creciendo y seguir consoliddandonos como una de las mejores
empresas en servicio de transporte de carga pesada a nivel nacional.

Atentamente,

Juan Pablo Cruz G.
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