INFORME DEL GERENTE A LOS SENORES ACCIONISTAS

En mi calidad de Gerente General de la empresa Bananalight Banalight C. A.., la misma que vengo
ejerciendo desde Febrero 16 de 2005, cumplo en presentarles el informe sobre las gestiones realizadas y
los resultados obtenidos durante el ejercicio econémico de Enero 1° a Diciembre 31 de 2007.

Aspectos Generales.-

Para el gjercicio fiscal 2007 se fijo como meta alcanzar la capacidad total instalada de produccién. y,
mantener las certificaciones de Calidad y Aseguramiento de Calidad.

Se construyo un nuevo galpén para bodega de productos terminados ampliando de esta manera la
capacidad de almacenamiento de nuestro producto. Ya en el mes de Diciembre estaba en funcionamiento.

En este afio también se mantuvo la certificacion de calidad para el mercado europeo de la firma SGF,
auditoria que se realizé en Agosto 15.07. La empresa SGF en Diciembre 13.07 realiz6 seguimiento de la
certificacion del programa.

En Junio 29.07 se obtuvo la certificacion Kosher, el mismo que es exigido para el producto
comercializado en la Comunidad Judia.

En Julio 11.07 se obtuvo la certificacién de la firma BCS OKO para poder comercializar puré de banano
organico.

En Diciembre 13.07 se realizo la Auditoria HACCP por parte de la empresa SGS, programa que nos
permite conocer los puntos criticos de control para el aseguramiento de la calidad

Durante este ejercicio se ha procesado puré aséptico de banano comiin, banano organico y, mango en
poca cantidad. Se mantiene una produccion estable para el mercado de Europa Norte, Estados Unidos y
Australia. La produccién de puré aséptico de banano tanto comiin como orginico se ha mantenido
durante el afio.

El mantenimiento anual preventivo de la linea de produccion se lo realizo durante la ultima semana de
Agosto y primera semana del mes de Septiembre.07.

Respecto a las obligaciones vencidas con la banca cerrada, en el mes de Noviembre del 2003 se firma el
Convenio de Reestructuracion con la AGD (Agencia de Garantias de Depésitos) una de las clausulas de
dicho contrato estipula que debemos tener un Contralor nombrado por la AGD, en este ejercicio fiscal ha
ejercido como Contralor la Ing. Hulda De la Torre de Gonzélez.

Aspecto productivo.-

En este afio la actividad productiva se realiza con normalidad alcanzando un nivel de produccion en el afio
de 26.598.68 toneladas métricas de puré, significando un crecimiento respecto al afio anterior del 18.20%
aproximadamente. Dentro de la diversificacién se logré producir 1.631,06 toneladas métricas de banano
organico y 288,82 toneladas métricas de puré de mango; ademas se produjo 24.654,52 toneladas métricas
de puré de banano comun.

El mes de mayor produccién de banano comiin fue Mayo con 2.680,78 toneladas métricas, seguido por
los meses de Enero y Marzo, con producciones de 2.590.29 toneladas métricas promedio.

producﬂﬂn fue de 3 32 y 21,00 toneladas métricas respectivamente.
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De lo econémico y financiero

En este egjercicio fiscal de 2007 las exportaciones de puré aséptico alcanzo los niveles de 25.715,69
toneladas métricas. El mejor mes en las exportaciones fue Abril con 3.161,34 tm seguido por los meses de
Febrero y Junio con ventas de 2.926,62 TM promedio. Las exportaciones totales del afio nos
representaron un monto de US $ 9.842.621,67.

A Diciembre 31 de 2007 los resultados obtenidos por la gestion operativa de la empresa refleja una
pérdida contable de US $ 138.315. El nivel de depreciacion de los equipos, las amortizaciones de los
diferidos son montos significativos que inciden en esta pérdida.

Tanto el nivel de produccion como el de exportacion tuvo su crecimiento. Para el nuevo afio las
perspectivas de produccion es llegar a cubrir por lo menos 95% de la capacidad instalada, disminuir el
déficit acumulado y poder honrar las obligaciones financieras.

El precio FOB de nuestro producto puré de banano aséptico durante este afio fue de $ 370 la tonelada
métrica. '
Las recuperaciones de las exportaciones se dieron en un promedio de 30 dias, permitiéndonos el manejo

de un mejor flujo de caja.

Las gestiones con los proveedores locales se han atendido constantemente durante el afio, siempre en
miras de obtener mejores precios y tiempos en las negociaciones.

La escasez de fruta verde que se presento en el segundo semestre de este afio , nos obligo a abrir el
abanico de proveedores de fiuta

Por ultimo atendiendo mi responsabilidad como representante de la empresa me he permitido realizar este
informe sobre los logros en el ejercicio 2007. Aprovecho también la oportunidad para expresar mis
agradecimientos por la oportunidad brindada. Oportunidad que me obliga a ser mejor por o que reitero
mi compromiso con la empresa y con ustedes sefiores accionistas.

Atentamente,
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Duran, Marzo 28 de 2008




