Cuenca, Marzo del 2.007

Seflores
ACCIONISTAS DEFADEM'S MOTOR CIALTDA
Cudad.-

De s consideraciones:

En cumplum:ento de lo que estipulan las leyes, reglamentos, que gobiernan alas Compaiiias
en puestro Pas; tengo a bien presentar a vosotros el Informe de mi gestion del aito
decurrido dos mil seis; penodo que ha estado marcado de una sene de situaciones internas,
de un marco de insegundad por las elecciones de gobernantes y demas dignidades de
elaccion popular, en fin esta serie de aspectos ha mmoidido en el mercado comercial

ecud onanag.

L.os indices consumistas emitidos por los erganismos del estado nacional, han colocado a la
venta de vehiculos como unarama que hatenido un gran auge en el pablico ecuatoriano; de
la misma forma los analistas econdémicos han mamtestado que las unidades nuevas de
vehiculos han tenido una gran demanda y que la produccién nacional de vehiculor en
algunos momentos se ha visto obligada a redoblar esfuerzos para poder cumplr con sus

concesionarios v estos con sus respectivos clientes.

Nuestros principales competidores han constituido las grandes Empresas, tal el caso de

General Motor; entidades que han desarrollado un plan agresivo de



financiamiento, entregando wvehiculos a los consumidores finales a través de sus
concesionarios mediante financiamiento directo, con politicas de crédito accesibles a la
clase media, con cuotas iniciales desde o] 20%; claro que estas grandes transnacionales
tienen un grupo de empresas vinculantes, tal el caso de seguros, financieras, etc; que
provocan disminucion o ahemo de costos en todas sus lineas y recursos en vuestras

instaiaciones.

Sin embargo, pienso gue ha sido ano alentador, con resultados positivos, con el cabal
convencimiento de que cada vez la colectividad azuaya y ecuatoriana conoce la existencia
de nuestras instalaciones. de igual manera augcultan nuestras politicas de erédito y sobre
todo el servicio que ofiecemos, el mismo que brinda seguridad y garantia de nuestros
productos; la seriedad de nuestros compromisos es nuestra principal carta de presentacion,

agpectos relevantes que han permitido un crecimiento y dasarrollo de nuestra Empresa.

También hemos temido que buscar estrategias positivas para poder competir eficazmente
con la competencia; esto es disminuyendo log porcentajes de rentabilidad; la experiencia
adquirtda a permitido un conocimiento mas clare del mercado nacional; y es asi que hemos
podido llegar con nuestros productos a otras regiones del Pais; estamos encaminados en la
biisqueda de nuevas eportumdades, asi como en el contimuio proceso de brindar servicios

eficientes, que permitan a nuestros clientes ser fieles a nuestros objetivos.

Finalmente quiero agradecer a Ustedes, portodo el apoyo brindado a mi gestion..

Fansto Salazar Castro
GERENTE GENERAL.




