
Quito, Marzo 15 de 2009 

Señores 

ACCIONISTAS 

LABORATORIOS LANSEY S.A. 

Quito.- 

Estimados Señores Accionistas: 

Cumplo con presentar a Ustedes, en esta Junta General, mi 

Informe sobre las actividades realizadas por la compañía durante 
el ejercicio económico del 2008, antes de entrar al análisis de los 

Estados Financieros es importante señalar ciertos factores que 
tuvieron incidencia en los resultados de la compañía 

1. - OBJETIVOS: 2008 

La compañía en base a experiencia de años anteriores y sus 
resultados, se enmarca como objetivo para el 2008 alcanzar un 
nivel de 5"127.442 de ventas Netas las mismas que fueron 

cumplidas en un 98.45% 

2.- CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA 
GENERAL 

La compañía cumplió durante el año 2008 todas las disposiciones 
emanadas por la Junta General de Accionistas, como así lo indica 

el Informe de Auditoria Externa por el período económico 2008. 
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3.- INFORMACION SOBRE HECHOS EXTRAORDINARIOS 
PRODUCIDOS DURANTE EL EJERCICIO, EN EL AMBITO 
ADMINISTRATIVO LABORAL Y LEGAL. 

AREA COMERCIAL 

VENTAS 

Recamier US 5019.275 Crecimiento: 24% 

Destisol US 28.862 
TOTAL US 5'048.137 Crecimiento: 31% 

Seguimos negociando con Destisol, paso de $8.000 en el año 2007 a $28.000 en 
el año 2008 

MIX DE VENTAS 

Canal Publico Participación 53% Crecimiento 18% 
Canal Profesional Participación 47% Crecimiento 31% 

Región Sierra Participación 49% Crecimiento 14% 
Región Costa Participación 51% Crecimiento 34% 

+ El crecimiento de las ventas a nivel País se da por el buen desempeño en el 
canal profesional, este gano 3 puntos de participación en el año 2008. 

e Tuvimos 2 seminarios internaciones en el año, definitivamente son 

indispensables para el desarrollo de la linea profesional. 

e  Lalínea publico se ve afectada por la salida de la línea Kleer Net y la línea 
La coline (Vendimos de La Coline en el 2007 $113.344 y en 2008 77.851). El 
resto de las líneas tuvieron crecimiento. Es importante acotar que entre las 3 
tinturas que manejamos en Ecuador vendimos 476.764 unidades a un 
promedio mensual de 39.730 unidades con un crecimiento en unidades del 
21% frente al año 2007 

e La costa tuvo un muy buen año, terminamos el contrato con el supervisor de 

ventas en el mes de marzo y dejamos a cargo del distrito al Jefe de Trade 
Marketing y al Jefe de Cartera, por el momento no tenemos gerente y/o 
supervisor de ventas.    

    

   

e Tuvimos un'ahorro importante en Guayaquil en lo que se refiere a Hotel 
porque al pasarnos a las nuevas oficinas hicimos una suite a donde llegan el/ >> 
Jefe de Trade y el Jefe de Cartera SN 

+ Tuvimos una buena gestión de cobros, el total recaudado en el 2008 

5'043.604, 

+ Cambiamos la estrategia publicitaria: 
Inversión Tv $40.000 
Revistas $39.600 

Insertos $16.730 
Buses $24.300



Vallas $ 9.078 
Paletas $35.714 

Total inversión en medios masivos 2008 $165.422 

e La rentabilidad de la compañía fue del 6.6% sobre ventas y se incremento 
frente al año anterior en 22.5% 

OBJETIVOS AÑO 2009 

VENTAS 

US 6'468.715 Crecimiento 26% 

COMENTARIOS 

Obtener una rentabilidad del 11.5% antes de impuestos 
Invertir en Publicidad en las líneas Muss Spa, US40.000 en TV 

Se hará inversión en otros medios masivos diferentes a la televisión por 
valor de $101.608 

+ Mejorar los indicadores de Línea profesional, teniendo como mínimo una 
efectividad de visitas por vendedor de 90 salones por mes y un 
promedio de ventas mínimo por vendedor por mes de $6.500 

. Mejorar la cartera este año teniendo como objetivo terminar con 90 días. 
e Disminuir la deuda que se tiene con Colombia, bien sea haciendo planes 

de recaudación o préstamo bancario poniendo como respaldo el Edificio 

EDIFICIO RECAMIER 

e Se terminaron las adecuaciones del edificio en el mes de Octubre de 

2008 

+ Datos del edificio: 

Construido 1078 

Terrazas 203 

Total Area 1281 

Valor del Edificio 350.000 

COSTO OBRA 400.000 

VALOR TOTAL 750.000 

AVALUO US1'191.500 

Utilidad 442.000 
Se puso a la venta el 3 y 4 piso. 
Si se presenta un negocio por el edifico entero 

A la presentación de este informe, debo manifestar que la empresa 
ha dado fiel cumplimiento a las normas legales, y tributarias,



4.- SITUACION FINANCIERA DE LA COMPAÑIA AL CIERRE 
DEL EJERCICIO Y DE LOS RESULTADOS ANUALES 
COMPARADOS CON LOS DEL EJERCICIO PRECEDENTE 

ANALISIS DE LOS ESTADOS FINANCIEROS CERRADOS A 
DICIEMBRE DEL 2008 

El capital con que inicia las operaciones fue de US$ 131.197,00 
(CIENTO TREINTA Y UN MIL CIENTO NOVENTA Y SIETE 00/100 
DOLARES) 

ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS: 
Expresado en Miles de Dólares 

Ventas Netas: 

Las Ventas Netas anuales de la compañía ascendieron a un total 
de USD 5'048.137 las mismas que presentan un incremento del 
con relación al año anterior del 21% y un cumplimiento del 98.45% 
del presupuesto de ventas establecido para este periodo. 

Costo de Ventas: 

El costo de ventas creció frente al año 2008 en un 19.7.7%, para 

un costo acumulado de USD $ 2304.142,00 lo que representa el 
46.2% del total de ventas netas 

La utilidad Bruta fue de 2"304.142 lo que representa un incremento 

del 22.10% con relación al 2007 que correspondió a 2"196.414,00 
con un cumplimiento del 102% frente al presupuesto del 2007.



GASTOS DE MERCADEO Y VENTAS: 

Los gastos incurridos en el período 2008 en lo que refiere a 
Mercadeo y Ventas ascendieron a $1'984.611 mismos que 

representan el 39.31.% de las ventas totales y reflejan un 
incremento del 22.6% con relación al año anterior. 

GASTOS DE ADMINISTRACION 

Los Gastos de Administración, us$ 599.877, que corresponden al 

11.88.% del total de las Ventas Netas y un incremento del 18.30% 
con relación al 2007 

La Utilidad Neta fue de US $ 96.206.52 la misma que corresponde 

al 1.9% de sus ventas 

INDICES DE GESTION 

ESTADO DE SITUACIÓN: 

ACTIVOS: 

Al 31 de diciembre los días de cartera fueron de 97 días, y una 
rotación de 3.7 La rotación de los inventarios fue de 3.4 veces y 

105.30 días de inventario 

PASIVOS: 

PROVEEDORES 

PROVEEDORES NACIONALES 

Los pagos se efectuaron con la debida oportunidad 

PROVEEDORES DEL EXTERIOR 

El período promedio de pagos a proveedores del exterior fue de 
376.10. días



La misma que se ve influenciada, por el financiamiento de 
RECAMIER, a la construcción del edificio 

PROVISIONES, TRIBUTOS E IMPUESTOS 

Luego de dar cumplimiento a las disposiciones de la Ley de 
Régimen Tributario y la aplicación de las Normas del Código de 
Trabajo se efectuaron las provisiones respectivas en lo que 
respecta a: 

15% Participación de trabajadores por un valor de US14.430.98 

La Junta de Accionistas comunicó a esta Administración su deseo 
de que las utilidades generadas en el período 2008 no sean 
reinvertidas, lo cual generó un impuesto a pagar a la 

Administración Tributaria de US 36.821.190 mismo que será 
cubierto por las retenciones que hemos sido objetos durante el 
periodo fiscal 2008 por un valor de 44.995.03 

PATRIMONIO: 

Capital 

El capital con que opera la compañía es de USD $ 131.197 
distribuida de la siguiente manera 

TINOU CORPORATION US 61.925 47.20% 
GABYCAM CORPORATION US 61.925 47.20% 
DOLBEP CORPORATION US _ 7.347 5.60% 

TOTAL US 131.197 100% 

Utilidades no Distribuidas.- Se da cumplimiento a lo expresado 
en la Junta General de accionistas del 2007, de no distribuir las 

utilidades de socios 

Amortización de Pérdidas.- En conformidad con lo que dispone el 
Código Tributario, Laboratorios Lansey, tiene 5 años para proceder 
amortizar con las utilidades del presente período Pérdidas de hasta 
5 años atrás, en tal virtud la compañía no tiene derecho para 
aplicar esta amortización.



5.- PROPUESTA FINANCIERA DE LA COMPAÑÍA AL CIERRE 
DEL EJERCICIO Y DE LOS RESULTADOS ANUALES 

Los accionistas deciden en Junta de Accionistas de la utilidad 
generada en el periodo analizado que asciende a USD 44.954,35 
y luego de afectar la participación a trabajadores, renta y reservas 
legales han decidido mantenerlas dentro del patrimonio de la 
compañía 

Con lo antes expuesto, LABORATORIOS LANSEY, presentará sus 
Estados Financieros al Servicio de Rentas Internas por el periodo 
correspondiente de Enero a Diciembre del 2008, así como a la 
Superintendencia de Compañías, en cumplimiento con todas las 
normas legales vigentes. 

N 
Orlando Pacini 

Gerente General


