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INFORME DE ACTIVIDADES DEL GERENTE DE E UZ 

DURANTE EL EJERCIC IO KCONOMICO DE 1997. 

Señares Accionistas E 

Los acortecimienkin polticos dos conuiociorhrén l paíe en febrer, ocseionscco jocittiduabre E 

económica, afectando inmensamente al sector productivo regional y nácional, deteniéndos? . o a 

indefinidamente los procesos de inversión, paralizándose los mercados a fines a nuestra actividad - o 

Ante estos acontecimientos coricretos, rmestra actividad empresarial se reducía a márgenes Te o " 

inesperados, hasta dramáticos con resultados desastrosos en los tres primeros meses, que nos... 7 > Al e 

obligaron a realizar recorridos én busca de otros mercados fuera de muestra deca natural de 7 Vo , , 

actividades. E . 

Agravándose más este panorama, con. la-eliminación, por parte del gobierno, del fondo . de. a 

electrificación rural, (FERÚMO) que permilia a la empresa eléctrica a desrrolerprograrses para. a, E 07 

  

estos sectores, en los que teníamos activa participación non teiores Pa, A E ¿e - z A 
. o Ts ES 2g. ie . * 

Con estos sntecedentes es fácil deducir los resultados de éjercicio econémioo del año ” 

_inarcado por la inestabilidad política-económica. OS 

_Fruto de muestro conocimiento del mercado y de la posición de ENERLUZ-en la zona, lograda ”- - > 

por los antecedentes de responsabilidad, servicio y seriedad, en todos nuestros compromisos o + 

- tratamos de superar los inconvenientes anotados anteriormente, mediante un sererivo empeño de : - 

captar toda posibilidad: que brindaba el mercado privados y público. : 

Participamos entodos los concursos promovidos por las empresas eléctricas de la zona - e. 

alcanzando en ellos, varios rubros que nos permitieron recuperar loz niveles de ventas coi. ES 

relación a los años anderiores, vendiendo a la EERC.3. cantidades. maperiores a dor Sa 
800.000.000,co(ochocientos millones de sucres) Seguida por el SISTEMA ELÉCTRICO e 
MORONA SANTIAGO con Y/ 230.000.000,00(doscientos treinfymillones de sucres), . cabe 

sa 
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señalar que como fruto del esfuerzo desplegado en la E.E.REGIONAL DEL SURLAjO) con - 

- conferencias y demostraciones de equipos, adicional al registro de ENERLUZ, como propdedor. 

consiguió en ext año itererates ventas aclgrando que en este mercado no tenía ningura” 

participación en los años anteriores. o o ES 

- En el sector privado ampliamos nuestra acción, con productos variados, especialmente enel. 

: árcbito de ferreterías y almacenes eléctricos, que nos permitieron sostener cuestra eperación en, o 

lo referente a costos fijos, 

pl CE 

ES e me. 

Finalmente, alcanzamos una importante negociación con la empresa FLEDUPLASÍ% son vetas 

superiores a los 3/500.000. 000,50 (quinientos rnillones sucres) con una particularidad, que cota 

ubicada en la ciudad de Quito, lo que dermesira que en nuestra zona la inversión está retirándose 

antes que incrementarse. . : a 

Con todos estos ántecedentes nos permitimos sesaler que muestras ventas alcansero un meto .. 

aproximado de 3/ 3.000.006:000,00, (tres mil millas de sucra) que coosideramsos aceite 

- dentro de las circunstancias expuestas, . 

ve 

Con el panorama político-económico descrito anteriormente, tomamos decisiones, tendientes a 

afrontar por el lado económico ld crisis iftminente, es así como feducimos ries compres alo e 

absolutamente necesario, “incluso a devolver aquellos materiales de “pocá rotáción, tegociando 

con los proveedores todá adquisición aún las de baja cuanta, tratamos de ser más eficientes, ente > 

recuperación de la cartera vencida y realizar ventas prácticamente dé contado. . 

. . : . LR 
Por que logramos cerrar el año con una cartera véncida menor al 1% con relación a muestras -” 

ventas del año 97... no - Ml > 
mo ma ARE 

Si bien es cierto que nuestro balance arroja vtilidades, estas son “contables” puerto que fulo de _ 

la comercialización en un porcentaje mayor al 40% de nuestras ventas, se efectuaron 2 

instituciones estatales exentas del pago de IVA, por lo tanto esta utilidad se transforma en Sé... 

fiscal, afectando rmestra liquidez, lo que perjudica eg. muestra operación: - 
-, o Dai 
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fabrica esblecida originalmente en Cuenca, traslado todas sus instalaciones u una planta nueva. $. : 
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El manejo de nuestra cuenta bancaria, se ha realizado con el mejor de los cuidados, snecteniendo 

saldos promedios de 8 cifras medias, lo que nos ha permitido conservar una buena imagen > 

bancaria facilitando de esta forma la obtención inmediata de certificados y garantías necesarios 

para nuestras actividades, «especialmente para los concursos de entidades públicas, el flujo. de. 

caja se ha llevado ordenadamente consiguiendo cumplir oportunamente todos muestras. 

4 compromisos con recursos propios, sin recurrir a ningún sobregiro o fondos financieros los, 

mismos que por su naturaleza represestar costos elevados, o - . cn 

Proyección futura: 

. . 
- E . - 

Las expectativas están dadas por las inversiones que realicen las empresas eléctricas de la zona, 

por lo que nuestro trabajo está encerninado a conocer los concursos y/o necesidades de cada una .* _ 

de ellas. : : z mo e Pa” 

> 

Esteros trabajando particularmente con la EERCS y la EERDEL SUR Goja) e. * 

proyectos concretos para el suministro de productos “pretormador”, centros dé corga y breskera- - 

en las que tenernos buenas posibilidades, _ o CA 
> 
e 

o Ima hesos Cirat el co para unico de pots de hormigón ado con le 

E.E.R.C.S. £l mismo que está en ejecución. 

En el campo privado tenemos diseñado un plan de comercialización a los almacenes eléctricos y 

ferreterías con productos de venta masiva y de mayor rotación, lo que nos permitirá mantener el be 3% 

liderazgo conseguido en este mercada, 
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