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Seiiores accionistas :

En un aito marcado por las elecciones presidenciales ycambiosdeg‘bbieno*ymh
nuevas politicas afectaron las actividades econémicas del pais, obvio pensar Ias
dificaltades de toda condicion que soporto y persiste en nuestro pequeﬂommdo,_
hmtldoalawnaAmLsmnadoatoduutosmalu,elupmmcom“dordem
gentes,qnemsenuvadosporhsaltastasudemhmpnﬁutninvuﬁ?nbdlh
gama de posibilidades que ofrecen el sector financiero o bancario de Ia ciudad;
mmmwm&nmhmmhmwdehMMydeh“
construccién, posibilitando el cierre de mas de 80 pequeiias industrias en Ia zons,
limitada la construccion al esfuerzo particular o privado, sin politicas claras para el
desarrollo de Ia actividad.

Definitivamente mientras en el pais no exista una politica crediticia que posibilite la
inversion con recursos nuevos o capitales frescos, y con intereses aeord&_eonh |
inflacion, en nuestra zona seguira perxistiendo Ia fuga de capitales a otras provincias
via captacién, por los altos intereses, de todos los banco y financieras con sucursales-
en Cuenca. m
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Clientes importantes como Ia Fabrica de lantas, el grapg £Frigy ,w;\ opel, e
tedugemnmm:hmteminwubnwyu mit: n~a cm \sindible: '
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ejemplo Ia Liantera (ERCO) adquirié en todo el 2 e 4

sucres en productos de reposicion.
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CION :

Con los “pequeiios” antecedentes indicados anteriormente, -pmtm nuestro
empeiio a los sectores menos polpeados, como son las empresas eléctricas de 1a zona,
alcanzandose por lo tanto el mayor porcentaje de nuestras ventas a In EMPRESA
ELECTRICA REGIONAL CENTRO SUR , a lIa EMPRESA ELECTRICA
AZOGUES, y al SISTEMA ELECTRICO MORONA SANTIAGO,
comercialzando hasta con productos no tradicionales, para Enerluz , como es el caso
de Ia obtencion de la orden por S/ 200'000.000,00 en herrajes, hasta equipos

especiales S&C.

Incarsionamos en los Municipios de Morona Santiago, logrande varios contratos con
Limon Indanza, y con el Municipio de San Juan Bosco. |

Buscamos nuevas lineas de productos que representen alternativas pll‘l ENERLUZ
y como ejemplo nos permitimos seiialar, los productos preformados que en tres meses
de comercializacién alcanzamos ventas por cerca de los S/ 90°000.000 (noventa '
millones de sucres).

Asi mismo se promocioné una nueva linea de equipos de control Marca : FURNAS,
que con charlas ¢ informacién técnica y precios bajos estalms_introducﬁdoal
mercado, iguahmente, realizamos conferencias y ‘.
usuarios de productos fabricados por 3M; logramos d
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zona fusibles v bases fusibles de Ia Marca : CRADY, y
en las Empreus Eléctricas. %‘YQ-

Cmummhmmmnkanmobﬂgoabmmnnem alhmﬁmpara
ENERLUZ, tanto de mercados como de productos. n&@‘
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Pero nuestro princiapal resultado es Ia consolidacion de ENERLUZ en el Austro,
identificada positivamente en varios sectores de la actividad econémica como una
compaiiia seria y confiable que brinda servicio y cumple con todos los compromisos
adquiridos. |

En otras condiciones, en cuatyo aiios de actividades en la cindad de Cuenca, tiempo
suficiente para ofrecer resultados con logros que rebasen las espectativas que
anhelabamos, con cifras que compencen con creces los sacrificios personales y del.
grupo de accionistas, hoy tenemos que ofrecer resultados aceptables dentro de las
WWqunummmahnmn'mdﬁ& 1996 Ia

cantidad aproximada de §/ 2.215°000.000,00 (dos mil doscientos quince millones de

sucres).

Monto alcanzado gracias a Ia decidida y valiosa aynda de nuestros principales ..
proveedores como son Inproel, Diprelsa, quienes soportaron el mayor problema de
Enerfuz como es Ia falta de lquidés. B

FINANZAS. ‘
En el e¢jercicio econémico de 1996 como se indico alcanzamos ventas por S/

2.215’000.000,00 cifra que arroja una utilidad relativamente satisfactoria, en
condiciones totalmente adversas por las razones enunciadas.

para nuestra empresa, puesto que este es el problema mayor qi "
el aiio de 1996.
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Aprovechamos esta oportunidad para solicitar el incremento del capitad social de Ia
compaiiia, puesto que en junio del 96, semodiﬁcédecincomillonuacienllﬁﬂones,
faltandocubm'hsapomspmcmnpletarludouientosmﬂhnucmm
suscrito en la altima reforma. |

El manejo de nuestra cuenta bancaria, se ha realizado con el mejor de los cuidados,
manteniendo saldos promedios de 8 cifras medias, lo que nos ha permitido conservar
una buena imagen bancaria facilitando de esta forma la obtencion inmediata de

propios, sin recurrir a ningun sobregiro o fondos financieros los mismos que por su
naturaleza representan costos elevados. - -

Sehacontmhdoelinventaﬂoendmﬁdodeoptupormbma*mhdﬂn
tratando siempre de mantener las cantidades indispensables en cada producto gue

PROYECCION FUTURA

Las espectativas se centran en las inversiones que realizarin las Empresas Eléctricas
del Austro, conociéndose ya algunas de las licitaciones y/o concursos que se

promoveran el el afio/97, para las adquisiciones principalmente, centros de carga y
breakers, seccionadores, pararrayos, aisiadores y otros materiales, en los que
Disponemos de concretos proyectos con las M

participaremos con buenas posibilidades.

Morona Santiago con quienes se esta trabajandoy ¢t hel%) )
ampliacién de redes de distribucion e llmnmacui@ gguaw% S targio trabajando
con los contratistas y profemonaluelectncosenlap* dcion &
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nuevos proyectos en Ia rama de la construccion. ﬁ
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