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Resultados de la Compañía: 

Durante el año de 2004, la Compañía obtuvo ventas totales por 836.571,50 
délares repartidas de la siguiente forma: $ 443,054,83 en mecánica y $ 393.516,67 
«onerderezado y pintura. 
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Los costos en este período fueron de 691,541,22 dólares y la utilidad bruta total 
de 145.030,28 dólares. 

Los gas stos de administración y ventas en el año 2004 asciende: a 167.113 25 

cólares 

Los ingresos ganados como intereses en cobro de cartera y diros varios ingrosos 
so ta Compañía fueron de 33.303,66 dúlares, Los costos financieros en ene 
pericdo alcanzan a 5.328,72 dólares siendo principalmente comisiones pagadas 
por cobro en tarjetas de crédito. 

La utilicad antes de impuestos y participación para este año es de 5.891,87, :! 

15% de participación de trabajadores es de 883.78 dólares y el 25% de impuesto 
a la renta es de 1.252,02. 

El resultado del ejercicio es de $ 3.756,07. 
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Situación Financiera: 

Los Estados Financieros al fin del periodo diciembre 2004, se expresan de la 
siguiente manera: 

El total de activos a diciembre del 2004 ascienden a 249,849,87 dólares. 

Las cuentas más importantes son: 

  

  

  

    
  

  

  

  

  

  

  

¡Activo Corriente 129.270,83 _ 
"Activo Fijo 89.098,66 o 
¡Otros Activos 31.480,28 A 
[Total 249,849,87 o A 

El activo corriente lo compone Caja, Bancos, cuent:.:; por cobrar, e inventarios. 

El total de pasivos es de 82.418,87 compuesto de la siguiente manera: 

| Proveedores Locales -147.931,8€ a 
"Impuestos por pagar 12.490,75 o dl 
Provisiones sociales por pagar 16.684,81. A] 

¿Otras cuentas por pagar 5.311,47 a 
| Total 82.418,87 o   
  

La estructura de capital expresada se descompone: 

  

  

  

    
  

  

[Capital Social 160.000.692 2] 
: Reserva Legal a 367,42 A 
Utilidades Retenidas 3.307,44 A 
' Utilidades Retenidas 3.756,07 | 
Total 1167,431,00. y 
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Los Estados Financieros al fin del período diciembre 2004, se expresan de la 
siguiente manera: 

El total de activos a diciembre del 2004 ascienden a 249.849,87 dólares. 

  

  

  

  

O Las cuentas más importantes son: 

lAciivo Corriente 129.270,83 7 
"Activo Fijo 89.098,66 
: Otros Activos 31.480,38 

| Total 249.849,87     
  

El activo corriente lo compone Caja, Bancos, cuentas por cobrar, e inventarios. 

El total de pasivos es de 82.418,87 compuesto de la siguie'1:e manera: 

  

  

  

  

  

¡ Proveedores Locales 47.931,88 _ 
¡Impuestos por pagar 12.490,75 A 
"Provisiones sociales por pagar 16.684,81 - o 

¡Otras cuentas por pagar 5.311,43 a 
¡Total 82.418,87     
  

La estructura de capital expresada se descompone: 

  

  

  

  

    

[Capital Social 160.000,00 7 
¡Reserva Legal FI Z 
¡Utilidades Retenidas o 3.307,44 
l Utilidades Retenidas 3.756,07 a 7 
[Total — 167,431,00   
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PLANES Y ESTRATEGIAS PARA EL PROXIMO PERIODO 

Esperamos en el ejercicio económico del 2005 lograr una mayor participación de 
mercado, para lo cual hemos realizado un Plan Estratégico de Marketing que 
centiene los siguientes aspectos importantes: 

El lanzamiento del TSM Avanzado Express Mantainance (EM): 
Es el Mantenimiento Express Fi de Toyota en una hora previsto para el mes de 
Mayo, en cuyo evento participaran las principales autoridades de la provincia e 
invitados especiales de Toyota Motor Corporation de Japón. 

El desarrollo del programa Mantainance Reminder System (MRS): 
Es el mercadeo directo en el tiempo adecuado para todos nuestros clientes activos, 
mediante una invitación por escrito en la que se incluye los principales detalles del 
cliente y el servicio. Para este programa se realizara un Jishuken o grupo de 
trabajo en nuestro taller, durante los meses de Mayo y Noviembre con la 
participación de El Salvador, Venezuela y Honduras. 

Esperamos con esto ofrecer a nuestros clientes la ultima tecnología en servicio 
técnico de Toyota, de acuerdo a la recomendació1 de Toyota Motor Corporation. 

Para dar cumplimiento a lo dispuesto en la resolución No. 04.Q.13.001 de la 
Superintendencia de Compañías, me permito cer:ificar que hemos cumplido con las 
normas de propiedad intelectual y derechos de ¡witor, 

Muy atentamente, 
1 

, 
a 

e car 
U. Lo 

Pablo Vázquez 
Gerente General 
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