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Sefores accionistas:

El afio 2018 fue un afio muy especial; Un afo de transicion después del
fallecimiento de nuestro querido fundador y Presidente, ef Dr. Luis Levy, quien nos
ha hecho y sigue haciendo mucha falta. Pero ademas el afio 2018 fue uno de
éxitos, cambios, y records: Nuesiras ventas superaron los 5 millones de dblares,
nuestra utilidad operacionai superé el un milion de délares, io que es un record
histérico para la empresa. Las ventas de Xantofarma en sus distintos productos

superaron los 10 millones de gramos de ésteres de luteina, otro record que nos
llena de orgullo.

—_ Me place iniciar este breve informe indicando que ya son accionistas formales de la
- empresa la Sra. Leonore de Levy, al ing. Juan Levy, y a la Sra. Elizabeth Levy, una
vez que finalmente concluyé el tramite de la asignacion de acciones referentes a ia
herencia del Dr. Levy. Me place dar a ellos la bienvenida a nuesiro grupo de
accionistas. lgualmente en este tema me permito indicar gue el Ing. Manuel Mufoz

se ha separado del grupo accionario de la empresa al haber transferido sus
acciones al Ing. Wagner Lombeida. Me permito nuevamente expresar mi aprecio y

reconocimiento al Ing. Mufioz por sus largos afios de dedicacion, apoyo y
colaboracion.

El aio 2018, en ef que cumplimos 60 afios de vida institucional, fue uno en el gue
algunos de nuestros antiguos colaboradores decidieron retirarse. Es asi como
optaron por su jubilacion la Sra. Rosa de Rodriguez, el Sr. Humberto Saquinga, la
Sra. Martha Sierra, el Sr. Raul Rivadeneira, y la Sra. Gloria Proafio de Saiazar,
colaboradores de nuestra empresa por rmuchos afios. A cada uno de ellos
naturaimente les expresamos nuestro agradecimiento por sus afios de
colaboracion y servicio a la empresa, y les deseamos éxitos en el futuro. Este
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fendmeno de {etiro por jubitacion lo estamos sintiendo también en el presente afio
con otros valiosos colaboradores. O sea que vivimos una transicién y ahora
podemos dar fa bienvenida a nuevos funcionarios que esperamos que al igual que

sus antecesores se sientan cémodos en la empresa y brinden sus mejores
esfuerzos en su trabajo diario.

En los préximos minutos revisaremos brevemente los balances del afio. Sin
embargo me permito adelantar algunos detailes interesantes e importantes:
o Las ventas del afio 2018 fueron de $ 5500.220, un 27% superior a las
ventas del 2017.

¢ La utilidad operacional fue de $1'042.088, un 380% superior a la del 2017.

Al mismo tiempo que las utilidades y las ventas aumentaron en porcentajes muy
significativos, nuestros costos totales de produccion subieron en solamente un
5.4%. En ofras palabras, no solamente pudimos aumentar las ventas sino que
pudimos producir 2 menor costo. Esto se debe principalmente a que pudimos
utilizar materia prima de menor costo y de buena calidad.

Estas cifras indican evidentemente que habra un fuerte aumento en el pago del
15% por utilidades a los trabajadores asi como en el monto de los pagos por
concepto de impuesto a la renta.

Ademas indica que tenemos una situacion financiera muy cémoda. Nuestros
activos corrientes cubren a los pasivos corrientes en una relacion de 7.4:1. No
tenemos deudas con los bancos. Nuestros inventarios estan practicamente todos
ya pagados.

La situacion as comoda pero exige que miremos al futuro con cautela. Nuestras
ventas del afio fueron excelentes peroc obedecieron también a un aumento de
demanda que parece gue no se repetird este afo, por lo que no esperamos que €l
2019 tenga los éxitos del afio pasado. Y esto nos fuerza a realizar esfuerzos por
diversificar nuestra produccién y encontrar nuevos productos de volumen con los
que podamos conseguir similares éxitos en el futuro.

También debo hacer referencia a un proyecto que para nosotros se ha vueito
trascendentalmente importante. Es el que tiene que ver con nuestros esfuerzos por
conseguir la certificacién de Salud Alimentaria, lo cual significa desarroliar una
serie de complejos sistemas de gestion. Tenemos un grupo _qe _valiosos
profesionales y asesores trabajando en este tema. E! tener estas certificaciones es
una evidente necesidad universal, no solamente porque estos sistemas nos
permiten garantizar la calidad e inocuidad de nuestros productos, sino tqmbten
porque es un requerimiento internacional en nuestros campos de actividad.
Estamos convencidos de que en el transcurso de este afio 2019 habremos
culminado e! trabajo de recibir la certificacion de ISO 22000 y de Food Safet.y, lo
cual seguramente también nos abrira nuevas puertas en el mercad_o internacionat
ademés de brindarnos la tranquilidad de que estamos cumpliendo con los
requerimientos de nuestros clientes.



Finalizo este informe agradeciendo como siempre a todos nuestros colaboradores.
La verdad es que &l llegar al volumen de ventas que tuvimos en el 2018 fue fruto
de un trabajo bien planificado, bien dirigido y manejado por nuestro personal de
produccién. Requirid una continua planificacion de los programas de produccion vy
una importante planificacion de importaciones y de compras. En otras palabras, el
éxito del afo no ha sido solamente frutc de una mayor demanda en el mercado
sino porque pudimos satisfacer esa demanda en una forma muy eficiente.

Largo seria mencionar a todo el personal que ha desplegado una muy eficiente
colaboracion y gran esfuerzo, perc si debo especiaimente destacar y agradecer a
la Eco. Oldemar de Valenzuela y al Ing. Wagner Lombeida que lideran sus
respectivas areas de responsabilidad con enorme capacidad y dedicacion.

A ustedes, sefiores accionistas, agradezco por su colaboracién y confianza. Confio
en que sabremos salir adelante en los proximos afios con su apoyo y consejo.




