
  

INFORME DEL PRESIDENTE Y GERENTE GENERAL 

PERIODO 2011 

Señores Accionistas: 

Queremos presentar a consideración de Uds. el informe de labores de “PLASTIAZUAY 
S.A.” durante el año 2011. 

CONSIDERACIONES GENERALES 

Durante el año 2011 los precios de resinas tuvieron variaciones al alza, lo que no nos 
permitió manejar los precios de venta de una manera estable, esto impidió una mayor 

demanda de todos los productos sobre todo en la línea de Stretch en la cual la competencia 
es fuerte, tanto con productores nacionales como con productos importados. 

El Stretch Film, se mantiene como el producto de mayor venta en la Empresa alcanzando 

un valor de $ 2.379.13 mil dólares frente a los $ 2.047.64 mil dólares en el 2010, lo que 
representa un incremento del 16.19%. 

En la línea Bema los principales productos presentan las siguientes variaciones: 

La Geomembrana PERMAX, presenta un incremento en sus ventas al pasar de $ 1.486.72 

mil dólares en el año 2010 a $ 2.031.87 mil dólares en el 2011, lo que representa una 
incremento en ventas del 36.67 %. 

Las carpas, que se comercializan en varias presentaciones y para diferentes usos, presenta 

una crecimiento en ventas del 12.48 % al pasar de 687,04 mil dólares en el 2010 a $ 
772.78 mil dólares en el 2011. 

Otro producto muy importante en nuestras ventas es la Talonera Puntera, material 
utilizado en la fabricación de calzado, el cliente principal de este producto es TEXTILES 

INDUSTRIALES AMBATEÑOS de la ciudad de Ambato. Las ventas de este material 
aumentan en un 18.02 % al pasar de $ 763.13 mil dólares en el 2009 a $ 900.62 mil 

dólares en el 2011. 

En el Vymil, material utilizado para el piso de Buses se produce una disminución en sus 
ventas del 12.82% alcanzando un valor total de $ 152.82 mil dólares en el 2011, frente a 
los $ 175.29 mil dólares en el 2010. 

Otro producto que disminuye sus ventas en el año 2011 es la Geomembrana de 
Polietileno, las ventas el año anterior fueron de $ 280,50 mil dólares, para el año 2011 

 



  

estas ventas alcanzaron un valor de $ 107,29 mil dólares lo que representa un 

decrecimiento del 61.75 %. 

En la línea de Recubridora, el producto de mayor venta durante el año 2011, continúa 

siendo la Cuerina, las ventas alcanzan un valor de $ 834.77 mil dólares que al 
compararlos con los $ 766.67 mil dólares del 2010, representa un incremento del 8.88 %. 

En el caso del Guayo, material utilizado principalmente para la confección de balones, el 

volumen total de ventas alcanzado en el 2010 fue de $ 132.67 mil dólares, que comparados 
con los $ 101.01 mil dólares del 2011, representa un decrecimiento en ventas del 23.87%. 

En la línea de expandibles, se produce también un incremento en ventas de un 95.23 % al 
pasar de $ 108,40 mil dólares en el 2010 a $ 211,63 mil dólares en el 2011. 

La Lámina Fibra, utilizada principalmente para la confección de cinturones, tiene un 
crecimiento en sus ventas del 12.83 % alcanzando en el año 2011 un valor de $ 718.95 mil 
dólares, comparados con los 3 637.22 mil dólares en el 2010. 

En lo que se refiere a exportaciones, las ventas en el año 2010 alcanzaron un valor de $ 
455,11 mil dólares que comparados con los $ 428,25 mil dólares del 2011 representa un 

decremento del 5,90 %, nuestro principal cliente es PLAVIMARS en Perú, las ventas a 

dicho cliente en el año 2011 alcanzan el valor de $ 246,66 mil dólares que representa el 
57,60 % del total de exportaciones. 

El detalle del aporte en las ventas totales por cada uno de los diferentes productos, se 

puede apreciar en el Anexo $ 7. 

Con estos antecedentes, en el año 2011 se alcanzó un volumen total de ventas de $ 
8*700.861.91 que comparados con los $ 7*258.690.07 obtenidos en el 2010, representa 
una incremento en ventas del 19,87 %. (La colaboración de cada línea de producción en 

las ventas totales se presenta en el anexo $ 8) 

El detalle de ventas mensuales durante el año 2011, comparándolas con los años 
anteriores, se puede apreciar en el Anexo $ 4. 

En cuanto a la utilización de maquinaria, como resultado del incremento en volumen de 

ventas se produce un crecimiento en horas de utilización de maquinaria, en la línea de 
Stretch en un 6.12 %, en la línea de Recubridora del 20.50 %. y en la línea Bema 

prácticamente se mantienen las horas de producción , existe una pequeña disminución del 
0.58 % (ver cuadros adjuntos + 1 , 4 2 y H 3). 

El detalle de la variación de las ventas anuales y el de las utilidades obtenidas en esos 
años, se pueden apreciar en los Anexos + 5 y Ó respectivamente. 

De acuerdo a la resolución de la Junta General del año 2010, se procedió con la compra 
de la maquinaria para la producción de Stretch film y termocontraible, esta maquinaria se 

 



  
  

encuentra ya en funcionamiento por lo que con la inclusión de un nuevo producto como el 
termocontraible confiamos que las ventas durante el año 2012 crezcan significativamente. 

ESTADOS FINANCIEROS: 

Las ventas en el año 2011 aumentan con respecto al año 2010 en un 19.87 % alcanzando 
un valor de $ $ 8*700.861.91 frente a los $ 7*258.690.07, el resultado industrial 

alcanzado es de $ 1*767.811.86 que representa una crecimiento del 8.31 % frente a los $ 
1*'632.141.21 alcanzados en el año anterior. 

La utilidad operacional aumenta en un 6,21 %, alcanzando un valor de $ 469.485,27 en el 

2011, frente a $ 442.043,38 en el 2010, los gastos administrativos y de ventas crecen en 
un 9,09 %, el total de gastos operacionales alcanza un valor de $ 1*298.326,59 frente a los 

$ 1*190.097,83 del 2010. 

Los gastos Financieros aumentan en un 109,82 %, alcanzando un valor de $ 128.477,97 
mientras en el 2010 fueron de $ 61.231,59. 

La utilidad antes de la participación disminuye en un 10,88 %, alcanzando un valor de $ 
341.667,83, mientras que en el 2010 fue de $ 383.382,66. 

Según las metas trazadas para el año 2011, el total de ventas proyectadas era de 8 
millones quinientos miel dólares, siendo el valor real de ventas alcanzado de 8 millones 
700 mil dólares lo que representa que se cumplió con lo proyectado en un 102 %. 

Para el año 2012, con la inclusión de la nueva maquinaria esperamos alcanzar un volumen 
de ventas de 10 millones cuatrocientos noventa mil dólares lo que representaría un 
incremento del 21 % comparados con el año 2011. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

Ventas 

Meses Proyectadas 

Enero 640.000 

Febrero 850.000 

Marzo 660.000 

Abril 740.000 

Mayo 850.000 

Junio 1.050.000 

Julio 950.000 

Agosto 1.150.000 

Septiembre 945.000 

Octubre 765.000 

Noviembre 840.000 

Diciembre 1.050.000 

Total 10.490.000        



  

Cabe indicar que en los cuatro primeros meses de este año, el presupuesto de ventas se ha 

cumplido en un 95,61 %. 

En el año 2012 debemos aplicar las NIF, para lo cual ya se realizó la Junta General para 

la aprobación de las mismas, y se entregó a la Superintendencia de Compañías la 
Conciliación del Patrimonio Neto por el Inicio de Transición. 

Agradeciendo la colaboración de todos los señores Directores, ejecutivos, empleados y 

trabajadores de la Empresa Plastiazuay S.A., ponemos a vuestra consideración el presente 
informe de labores. 

  

VEZ 
ECO. VICENTE CORONEL U. EFREN CORDERO DIAZ 

PRESIDENTE GERENTE GENERAL 

  
 



  

Anexo $ 1 

CUADRO COMPARATIVO DE 
HORAS DE PRODUCCION 
LINEA RECUBRIDORA 

  

  

  

  

  

  
  

    
  

      

MESES AÑO 2010 AÑO 2011 

Enero 53,82 73,27 

Febrero 40,15 92,53 

Marzo 93,00 99,30 

Abril 72,29 119,50 

Mayo 69,22 66,39 

Junio 79,39 127,67 

Julio 63,71 97,36 

Agosto 53,79 123,36 

Septiembre 91,17 28,85 

Octubre 80,75 70,47 

Noviembre 86,61 65,94 

Diciembre 63,29 56,21 

TOTAL 847,19 1.020,85 
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Anexo H 2 

CUADRO COMPARATIVO DE 

  

  

  

  

  

    
      

  

  

HORAS DE PRODUCCION 

LINEA BEMA 

MESES AÑO 2010 AÑO 2011 

Enero 142,21 123,87 

Febrero 108,36 108,97 

Marzo 179,45 141,01 

Abril 150,20 125,99 

Mayo 161,80 209,34 

Junio 137,16 181,96 

Julio 194,88 154,88 

Agosto 131,76 143,53 

Septiembre 125,39 150,09 

Octubre 124,29 116,24 

Noviembre 133,63 105,04 

Diciembre 123,01 141,25 

TOTAL 1.712,14 1.702,17 
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Anexo $3 

CUADRO COMPARATIVO DE 

  

  

  

  

    

HORAS DE PRODUCCION 

LINEA SOPLAORA 

MESES AÑO 2010 AÑO 2011 

Enero 475,80 883,50 

Febrero 551,30 728,00 

Marzo 772,67 607,50 

Abril 668,00 673,50 

Mayo 630,50 543,33 

Junio 663,50 367,00 

Julio 782,00 840,33 

Agosto 586,50 838,99 

Septiembre 658,00 691,50 

Octubre 574,50 479,00 

Noviembre 524,80 617,50 

Diciembre 640,50 718,50 

TOTAL 7.528,07 7.988,65 
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DETALLE DE VENTAS MENSUALES 

Anexo $ 4 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

    
  

    

MESES 2009 2010 2011 2012 

ENERO 486.870,01 465.604, 14 503.586, 23 707.705,63 
FEBRERO 490.142,91 470.665,45 619.100,18 631.361,76 
MARZO 528.682,21 610.766,10 624.488,85 717.072,56 
ABRIL 429.716,08 706.668, 73 584.169,32 706.860,93 
MAYO 405.858, 48 673.101,43 686.868,70 
JUNIO 493.975,00 636.903,37 854.092,42 
JULIO 469.469,16 586.711,21 822.016,49 
AGOSTO 414.501,39 537.995,23 955.525,67 
SEPTIEMBRE 508.831,10 604.215,84 804.045,20 
OCTUBRE 504.871,17 666.557,59 632.981,95 
NOVIEMBRE 499.037,51 611.325,38 738.008,95 
DICIEMBRE 576.930,24 688.175,60 875.977,95 

5.808.885,26 7.258.690,07 8.700.861,91 2.763.000,88 
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Anexo H+ 5 

CUADRO COMPARATIVO DE 

  

VENTAS ANUALES 

AÑOS DOLARES 

2000 2.380.336, 79 
2001 2.760.390, 16 
2002 2.763.905,08 
2003 2.737.810,52 
2004 3.053.729,92 
2005 4.239.962,77 
2006 4.829.898,60 

2007 4.929.283,91 
2008 6.084.118,97 
2009 5.808.885, 26 
2010 7.258.690,07 
2011 8.700.861,91 
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Anexo 34 6 

  

CUADRO COMPARATIVO DE 

UTILIDADES 

AÑOS DOLARES 

2001 325.061,35 
2002 98.001,61 
2003 84.455,23 
2004 76.422,89 
2005 182.630,13 
2006 239.339,90 

- 2007 212.978,83 
2008 340.036,37 
2009 532.940,02 
2010 383.382,66 
2011 341.667,83 
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Anexo it 7 

DETALLE DE VENTAS POR PRODUCTOS 

  

  

  
  

PRODUCTO VENTAS 

“Permax 2.031,88 
Moquetas 137,94 
HDPE 107,29 

Carpas 772,78 
Expandible 211,63 

Talonera 900,62 

Guayo 101,01 

Cuerina 834,77 
Vinil 152,82 
Lámina Fibra 718,95 

Espumas 192,37 

Stretch 2.379,13 
Otros 159,67 

Total 8.700,86 
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Lámina Fibra 
8% 

Vinil 
2% 

Cuerina 
10% 

  

  
 



  

Anexo 3 8 

Bema 3.969.883,58 
Recubridora 2.271.543,97 
Stretch 2.379.127,05 

  

  

Ventas por Líneas 

Stretch Bema 
46,05% 

  

Recubridora 

26,35%   
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