UPERINTENDENCIA }
%E COMPANI{AS

25 ABR. 201

OPERADOR 30
L QuUITO

INFORME DEL GERENTE GENERAL A LA JUNTA
GENERAL DE ACCIONISTAS

ANO 2010

Estimados amigos:

Luego de la implementacion del Sistema Nacional de Compras
Publicas, se abrié la oportunidad para que las pequefias y medianas
empresas puedan participar de una forma activa en la provision de
servicios para el sector publico, por esa razén este afio iniciamos el
proceso de creacion de CHARPC SOLUCIONES, CIA LTDA., la misma
que quedd conformada el 21 de junio del 2010.

Nuestra empresa también estd enfocada en ofrecer servicios a otras
empresas de mayor tamafio aprovechando nuestras ventajas
competitivas.

FACTURACION Y VENTAS

Debido a nuestro tardio inicio de operaciones no se pudieron
concretar muchos negocios, por lo que apenas pudimos facturar
USD 3.690,83.

MARGEN OPERATIVO

Debido a los equipos que estamos comercializando el margen
operativo no es muy alto ya que representa un 23.5% sobre el valor
de las ventas; el objetivo de los servicios es llegar a cubrir los gastos
operacionales, los mismos que en el periodo de funcionamiento
ascienden a USD 2.966,01. Nuestro punto de equilibrio en este caso
es de alrededor de USD 600,00 mensuales, que es el objetivo para el
préximo ano. '

RECURSOS HUMANOS

Con el fin de iniciar operaciones, CHARPC SOLUCIONES, CiA. LTDA,,
cuenta con 3 empleados del area técnica, los que representaron un



costo para la empresa de USD 1.261,81, siendo éste el componente
mas significativo de gastos para la empresa

RESULTADOS GLOBALES
Como resultado de las operaciones, la empresa registra una pérdida

de USD 1484,11, valor que sera recuperado con las operaciones del
proximo ano

De los sefiores socios

Atentamente,

tricio Camino H.
Gerente General




