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ENTORNO ECONÓMICO POLÍTICO 

El 2015 fue un año donde la desaceleración de la economía impacto en el crecimiento y 

sostenimiento de las empresas en el Ecuador. 

El descenso de los precios internacionales del petróleo acompañado por el encarecimiento del 

dólar trajeron como consecuencia una reducción de la masa monetaria de la economía y por 

tanto se pierda dinámica comercial que se reflejó en la reducción de las ventas de varias 

industrias, un marcado impacto en sectores que venden bienes de capital como es el Sector 

Automotriz. 

El sector automotriz es uno de los más afectados, el decrecimiento de la demanda ha obligado 

ajustar estructuras en estos negocios, incluso a cerrar puntos de atención al cliente. 

El sector financiero nacional desde mediados de año sintió una reducción en los depósitos de 

sus clientes lo cual les obligo a tomar una posición prudente para precautelar los intereses de 

sus depositantes, por tanto se redujeron las fuentes de financiamiento que era uno de los 

principales factores que apoyaba a la dinámica comercial de la industria automotriz. 

 

 

DESEMPEÑO CENAUTO S.A 

El entorno bajo el cual se desarrolló la empresa fue inestable y de constantes cambios no solo 

en lo económico sino también en el entorno legal y normativo. 

En agosto del 2014 el Servicio de rentas Internas emitió un Instructivo para la comercialización 

de vehículos usados, el cual marca un cambio importante en la gestión del negocio, positivo 

para las compañías que veníamos manejando el negocio formal en orden y cumpliendo la 

normativa tributaria, societaria como laboral. 

El 2015 fué un año de cambios dentro de Cenauto S.A dentro de los principales tenemos: 

- Cambio de ubicación del concesionario a la Av de las Américas y Paraguay, 

transcurrido el año vemos que fue una decisión acertada. 

- Se refrescó la imagen de la marca y los Isotipos de la empresa aprovechando el 

cambio de local. 

- Se implementaron procesos de compra y recepción de vehículos, ventas, servicio al 

cliente, gestión del talento humano entre otros. 

-  

Un punto importante es la consolidación de la relación con nuestros proveedores; actualmente 

contamos con 4 proveedores continuos y que trabajamos bajo la misma visión y principios. 

Los resultados comerciales y financieros estuvieron de acuerdo al entorno de la economía y los 

cambios internos que vivimos en el 2015. 



 

 

 


