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Cuenca 31 de Enero del 2011 

Señore 

REVIPHARMA CIA. LTDA. 

Atención Ing.: Walter Auquilla Cornejo Presidente 

Esteban Reyes Sánchez Gerente 

Estimados Señores 

Por medio de la presente les ago. Llegar un informe de las labores realizadas en el PERIODO 

DELAÑO 2010 

En Julio del año 2010 Revipharma CIA Ltda. Comienza a realizar sus funciones ofreciendo los 

producto en los mercados de farmacias y locales de ventas de pañales en la ciudad de cuenca 

teniendo como clientes a las cadenas de farmacias más grande de la ciudad con lo que se da a 

conocer los productos a una gran parte de la ciudad para poder comenzar y posicionarnos en 

el mercado. 

Así mismo se realizo la cobertura a las siguientes plazas como es la ciudad de Azogues, Cañar 

y Gualaceo que son zonas de crecimiento en la comercialización de nuestros productos en el 

trascurso de los meses de Agosto y Septiembre se comenzó a comercializar en la zonas del 

Oriente como son Morona Santiago Zamora Chinchipe logrando un mayor incremento en la 

comercialización de los productos. 

Para el periodo comprendido entre el mes de Octubre Noviembre se comienza a efectuar la 

visita a las siguientes zonas como es Oro Alto y Oro Bajo realizando una buena gestión de 

mercado y cobertura, llegando a los locales más importantes de cada sector por lo que se ha 

ido incrementando el número de clientes y ventas . Otro sector importante que se abrió para 

la visita es la zona de Loja ciudad y provincia con lo que llegamos a cubrir prácticamente todo 

el mercado del AUSTRAL. 
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Pongo en su conocimiento que las gestiones que se han venido realizando en el periodo de 6 

mese se han ido incrementando pese a las dificultades del mercado como es la falta de 

productos por parte de nuestros proveedores. 

De igual manera se ha incrementado el número de proveedores a nuestra empresa con 

diferentes productos que hemos logrado venderles a nuestros clientes y poder satisfacer de 

mejor manera sus exigencias. 

Como es de su conocimiento también se realizado las gestiones de vender a distribuidores de 

la zona de Machala con lo que se está logrando un mayor posicionamiento de nuestra marca 

en todo el mercado. 

Para este nuevo periodo estaremos presentes con nuestras marcas en lo que es Quito 

Guayaquil. 

Agradeciéndole por la atención presente 

  

Gerente 
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