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Señores: 
Accionistas de la Compañía 
MILENIUMRE INTERMEDIARIO DE REASEGUROS S.A. 
Presente. = 

Cumpliendo con lo dispuesto en los Estatutos de MILENIUMRE INTERMEDIARIO DE REASEGUROS 
S.A., presentó a ustedes mi informe de gestión porel ejercicio terminado el 31 de diciembre de 2017, 
el cual contiene una exposición fiel sobre el desarrollo de los negocios y la situación económica, 
social, administrativa y jurídica de nuestra Compañía 

La administración ha cumplido a cabalidad las disposiciones legales, estatuarias Y las emanada por 
la Junta General, La Compañía se ajustó a los mínimos establecidos por la ley en lo que se refiere a 
su capital 

En lo financiero se puede indicar que MILENIUMRE INTERMEDIARIO DE REASEGUROS S.A.. tuvo 
una utlidad antes de impuestos de USD 16,033.70 una disminución (5,80%) sobre el año anterior 
que fue de USD$17,040.81. Esta disminución viene en parte dada por un ligero incremento en el 
gasto debido a las remodelaciones realizadas en las oficinas. Así mismo el contar ahora con un 
contador interno significa un incremento en la nómina de la compañía. 

El año 2017 se presentó como un reto importante para la empresa pues los entomos tanto interno 
como extemo fueron complejos. En la parte extema la rebaja en el precio del petróleo que viene 
arrastrada del 2016, mantiene limitado el ingreso del país y con ello el dinamismo de la economía, 
lo cual impacta el crecimiento de la actividad económica de los asegurados y por ende la contratación 
de seguros. En el frente intemo, el cambio de gobiemo y la posterior realización de la consulta han 
mantenido a los principales actores económicos atentos, pero sin acciones de inversión, lo cual se 
ve reflejado en un crecimiento económico modesto del PIB del año 2017 de 3,00%. Ya en la parte 
de nuestro sector, durante el año anterior AIG desarrollo una fuerte competencia en el segmento 
corporativo, que tuvo como resultado que algunas cuentas de clientes nuestros como Seguros 
Equinoccial fueran ganadas por ellos. Esto redujo nuestro mercado natural en riesgos de propiedad. 

No obstante, lo anterior logramos un crecimiento en ventas pasando de USD 163.874,52 a 

USD184.588,11 es decir un crecimiento del 12,84% Una fuente importante para este crecimiento 
son los negocios de transporte especificamente las pólizas tipo STP. 
Este año 2018 presenta importantes retos para el crecimiento pues um de nuestros clientes 
importantes en pasado (Seguros Unidos) ha optado por realizar colocaciones directas, por lo que es 
necesario reemplazar esta cartera (USD 20.008,06). De otra parte, la salida del Ing. Alejandro 
Riveros de Seguros Constitución cambia nuestra relación con la cedente por lo que resulta de suma 
importancia trabajar en profundizar nuestra relación con ellos. 

Considerando lo antes indicado, las estrategias para el este año 2018 se concentran en los 
siguientes frentes: 

1. Mantener una excelente relación de servicio con nuestros clientes activos actuales.
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