Guayaqud, Abril 10 del 2018

De conformidad con lo gue dispone Ls Ley, y B2 acusrdo al reglaments segun resolucidn No 92.1.
4-3-0013 de septiembre 1E de 1992 presento e informe del resultado de las actividades de TUVAL
S A durante &l ejercicio econamico del afic 2017,

1 s 204 T tue wiefo oy dificl para el sector fermetero induitrial, afectando & nuectio ietultad o
en ¢l computo final de ingresos, costos ¥ gastos teniendo una utilided neta de U5S544 528,16 debido
prncipalmente a:

Relacion Ingresos y Gastos:

El Margen Brito s& incrementd en 2017 [de 21.05% en 2016 & 30.40% en 2017), comb
resultado de un gran ssfuerio en mantensr mejores recios.

Los Costos de low Productos disminuyeron en US5 995.990,48 en relacion &l periodo 1016,
acorde con &l aumento del Margen de Utilidad Bruta.

Los Gastos Operacionales subleron USS 435 782,31 en relacion al penodo 2016

Se Castigo Cartera Vencida por USS 274,059, 52-

S¢ envic a Gastos USSZ17594.97, valores que teniames conuderados como Credito
Tributario por IS0, los cuales en Tramite de devoluckin solicitada ol 581 no fueron
sprobadas, por ser partidas no arancelarias del afio 2013

Pre Cancelacion de Obligaciones a Largo Plaro:

Con fecha 12 de Octubve 2017, se procedio a cancelar la Pnimera Emision de Obligacione
a Largo Maro cuyo monto mcial fue de U552 500.000,00 1

Como estrategia a seguir para of 2017 estin:
£l lortalecimiento de la distribucsén de producins d= fabrcackn Iocal  Evias lineas

tofumen mencd capdtal de trabago y son de mayor rotacidn y won complementanas 5 la
lineas principakes de nuestro negocio




Continuar con |4 sdrategia de concentracidn en mmportatitn de producten de mayor
rentabilided para poder sjustat ks ingresos finales a recibic. Estamos reforzando |a
comerclalizacion de Liness téonices, que son mas especializadat y nol generan mayor
margen importando y abriendo lineas mis técnicas, de mayor margen  Esta nos va a2
permitic sumental nuesiras ventss en el segmento industrial de nuesiros clientes y
aumentar la rentabilidad global del negocia

Trabajar &n und estrategin de penetracion del mercado industiial  Queremos expandi
nuestra base de chentes industnales pars incorporar chientes que no han sido atendidos
hasta ahora o que han dejado compramos; adiconalmente, mplementaremas una
estrategia de penetracion en los clentas actuales.

Mejorar la continueidad de imporntacon de producto, logrando reduccidn de falta de stoch
e algungs ines de producto

Cambicn en la estructurs comercial para lograr Ls cobertura requerida en ol mercado. Se
ha creado un departamenta de cuentas clnees Dars cONCERtIar NLEILTa ALERCIKN y IMEFOrs
\os resultadon con ios clientes mis importantes.  Adicionatmente se ha re-estructurado ef
mosirador v s exuibioon gel Iocal para mejorar ks venta de chentes de mostrador
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