
  

A. INTRODUCCION 
Marzo 31del 2004 

  

    

ESTRATEGIAS Y PERSPECTIVAS : 

Semapesa S.A. es una empresa que vendía productos relacionados al GLP, como 

cilindros, reguladores, etc, además de otorgar servicios de transporte a Duragas. 

Por una decisión de la administración se descontinúo durante el año 2002 con la 

actividad operativa de la misma. 

A partir del año 2003, la compañía tomó la decisión de redefinir la estrategia de la 

compañía de enfocarse hacia la distribución de GLP en cilindros de 15 y 45 

kilogramos directamente al consumidor final. El objetivo es darle al producto un 

valor agregado a través de la *calidad de servicio” y “entrega a domicilio”, 

aprovechando de esta forma una parte importante del margen de este canal. 
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