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Guayaquil, Abril 15 de 1992 

Señftores Accionistas 

CORINGLE S.A. 
» EL CORTE INGLES" 
Ciudad .-' 

De mis consideraciones: 

A fin de dar cumplimiento a las disposiciones legales de la 

Superintencencia de Compañías, pongo a vuestra consideración el 
informe Económico de mi gestién administrativa de 1991: 

1,- Como es conocido por todos ustedes que la compañía se dedica 
al comercio por menor, en la rama de compra-venta de 

mercadería y siendo esta una área muy competitiva necesita 

una mayor atención. 

Las metas y los objetivos se están cumpliendo a pesar de lo 

dificil del manejo de este tipo de negocios. 

Se han cumplido con todas las disposiciones y las sugerencias 

de la Junta general de Accionistas. 

Por la actividad que desempeña la compañía, no tiene un 

volumen mayor de negocio o de venta, es por esto que no tiene 

un personal mayoritario y nose han suscitado aspectos 

administrativos, laborales ni legales durante el Ejercicio 

1991. 

Con respecto a la comercialización especialmente a la venta 

al por menor, esto se ha desarrollado, en un aspecto superior 

al año anterior en relación a sus ventas. 

.La actual Situación Financiera de la Compañia, se encuentra 

estable, ha habido mayor crecimiento en el rubro de 

Inventario por las importaciones realizadas y por no haber 

habido un desarrollo de las ventas en relación a lo comprado. 

Tenemos que ha habido una utilidad un poco relativa o ¿igual 

al año anterior de S/.213.695,959. Esto está dado por la poca 
rotación del Inventario. Otro punto ¿importante e€es la 

Corrección Monetaria, que Se ha aplicado este aÑo a los 

Activos Fijos y Diferidos; tii uemás cuentas se enguentra 
igual que el año anterior 
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7.- Con respecto a las utilidades, se cargarán a una cuenta 

Utilidades No Distribuídas y se harán las reservas. 

respectivas y luego se distribuirán de acuerdo a la 

Resolución de la Junta General de Accionistas. 

8.- Mi recomendación, es dar una mayor rotación al Inventario, 
aumentar el volumen de las ventas y disminuir los gastos para 
que haya una mayor rentabilidad. 

Atentamente, 

ARO. JORGE DIAR SAFADI 
GERENTE 

 


