
INFORME DEL GERENTE GENERAL DE FURUKAWA PLANTACIONES C.A. DE!

E('{IA[)OR A LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS. SOBRE EL EJERCICI()

ECONÓMICO 2012

Señürcs ac¡;j{lnistas:

IJ período económico 2012 ha presentado un mejoramiento en cuanto a los resultados
generales de la empresa, por lo cual se establece una utilidad neta de US$ 201.594,78 cUyü

destino será resuelto por la Junta General de accionistas; debiendo señalar que la sugcft.'ncia
dd fJ¡ft~ctorio de la empresa es que se destinen a reservas voluntarias para futuras
capitalizaciones.

A continuación pasaremos a analizar el desenvolvimiento de cada uno dc los sectores en !il~

que ",c desarrolla la empresa:

PRom 'CClóN y COMPRA DE ABACA: Contamos con 145 <rabajadores, los mismos

eSHin a cargo de una superficie de 350 hectáreas de abacá. 235' hectáreas de palma
y las labores requeridas para la exportación del abacá.

Pur ¡){11I palie tenemos 1610 hectáreas que se encuentran arrendadas ti 21 arnmdatarius

trabajan por su cuenta, con sus propios trabajadores y su propio número putronal.
arrendatarios venden su producdón a Fumkawa Plantaciones cumpliendo U)fl mdü~

1;)::-;requcrimi('otos legales. Hemos adoptado en Directorio esta última fonna de manejo.

dt:hidü a que hemos afronwdo innumerables problema:'~ relacionados con la ínfol111alídad

laboraL ya que muchos trah",j,ldores no se adaptan a las reglas pmpms de una empresa y las

señzdadas por la Ley,

('OMFRCiALfZACION INTERNA: La comercialización Íntema dd abacá en d añil 2iil2
demuestra una vez más que carecemhs de politícas y procedimientos acertados de compra
del ah~h:j, ya que se (:ompru a prcclüs altos y se vende sin utilidad alguna. A lo largo dd

anll el Directorio y la Gerencía General mOlivaron, sugirieron modalidades y apoyaron al

equipo de rompidS. sin resultados pósitivos. Si revÍsamos el valor de las compras de ahaca
en el 2012 ti terceros productores y lo relacionamos con los valores de la venta, tendremos

una p"rdida lamentable de US$ 2049 por cada tonelada. En el año 2013 se pondrá espedal

énfasis en el manejo y comrol de este rubro.

COl\lFRCL\L1ZACION EXTERNA: Se han exportado 3501,26 toneladas de abacá 1" que

representa un notable aumento en relación a los años anterioré~: 2435,62 toneladas en el

aúo 2010 y 2637,25 en el año 201 L Sin embargo las utilidades no ban ido a la par con el

aumento en las exportaciones, debido a lo que ya se señaló respecto de la compras ,1
terceros. El precio del abacá internacionalmente mvo una pequetiu mejora.

/\SUNTOS ADMINISTRATrVOS: El Gerente General envió a los responsables en 1"

olícina de S,lOto Domingo un mCIHorándum señalando la obligación de la Companla de

ufiljilr al Gerente General al IESS. Se acató el memorando pero no se cumple aún lo

dt'l('nnínado por In Ley en el sentido de que debe d Gerente GcnewI ser asegurado tksdc el



A lc l l t a m e n t e ,

v i g e n c i a d e l a L e y q u e e s a p a r t i r d e l a ñ o 2 0 ( i 8 . A s u n to q u e e s t a

e n a c a t a m ie n to e s t r i c t o d e l a L e y .

a d m in i s t r a t i v o e n g e n e r a l d e t o d o s l o s e m p l e a d o s y t r a b a j a d o r e s . s e In

l ' l í ; i .w r t l p l a L e y y c u m p l i e n d o o p o r t u n a m e n t e c o n to t l a s l a s o b l i g n c íO l l é S .

C O N IT O C H U : D e s a f o r t u n a d a m e n t e e n e l a ñ o 2 0 1 3 y s i g u i e n t e s y a n o

c o n l .o s i n g r e s o s p r o v e n i e n t e s d e l a s c o m i s i o n e s p a g [ ¡ d a s p o r l a e o m p a r 't í n

y a q u e e l c o n t r a t o v ig e n t e p o r m u c h o s a ñ o s h a c o n c lu i d o .

- \S P IR A C lO N E S D E L A C O I 'v 1 P A Ñ íA : A s p i r a m o s a in c r e m e n t a r l a s u t i l i d a d e s d e l a

c o m p a ñ i a e n e l a ñ o 2 0 I J e n b a s e a l m e jo r a m ie n to d e l a p r o d u c c ió n d c a b a c á y p a lm a

a f r k a n a . A l m i s m o t i e m p o s e p r e s t a r á e s p e c i a l a t e n c i ó n a l a c o m p r a d e a b a c á a I c n : e lO S ~ a

q u e e l g a s t o e n d i c h o r u b r o , r e p r e s e n t a e l m á s a l t o p o r c e n t r ~ j é d e l p r ( ~ S l l p u e s t o m e n s u a l d e l a

e m p r e s a .

S e h a a f r o n t a d o l e g a l y p r o f e s i o n a lm e n t e t o d o s l o s r e c l a m o s y

v a r i o s d e m a n d a n t e s .

s e m a n t i e n e í : 'o n l a A s o c i a c i ó n d e p r o d u c to r e s d e a b a c á d e f \ l o n t e r r e y A S I 'F IN

~x,,¡mn¡1]. t i { ¡ o b s t a n t e q u e e l J u e z S e g u n d o d e lo C iv i l d i c t ó u n a s e n t e n c i a l a m i s m a q u e h a

r \ ! I ~ I ( . : i ; l l r n , ; ; ' l 1 t eí r n p lu g T l a d a p o r l a p a r t e a c t o r a q u e 1 1 0h a p e rm i t i d o q u e s e e j e c u to r i e .


