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Quito, 20 de mayo del 2009 

Señores Accionistas de 
HERNANDO TRUJILLO DEL ECUADOR $. A. 

Presente 

Señores Accionistas: 

Al finalizar el ejercicio económico 2008 en mi calidad de Gerente General de la 
Compañía, cúmpleme poner en su consideración el Informe de actividades 
desarrolladas en el mencionado período. 

1. Los objetivos previstos para el año 2008, en cuanto a ventas se 
refiere, han sido cumplidos. Las ventas e ingresos ascienden a USD 
1'115.547,89, equivalente a un incremento del 14,81 % en relación 
al año 2007. 

2. La Utilidad del ejercicio 2008 asciende a USD 17.883,90, 
equivalente a una disminución del 66,70 % con relación al ejercicio 
2007. 

3. El 15% de participación de trabajadores asciende a USD 2.683. 

4. Las disposiciones de las Juntas Generales han sido cumplidas en 
su totalidad. 

5. En el ámbito laboral se presentaron las renuncias de Carlos 
Hemández y Efraín Hemández, a través del Ministerio de Trabajo y 
Empleo. 

Se inició una acción judicial a David Solórzano, ex administrador del 
local de Guayaquil, tiene emitida una orden de captura pero no es 
posible ubicarlo. 

En el mes de septiembre del 2008 se cambió de Firma de 
contadores para el trabajo contable. 

Se adquirió el sistema Novasoft, se capacitó al personal sobre su 
uso y se inició su implantación a partir de enero del 2009: hasta la 
fecha se encuentra en esa fase y no tenemos la contabilidad 

actualizada. GEN 

6. Con relación a obligaciones con el Municipio de Qúltose fé firmo un 
convenio para cancela las patentes municipales desde el ano 2004. 

7. En cuanto a las utilidades del ejercicio 2008 para ls, acgionisia 
sugiero no distribuir los respectivos dividendos co el me 
capitalizar a la Empresa.



8. Durante el ejercicio 2008 los pedidos que se hicieron a Colombia, 
siempre llegaron fuera de tiempo e incompletos, hecho que daña la 
imagen de la empresa y ocasiona disminución de ventas, 

En el mes de diciembre no se pudo desaduanizar ta mercadería por 
un cambio en los procedimientos de importación en el Ecuador. 
Solicito que los pedidos lleguen a tiempo y que Bogotá informe 
sobre la situación de cada despacho. 

9. Bl local del Centro Comercial El Bosque fue reubicado a ta planta 

local de ventas y una mani bodega. 

10. En el año 2009 podemos incrementar las ventas en un 20%, esto 
depende mucho de la atención que Colombia brinde al Ecuador en 
el sentido de mantener un adecuado stock de prendas, un excelente 
producto y que los pedidos sean atendidos a fempo de acuerdo a 
los requerimientos que se hacen desde el Ecuador.


