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INFORME ANUAL DE GERENCIA AÑO 2008 

Cumpliendo con disposiciones estatutarias y de ley informo a ustedes señores socios de 
IMERTEC C LTDA Las acciones realizadas en el ejercicio fiscal 2008 

INFORME DE ACTIVIDADES 

El año 2008 ha sido un año en el cual se trato de consolidar las relaciones a nivel exterior con los 
proveedores ya establecidos como son IPD Costex Tractoamerica y Regal asi como se tuvo que 
replantear la relación comercial con Clevite marca que fue adquirida por Mahle a nivel 
internacional lo cual nos hizo cambiar de estrategía por el consiguiente cambio de propietario de 
esta marca asi como tambien se tuvo que replantear la relacion comercial con Affima Global 
Sales distribuidor de los filtros W1x la misma que dejo su relacion a nivel local con Reauto por 
lo que tuvimos que replantear esta relacion hactendola directamente con Affima el los Estados 
Unidos tambien se tuvo que afianzar nuestra relacion comercial con Interstate Mcbee dejando de 
lado al representante local de la marca por lo que se tuvo que realizar un viaje a Miami 
consiguiendo mejorar nuestra relación con estos distribuidores Asi mismo se recibio al señor 
Eddie Tostado gerente Regional de IPD con quien se realizo una serie de visitas a clientes en 
Quito con lo que reforzamos nuestra relacion con este fabricante nombrando a Imertec C- Ltda 
representantes a mivel de la zona Quito 

Tambien proyecte la compra de un local comercial amplio y funcional para lo cual se consiguio 
el mismo as1 como la pre aprobacion de una limea de credito por parte del banco del Pacifico 
lamentablemente Ing Vicente Utreras socio de la empresa se opuso a la misma por lo que se 
desistro de esta adquisicion 

INFORME ECONOMICO 

El incremento de la inversion del gobierno nacional en obras de mfraestructura hizo que se 
reactivara la construccion de vias en nuestro pars por lo que se morementaron nuestras ventas 
respecto del año 2007 

Por otro lado y debido al cambro de las politicas de venta de las empresas del sector nos vemos 
obligados a cambiar nuestra politica por lo que se ha incrementado nuestras ventas a credito lo 
que ha dado un descenso en el flujo de caja ya que los chentes no cumplen los plazos de pago 
acordado 

As1 mismo para poder competir de mejor manera he tenido que micrementar nuestro inventario 
de manera considerable endeudandonos cón nuestros proveedores en el exterior haciendo uso de 
las lineas de crédito obtenidas y que ha hecho que tos saldos en las cuentas bancarias que la 
empresa tiene sean bajos 

RESULTADOS DEL EJERCICIO 

El mejor resultado obtenido por la empresa se ve reflejado en el incremento del yentast o 
del 2007 en un 15% aproximadamente, y el imeremento del nuestro mventarió 3.4 pa, NAS 
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El año 2008 ha sido un año que empezo con expectativas de crecimiento dado el repunte de 
ventas del año anterior y se cumplio con el apoyo de nuestros proveedores y colaboradores a 

quienes les doy las gracias 

Pongo en vuestro conocimiento y para su aprobacion respectiva tambien acompaño el Balance 
General y el Estado de Ganancias y Pérdidas al 31 de Diciembre del 2008 

Atentamente 

  

   
7 Espinosa Rivas 

Gerente General 
Imertec C1a_Ltda 
[ARE APET Cía Ltda 
Quito 21 de marzo del 2009 
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