
INFORME DEL GERENTE DE FAVESA CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO 
ECONOMICO DEL AÑO 2001 

Señores Accionistas: 

En cumplimiento con las disposiciones de la Superintendencia de Compañías y 
de nuestros estatutos, paso a informarles sobre los resultados del ejercicio, 
correspondiente al año 2001. 

1. Cumplimiento de objetivos 

Se puede afirmar que pese a las limitaciones internas y externas dentro de las 
que se desermvuelve nuestra empresa nos hemos esforzado por alcanzar las 
metas propuestas para el ejercicio que finalizó , y a pesar que las cifras 
alcanzadas no son extraordinarias , podemos estar tranquilos en cuanto al 
crecimiento logrado y a la solidez financiera de Favesa. 

2. Resoluciones de Junta General 

Se cumplió con lo resuelto en la Junta General del 30 de Marzo del año 2001, 
respecto a llevar a reserva facultativa el excedente de la utilidad obtenida el año 

2000, después del reparto de utilidades a los colaboradores , la segregación del 

fondo de reserva y el pago del impuesto a la renta. 

3. Aspectos Laborales    

  

   
    

En este tema el ambiente de trabajo se ha desarrollado en té 
Cabe mencionar la incorporación del Ing. Amado Morán e 
nosotros a tiempo parcial así como el reclutamiento de persona 
la División Diagnóstico bajo la modalidad de comisionistas , cona a 
de incorporarlos a la nómina en el 2002, dependiendo del Twin 

demostrado. 

4. Situación Financiera :2.9 ABR, 2002 

El análisis de las cifras de los estados financieros por los años terminados al 31- 
12-2001 y 31-12-2000 nos indican los siguientes índices y porcentajes: 

- ACTIVO.- El activo total de la compañía paso de U.S $238,847.36 del año 
2000 a U.S $267,704.01 en el 2001 , lo que representa un incremento del 
12.08% , destacándose los inventarios y las cuentas por cobrar como las 

partidas que más aumentaron.



Y 
PASIVO.- El total del pasivo en cambio refleja una disminución de US 
$22,350.04 , que corresponde al 17.01% 

PATRIMONIO.- El patrimonio obtuvo un incremento del 47.67% , como 
producto de la utilidad del ejercicio que fue de US $51.206.80 

Por otro lado los factores claves del análisis financiero nos indican que : 

INDICE DE SOLVENCIA.- 2.03 AL 2001 contra 1.40 del año 2000. 

INDICE DE RAPIDEZ.- 1.65 AL 2001 contra 1.31 del año 2000 
INDICE ABSOLUTO DE LIQUIDEZ.- 0.36 contra 0.44 
INDICE DE PATRIMONIO.- 0.59 contra 0.45 
INDICE DE LIQUIDEZ GLOBAL.- 2.45 contra 1.82 

Además se presentan otros índices importantes como son: 

ENDEUDAMIENTO.- El índice de Deudaf Patrimonio en el año 2001 es de 
0.69, mientras que en 2000 fue de 1.22 

CAPITAL DE TRABAJO.- El Capital de trabajo en el año 2001 es de US$ 
99,450.59, mientras que en 2000 fue de US$ 45,715.06 

Otro dato importante que muestra el análisis de las cifras es el de los días 

promedio de cobranza de la cartera , el cual es de 55 días , a pesar de que el 
plazo a que se factura a la mayoría de los clientes es de treinta días. 

A continuación se ponen de manifiesto las cifras del estado de Resultados , 
así como los índices que resultan de su análisis. 

VENTAS NETAS.- Las ventas netas en el año 2000 fueron de US$ 
469,964.56, mientras que en 2001 se logro la cifra de US$ 630,174.38, 
incrementándose en US$ 160,209.82, igual al 34,09%. 

UTILIDAD NETA.- La Utilidad Neta, después de deducir el pago del 153% de 

participación a empleados y del Impuesto a la Renta en el año 2001 es de 
US$ 43,525.78 mientras que en 2000 fue de US$ 27,066.99, lo que arroja un 
incremento de US$ 16,458.79, igual al 60,8 1%. 

a 
RENDIMIENTO DE LA INVERSION.- El rendimiento de la utiidaMBbtenida 
en el año 2001 ,sobre el total de activos fue del 19.13% 

RENTABILIDAD DE LA INVERSION.- El rendimiento del beneficio neto , sobre 
el total de activos , es decir de la utilidad deducida la participación de 

empleados e impuesto a la renta en el año 2001 fue el 12.9% , contra el 
9,46% del año anterior ; pero hay que considerar que el impuesto a la renta 
para el 2001 es mas bajo que el del 2000 por acogernos al beneficio que 
otorga la Ley al capitalizar utilidades. 
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5, Destino de las Utilidades 

En consideración a lo anteriormente manifestado , esta gerencia recomienda que 
de la utilidad se reinvierta y capitalice US$29,200.00, además de capitalizar 
parte de la reserva facultativa hasta alcanzar una cifra de capital pagado que se 
considere adecuada para respaldar eventuales créditos internos y f o externos 
que pudiera requerir la empresa. Esta gerencia sugiere que el capital se lo situe 
en los $40,000,00 , para lo cual se puede utilizar además de la utilidad a 
capitalizar ,la reserva legal y parte de la reserva facultativa. 

6. Políticas para el año 2001 

Seguiremos con nuestra trayectoria mantenida en estos últimos años de crisis. 

7. Aspectos Comerciales 

VETERINARIA 

2 Las ventas de Veterinaria en el año 2001 alcanzaron un total de US$ 
342,074.69 que, comparadas con las del año 2000 en US$ 285,397.56, arrojan 
un incremento de US$ 56,677.13 igual al 19.86%, Por marcas el resultado fue 

  

el siguiente: 

Marca Año 2001 Año 2000 

Merial 67.86% 56% 

Laveteo 28.35% 41% 

Inpel 3.81% 3% 

REACTIVOS 

Las ventas de Reactivos en el año 2001 alcanzaron un total de US$ 274,779.69 
que, comparadas con las del año 2000 en US$ 184,567.00, arrojan un 

crecimiento de US$ 80,212.69 igual al 43.46%. Por marcas el resultado fue el 
siguiente: 

p Marca Año 2001 Año 2000 
Biomérieux 59.03% 82% 
Biosyatems 30.20% 6 
Aulabor 4.43% 4% 
Chembio 4.69% 2% 
Immuno Mycologics 3.90% 1% 
Slamed 1.40% 00% 

Remel 0.23% 0% 

  

Continua la disminución en las ventas de la marca Biomérieux , por las mismas 
causas del año anterior , esto es por el alto precio de estos productos y de los 
equipos que los utilizan, los cuales hay que entregarlos en comodato con ciento 
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' * por ciento de financiamiento por parte de Favesa , lo cual en las circunstancias 
actuales resultaría sumamente oneroso y de alto riesgo para la compañía. Sin 
embargo se ha podido compenser la disminución de Biomérieux con el 
incremento de ventas de los productos Biosystems , así como de otras marcas, 
que aunque en pequeños volúmenes , sirven de apoyo a la producción de ventas. 

Además se incursionó en la comercialización del producto New-Tec ,el cual es 
un software para equipos de laboratorios clínicos del cual se facturó 
$23,320.00.A1 respecto se sugiere que no es conveniente continuar con este 

producto debido a los problemas que conlleva la instalación y puesta en marcha 
del mismo , ya que no es nuestra especialidad ese ramo. 

8. Gastos Operacionales 

Los Gastos Operacionales del 2001 sufrieron un incremento del 33.72% 
respecto de los del año anterior y también crecieron en relación a las ventas del 

24.99% en el 2000 al 28.64% en el 2001. Las cifras absolutas de los gastos 
fueron las siguientes: US$180,502.99 en el 2001 y US$ 117,424.48, en el 2000 , 

8 por lo que el aumento fue de US$ 63,078.51 

9. Otros Ingresos y Gastos 

Los ingresos varios en el 2000 fueron de US$ 6,592.49, mientras que en 2001 
Ó fueron de US$ 3,169.89, con una diferencia negativa de US$ 3,422.60 . 

En el año 2000 tuvimos una perdida por diferencial cambiario de US$ 

20,707.28, cosa que ya no sucede en el 2001 por haberse eliminado este riesgo 
con la adopción de la dolarización en el régimen monetario del país. 

10. Utilidad en Operaciones 

En el año 2000 la Utilidad antes del pago del 15% a empleados y del Impuesto a 
la Renta fue de US$ 32,572.71 mientras que en 2001 es de US$ 51,206.80, con 
una diferencia positiva de US$ 18,634.09 igual al 57.21%. 

8 11. Cartera por Cobrar 

La cartera total por cobrar al 31-12- 2001 es de US$ 121,280.23, mientras que 
en 2000 fue de US$ 81,522.97. 29 MR 202 

12. Inventarios de Mercadería 

Veterinaria 

En el año 2000 el inventario de productos veterinarios tue-de USs 5,990. 73, 
mientras que en 2001 fue de US$ 77,111.57. a 
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* * Reactivos . 

En el año 2000 el inventario de reactivos es de US$ 3,559.97, mientras que en 

2001 fue de US$ 31,127.18 

13. Comentario General 

En resumen se podrá apreciar por las cifras y los indices expuestos , que dentro 
de la prudencia en el manejo de los recursos de la empresa , se pudo 
incrementar el volumen de los negocios , lo que se tradujo aumento de las cifras 
del total de activos a pesar de la disminución del efectivo disponible por el 
cumplimiento de nuestra politica del pago puntual a nuestros proveedores lo 
que trajo como consecuencia que los pasivos también disminuyeran .Igualmente 
se puede apreciar el fortalecimiento del patrimonio de la compañía. 

  

Guayaquil, 15 de Marzo del 2002 

 


