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Quito, 29 de marzo de 2011 

INFORME DE GERENCIA 

Señores: 

Accionistas 

De acuerdo a lo establecido en la ley de compañías, me cumple poner en consideración el 

siguiente Informe de Gerencia, vinculado con el desenvolvimiento económico y jurídico de 

la Empresa en el período comprendido del 1 de Enero al 31 de Diciembre del 2010. 

Se ha considerado como norma primordial de la Gerencia el de administrar y controlar la 

compañía, bajo los lineamientos establecidos en la ley de compañías y su reglamento, por 

lo regulado en las disposiciones del Estatuto Social de la Compañía, así como también por 

lo establecido en las Normas Ecuatorianas de Contabilidad (NEC). 

Pongo en su conocimiento, las actividades más relevantes de la empresa en el año 2010. 

En este año, se noto el incremento de nuestras ventas, siendo este uno de los mejores, 

pudimos concretar ventas con algunas empresa importantes del medio panadero. 

También en la línea de mercaderías y servicios se pudo ver este incremento. 

Una de las metas del año fue el invertir en publicidad la cual nos dio un giro de ventas muy 

importante, entre ellas revistas de Panadería. 

También contamos con nuestra la página Web como herramienta de trabajo e 

información. 

En la parte administrativa me satisface informarles que se mejoro el proceso contable, y 

esto se ve reflejado en el cumplimiento puntual de nuestras obligaciones tributarias, es 

decir en el pago de impuestos. 

A finales del 2010 se cumplió con el objetivo de visitar ferias internacionales, conocimos 

nuevas maquinas, nuevas opciones con otros proveedores. 
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Trabajos realizados por áreas: 

e Administrativo: 

Arreglos del local 

Nueva decoración e iluminación 

Nuevos pósters de maquinaria 

Sistemas de seguridad 

Facturación al 100 % 

La cartera vencida al mes de diciembre del 2010 la mantuvimos baja 

Los pagos de impuestos, municipales, IESS. 

Estamos al día con los contratos de trabajo del personal. 

e Ventas: 

Nuevos clientes. 

Mejoramos el sistema de facturación. 

La recaudación de cartera, depuración de bases de facturas, visitas de clientes nos 

permitió subir nuestras ventas. 

e Mantenimiento: 

Se alcanzaron las metas planteadas y tuvimos un incremento. 

Retomado algunos clientes antiguos para mantenimiento. 

Agradezco la confianza depositada en mi persona y espero que la empresa ahora que ya 

tiene sus bases sólidas siga adelante para su crecimiento y desarrollo. 
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