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2 EDIMECIEN Cía. Ltda. 
Quito, 15 de Marzo del 2.009 

Señores socios de la empresa 
Editora Médico Científica Andes EDIMECIEN Cía. Ltda. 
Ciudad.- 

De acuerdo a las normas de la Superintendencia de Compañías, me permito emitir 

el informe de la administración para el período comprendido entre el 1 de Enero al 
31 de Diciembre del 2.008, cuyos aspectos relevantes son los siguientes: 

Durante el año 2.008 la empresa continuó con su política de colocar en el mercado 
novedades en forma mensual, manteniendo la mejor calidad en el producto y con 

excelentes precios. Con respecto a la cartera , se mantuvo la política de despachar 

a los mejores clientes de acuerdo a sus condiciones de crédito y montos, pero a 
los clientes que han tenido un historial de atrasos, refinanciaciones, cheques 

protestados, etc. se les despacha de acuerdo a los pagos realizados, en muy pocos 
casos se les dejó de vender por el mal manejo de su empresa, márgenes de 
utilidad mínimos y debido a que trabajaban haciendo sub-distribución, esta 
política permitió que la cobranza neta tenga un incremento del 16.83 % con 
respecto al año 2007. 

Al final del período del 2.008 el resultado en ventas nos da un incremento de 

alrededor del 5 % con respecto al año 2007, por lo que el monto final de ventas 
locales asciende a US$ 2"040.874,63 con este resultado ncluimos que el año 

2008 se cumplió parcialmente las expectativas que se te: 
Se ha mantenido la atención personalizada a los client 

   

      
condiciones de crédito, en otros casos se les ha limita capaci 
En la parte de promoción y publicidad por segundo añ nsecutiv 
nuestro cliente “EDISAN” en la Feria Internacional del Libro q 

ciudad de Guayaquil. Para el presente año se tiene previsto continuar con 
auspicio para seguir posicionando nuestra marca y principalmente para dar a 
conocer las novedades de nuestro fondo editorial. 

Tal como se mencionó anteriormente la cartera de créditos ha tenido un 
incremento del 16.83% con respecto al año 2007, que comparado con el 

incremento de las ventas nos indica un disminución del nivel de morosidad 
principalmente porque se ha dejado de vender a aquellos clientes que cayeron en 

morosidad, en este aspecto cabe resaltar que la empresa realizó la provisión de





las cuentas de clientes como: Educar Systems, Ediciones O.M. Internacional y 
RAIN que no tienen visos de solución hasta la fecha. 

El resultado final del ejercicio 2008, arroja una pérdida contable de $ 173.408,24 

producto principalmente de las provisiones que se realizaron, sin embargo la 
empresa ha cumplido con la normativa tributaria vigente considerando como no 

deducibles estas provisiones voluntarias y ha procedido a cumplir con el pago del 
impuesto a la renta correspondiente. 

Para el periodo 2009 las expectativas por el lado político aún no se presentan muy 
alentadoras y en la parte económica con el impacto que tendrá la crisis económica 
mundial en el empleo, consumo, etc., por estos motivos a nivel interno la meta 

que nos planteamos es mantener el nivel de ventas con respecto al resultado 

obtenido en el año 2008. En el tema de cartera se espera mejorar la gestión de 
cobranzas y proceder a castigar las nuevas cuentas de los clientes que de acuerdo 

a la Ley tienen más de cinco años de vencimiento. Se mantendrá la política de 
despachar a los mejores clientes de acuerdo a sus condiciones de pago y plazos, y 

a aquellos clientes que hayan tenido problemas con sus cuentas se les atenderá 
de acuerdo a sus pagos con el fin de no deteriorar la cartera. 

Sin más aspectos relevantes que mencionar, quedo de ustedes agradeciéndoles 
por la confianza depositada en mi gestión. 

Atentamente 

    
: + -Marcial Scaramutti Silva 
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