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ANTECEDENTES

En Febrero/2o13 cumplimos diec¡nueve años del inicio de act¡vidades de nuestraempresa COMASE Cía. Ltda v hemos comenzado a transitar su vigésimo 
"no. 

CornJsiempre han sido años de traóajo arouo, qr" coro tóJ"'J¡u¡¿". se deben superarvar¡as dif¡cultades propias de ra actividad y otras originadas for ta competencia desrearque siempre existe.

una vez más reiteramos nuestra permanente decisión de mantene¡ nuestros pr¡ncipiosemprelliargs' éticos y morares que son er sustento de coMERcro & ASESOh'ÁC9M.A¡E Cía Ltda. Hoy re¡teramos nuestra voruntad de no craudicar en nuestrospr¡ncipios y guiarnos siempre dentro del marco jurídico ecuatoriano.

El presente informe de gestión se
considero ¡mportantes resallar y
económico 2012.

refiere a las situaciones más relevantes que
que por supuesto corresponden al ejercic¡o

ANALISIS

Todo análisis, en mi modesta op¡nión, debe tener presente er entorno macro en er que
se desenvuelve una actividad. Er2012 ha.sido un año especiarmente importánte páü
coMASE,. al haber cumprido er segundo año compreio de ra nuevá unioaci ¿é
Negocios de Networking Hp.

Hemos cumplido con todos: nuestros compañeros de trabajo, nuestros proveedores,
nuestros clientes y con ros organismos de contror. Tuvimós que gestiona-ecur.os
."-".o-?_qi*: 

para seguir. capacitando a nuestro personal y cumplir ias exigenciai det
Taoncante de ra nueva unidad de Negocios, para calificarnos como sus DiÁtribuidores
Preferred. Objetivo que ha sido logrado y que nos compromete a cumplir con mayores
exigencias de la marca.

Así mismo hemos debido invertir recursos económicos importantes en ra contratacióny capacitación del personal del área contable e incluso cbntratar un experro e)dernopara la imprementación de NIF en ra compañía, obrigación que tenía que cumprirta en
el 2012.

Al concluir el 2012, puedo decirres que hemos cumprido con esas tareas que como
siempre, al inicio suelen resullar más diffciles. iodemos decir que noi hemo.
consolidado y entrado, a un nuevo rubro de negocios, pérfectamente complementario
al que veníamos realizando hace tiempo atrás.

Una vez más, el País ha sido beneficiario de los altos precios del petróleo, que
siguen siendo un puntar fundamentar, pues éstos junto a otios ingresos, hán permitibo
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sostener el gasto público, que en el 2012 ha vuelto a crecer de manera importante. El
sector público se ha convertido en el mayor comprador

La inseguridad sigue teniendo protagonismo y es un enemigo de la actividad
empresar¡al privada, que continúa v¡éndose obligada a invertir ingéntes recursos para
conlrarrestarla, disfayendo recursos que deben ser utilizados en el giro del negocio.

La desconfianza del mercado internacional en Ecuador, sigue afectando nuestras
relaciones comerciales y eso influye directamente en la liquidez de las empresas,
especialmente de las pequeñas como la nuestra, pues no existe la posibilidad de
acceder al crédilo de los proveedores del exterior. Continúan también los problemas
de Aduana, relacionados con la clasificac¡ón arancelaria de algunos productos que
importamos, que distrae tiempo y recursos.

Con estos antecedentes, que de manera resumida los he expuesto, paso a hacer el
anál¡sis de los resultados de la Compañía.

creo necesario iniciar el análisis comentando lo sucedido con los ingresos efectivos
del período, provenientes de nuestras ventas, pues ellos dan sustentó a los gastos e
inversiones que se realizaron.

En el 2012 los ingresos obtenidos por la Compañía se han manten¡do en valores
s¡milares al año ¡nmediato anterior, y hemos podido estabilizar la nueva Unidad de
Negocios, que de a poco cobra importancia en los resultados.

En el análisis de la estructura de los ingresos totales, se refleja el afianzamiento de la
nueva Unidad (HPN) y las demás se mantienen en condic¡ones muy similares.

Como consecuencia obvia, los costos y gastos han crecido también, debido por
supuesto a la demanda de equipos, materiales, movilización y financ¡amiento
necesarios para cumplir los compromisos adquiridos. Hemos podido evitar la
necesidad de acudir a financiamiento de terceros.

S¡gue influyendo en nuestros costos, los allos costos de transporte internacional,
consecuencia de los altos precios del petróleo entre otras causas, los pagos de
aranceles altos, encarecen los productos y elevan los costos y gastos del período.

Sobre este tema, ratif¡camos nuestra firme decisión y convicción de mantenernos fieles
a la Ley y velar por mantener los puestos de trabajo de nuestro personal.

Es obvio concluir que al haber mantenido en términos absolutos nuestros ingresos,
nuestra rentabilidad se ha visto disminuida, pÍincipalmente por el nivel de costos y
gastos que hemos tenido, obl¡gados por las c¡rcunstancias descritas anteriormente.
Una vez más, hemos cumplido a cabalidad con las exigencias legales de
remuneración, y hemos mejorado los ingresos de nuestros colaboradores, en la
medida de nuestras posibilidades.

Como siempre, debemos referirnos al grave problema de la corrupc¡ón, especialmente
para quienes, por convencimiento, princ¡pio y formación no participamos de ella y nos
vemos marginados de varios negocios.

Siempre será imporlante demandar un desempeño más eficiente y correcto de los
organismos de control tanto público como privado, como otra forma de garantizar la
permanenc¡a en las actividades de quienes cumplimos cabalmente con todas nuestras
obligaciones fiscales, laborales y sociales.

Qülto: Río Bl¡¡co Na8-206 y Av. L5 Pren3¡ . Telela* 1593-212217566 t 216 81'15 .Cu.ncar Av. Solanoy 12 déAbr¡lEd¡f. Sa¡ Vicenté cte PaútOf.5-D .fot6fax: (593-7)2850436
www.coma3o.com.6c . o-ma¡l: ventas@comas€.com.éc' comase@and¡nanet.nat

n:G
ffi



eel*tRe;g e &&EteRl& eeuAsE ctA. LTDA.
ilOLlJClO¡ú5S DE ñETWORK!ñG: Swiiches y Rouiers. Soli¡ciones Wireless'Segur¡daci;nformatica. Teletonia tF
INFRAESTRUCTURA DE lT: Enlaces F.o. . Cableado Est!"ucturado . Redes EIéctricas . UPS . Ai!.e Acondicionado
SOLUCIONES AUDiOVISUALES: Proye!:ores Multjmedia . 9izarras ¡nteractivas .. Pantalias de Proyección . Monitores

La situación financiera de la Compañía la hemos mantenido sólida, como ha sido la
decisión permanente de esta administración y sus accionistas. Esto puede
evidenciarse pasando rev¡sta a algunas razones financieras básicas, y se llegará a la
conclusión de que gozamos de una excelente situación.

Mantenemos invariable nuestra política de seriedad absoluta y cumpl¡miento estricto
en nuestras obligaciones con nuestros proveedores internos y externos, así como con
el f¡sco y nuestros colaboradores. Esto nos permite mañlener un alto nivel de
confianza en nuestra gestión y compañía,

Las cuentas por pagar a proveedores fundamentalmente, están respaldadas por los
cobros pendientes que quedan para el siguiente ejercicio.

Mantenemos nuestro patrimonio y hemos alcanzado una rentabilidad que la
clnsideramos apropiada, dadas las condiciones del mercado, exigencias áe los
Organismos de Control y la consolidación de la Unidad de Negocios Neiworking.

En resumen, podemos dec¡r que nuestra compañía tiene una muy buena situación
financiera, con un entorno laboral libre de problemas y que hámos conseguido
solidificar nuestro posic¡onamiento ante nuestros clientes, proveedores, empbaáos y
organismos de control y tributarios.

Seg_uiremos luchando junto a nuestros colaboradores por mantener lo bueno, mejorar
las falencias y no claudicar nunca en nuestros principios.
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