DIMPEXA

ECUADOR Co. Ltda.
Raul Padilla y Av. Occidental, Calle C, No. 95, TI. (593 2) 2801 266 -~ 2801 267, Cel. 09 9722822 TeleFax (593 2) 2801 267,
P.0.BOX 17-17-656, E-Mails: acheca@dimpexa.com ; ventasdidimpexa.com Quito - Ecuador

Quito, 15 de Marzo del 2015

REF: INFORME DEL GERENTE GENERAL ANO 2014
Estimados Socios:

Como lo he expresado en afios anteriores, |a preocupacion de la industria nacional en minimizar cada vez mas
sus costos de produccién con la finalidad de poder ofrecer un medicamento econémico hace que la busgqueda
de materias primas principaimente en Asia sea una prioridad para la industria

Gracias a los nuevos compromisos de la Industria Nacional con el Estado ecuatorianc se han abierto nuevas
posibilidades para ofrecer mas productos, sin embargo, el tema de pagos al vencimiento se ha detenorado y
tenemos una mayor competencia directa de proveedores asiaticos, muchos de ellos sin la debida certificacion
o garantia de buenas practicas de manufactura, cuyos productos son ofrecidos directamente a la industria
ecuatoriana sin ningun tipo de certificacion y/o garantia que avale la calidad del producto ofrecido, y ahora esta
en manos de cada laboratorio decidir sus compras por precios o calidad, bajo su entera responsabilidad.

Cabe anotar que nuestra empresa nunca ha tenido la filosofia de aumentar sus ingresos a costo de sacrificar la
calidad de sus productos, sino de crecer en participacion de mercado y desarrollo de nuevos productos, sin
embargo, estamos limitados en el desarrollo de nuevos productos por cuanto esto es una decision
exclusivamente de los laboratorios considerando el costo-beneficio de lanzar nuevos medicamentos al
mercado nacional o internacional.

El mercado publico ecuatoriano ha crecido de manera interesante si lo comparamos con afos anteriores, o
que de alguna forma nos favoreceria por cuanto tenemos mejores posibilidades de vender mas a los
laboratorios nacionales que participan con sus ventas en este mercado institucional

Dentro de este entorno econdmico y, considerando nuestras claras limitaciones de recursos, se realizé una
fuerte gestion de promocion y ventas de todos nuestros productos. Todo este esfuerzo realizado, nos ha
presentado los siguientes datos para el periodo 2014,

De acuerdo a los resultados presentados en nuestros estados financieros correspondientes al afio 2014,
nuestra empresa tuvo una utilidad en el ejercicio de USS 687 59 délares americanos U.S A,

Es importante recalcar que todos los costos y gastos incurridos han sido los minimos necesarios para el
manejo de nuestras operaciones como se lo indica en nuestros estados financieros correspondientes.

Esperamos que para el afio 2015, con las nuevas regulaciones ministeriales que apuntan a desarrollar una
mayor produccion nacional y el mejoramiento en los controles de la calidad de los medicamentos, nuestra
empresa pueda incrementar sus ventas dentro de la industria nacional, asi como tener la posibilidad de
desarrollar nuevos proveedores y clientes, bajo una economia que genere mejores condiciones de inversien y
competitividad.

Una vez mas reitero mi agradecimiento a ustedes por la confianza depositada en mi persona y por la
colaboracion recibida.

Sin otro particular, quedo de ustedes,

DIMP ECUADOR LTDA.
Alfredo Checa Bustamante



