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1. Desarrolic de la empresa Pe m Cla. Ltd

SILICONAS El afio 2006 termino con un resultado de ventas del 99% en relacién al afio

PEGAMENTOS . - - . .
anterior. El problema principal de la estancacion en ventas es el tipo de
cambio entre los pesos colombianos y el délar que nos obliga
permanentemente a bajar el margen de utilidad en la venta de nuestros
productos importados desde Colombia.

DURALAC Los viajes del gerente a Brasil y contacto con China deben de resultar con
] W ~una primera importacion de nuevas lineas para el 2007, estos productos
deben ser introducidos por nuestros tecnicos y vendedores en

demostraciones, talleres frente a los clientes finales.

LACA CATALIZADA

PARA MADERA Logramos el 100% de cobranza de los productos vendidos, resultado de un
buen control y de {a politica de credito en la empresa.

2. Resultados

Los resultados de ventas son similares al 2005, la utilidad bruta baj6 en el
Wy mismo tiempo al 86% por la necesidad de bajar el margen de utilidad.
~ La gerencia recomienda aumentar las capacitaciones frente a los clientes
con nuestras iineas actuales y productos nuevos Yy analizar el mercado para
importaciones de nuevos productos.

DURASALOX Se pagara de forma puntual, las utilidades para los empleados, los
impuestos y posteriormente las utilidades a los socios en forma completa
segln las disponibilidad de dinero.

Resumen:

La empresa no cumplio el presupuesto en ventas, ni en utilidades en el afio
38 NDUSTRIAS gy 2006. La gerencia debe tomar medidas para el proximo afio, para seguir en
«CADIsA; el ritmo de afios anteriores.
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3. Contabllidad y cumplimientos

Pemocom Cia. Ltda.. como Contribuyente Especial tiene todas las
condiciones y la voluntad de presentar sus obligaciones en forma puntual
para los pagos establecidos, informaciones requeridas y otros requisitos
frente al SRI y las demas entidades que por ley estamos obligados.

4. Provecciones para el afio 2007

No vamos a poder reemplazar los productos que representan el 90% de
nuestras importaciones desde Colombia y ventas a todo el palis, por las
desventajas mencionadas sobre el tipo de cambio. Necesitamos reforzar
las capacitaciones a los clientes finales, buscar nuevas formulaciones de
los productos con los proveedores y bajar gastos operativos en la empresa.

La meta de venta mensual fjamos a Usd 150.000 por mes, considerando
bajar de nuevo el margen de utilidad en las lineas tradicionales e
introduciendo los nuevos productos de las fabricas FARBEN y NEOFORM
de Brasil. Buscando e introduciendo una nueva linea de consumo masivo
nos puede ayudar en crecer de nuevo las ventas en Ecuador. La junta de
socios encarga al gerente presentar prapuestas al respecto.
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/é&z;/ ........... —
ING. HARTMUT HENNIG
Gerente

Tumbaco e Calle de la Morita @ Urb. La Verona Lote 1 e Telf.: 2378 378 e Telefax: 2375 746 o Cel.: 099 456 476

Casilla: 17171911 e E-mail: hhennig@pemocom.com.ec e Quito - Ecuador




