INFORME DE GERENCIA
A LA JUNTA DE SOCIOS DE COSAVI CIA. LTDA.
EJERCICIO ECONOMICO 2017

Quito, a 14 de Abril del 2018
Sefiores

SOCIOS COSAVI CIA. LTDA
Presente:

Sefiores socios, pongo a consideracion el respectivo informe Economico y Financiero
correspondientc al aflo 2017 de Ia Compaia.

1.- SITUACION A DICIEMBRE DEL ANO 2017
Debo comenzar indicando que ¢l ado 2017, al igual que los afos anteriores s¢ ha
mantenido esa tendencia a la baja en el nivel de ventas, tendencia que es generalizada en

todos los negocios medianos y pequefios. A esto también contribuido la inestabilidad
politica que hemos vivido los ultimos afos en nuestro pais.

2-RESULTADO DEL ARO 2017

Venta mercaderia y servicios S 9354239
Otras Rentas S 119316
i S 227,16
493956
Descuento en Ventas - (1.623,61)
COSIOS d& VENMAS weovemsarmersnasnrmnenrmreeene. (58.08841)
Gastos y ventas S (4449259
Utilidad del €j€feicio ~ememmrmereereempesnsaeeen §  (2.253,34)

3.- INDICADORES FINANCIEROS
Breve analisis de la situacion de s compania a diciembre del 2017
3.1- SOLVENCIA = PATRIMONIO | ACTIVO TOTAL
4265322/ S9010.99 - 7228%
Significa que tenemas un respaldo del 72.28 % de los activos
3.2-RAZON CORRIENTE = ACTIVO CORRIENTE / PASIVO CORRIENTE

3907597/ 16357.77 = 2.38 veces
Significa que por cada dolar de deuda se tiene 2 38 dolares para ¢l pago

3.3- RENTABILIDAD SOBRE VENTAS = UTILIDAD NETA / VENTAS NETAS
27372/ 6210041 = 0.44 %

3.4- RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO = UTILIDAD NETA / PATRIMONIO
2737274265322 = 0.64 %

3.5- RENTABILIDAD DE CAPITAL = UTILIDAD NETA / CAPITAL SOCIAL
27372/ 800 = 3421 %

3.6- CAPITAL DE TRABAJO ~ ACTIVO CORRIENTE /PASIVO CORRIENTE
3907597/ 16357.77 = 2.3888

3.7- ROTACION DE INVENTARIO = COSTO DE VENTAS / INVENTARIO FINAL
46603.58 / 38710.01 = 1.2039

4.- CONCLUSIONES

Revisadas y analizadas las diferentes circunstancias que intervienen en la actividad de
la compafiia se puede concluir lo siguiente:
¢ Larentabilidad de la compaiiia cs baja
* La rentabilidad baja no ha permitido contratar mas personal a fin de mejorar fa
atencion al cliente.
* Hay que buscar nuevas estrategias para mejorar las ventas.

Debo finalizar agradeciendo la confianza depositada en mi persona y solicitando la
colaboracidn de todos los socios a fin de sacar adelante a la compaftia.



