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Señores Acchonístas 
Señor Presidente 
Señores Comisarios 

He presentado a ustedes el Balance comespondiente a La actividad de La Compa- 

ñta en el año 1983 y tengo el honor de informantes que Los resultados de la ac 

tividad de La compañía son adecuados a La situación del mercado y que La compa 

híta cumpli con el plan de 4u actividad, estipulado por ustedes. 

Lamentablemente por Las medidas establecidas por el Gobierno fue nuevamente de 

valuada La Moneda Nacional y como es de vuestro conocámiento ¿gue devaluándo- 

| se cada día. El nesultado de esta devaluación influyó en La situación económi 
ca de La Gmpañta, de tal manera que en el ejercicio económico del año pasado- 

| se originó una pérdida de S/. 7'951.743,37. Según Las Leyes vigentes se aplicó 
| O el Superávit por revalornizaciones quedando La pérdida de S/. 574.298,71. Les- 

] presento este resultado y Les solicito que lo aprueben. 

En el año muy difícil de la crisis económica, La Compañía ha podido continuar 

solamente en La escala Limitada con sus «mportaciones, ya que La mayorta de - 

Los rubros ¿3e encontraban prohibidos para La importación, sán embargo La com- 

pañta logró aprovechar La posibilidad de importar cienta cantidad de La merca 

derta a través del régimen especial de las Fenías, de tal manera que el monto 

de Las ventas superó al volúmen de Las ventas del año anterior y Logramos una 

venta fécórd en La historia de Ecuaségma, 

La comparación con Los años anteriores, tomando en cuenta Los números, es na- 

fuwrmtmente un poco dif4cil ya que Las ventas en el pasado año fueron realéza- 

O das ya con Los precios nuevos y en una situación de ¿nflación permanente. 

A continuación quisiera analizan algunos puntos de mayor ámportancia en cuan 

to a la actividad de La compañía en el año pasado, Los mismos que van a n - 

fltuenciar nuestra actividad también en el año en curso: 

A) El volúmen de ventas netas Llegó a S/. 222'755.000,00. Hay que destacar un 

punto favorable que hemos Logrado mejorar sustancialmente las condiciones-
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de venta, es decín La compañía estaba proporcionando un crédito máximo 
_ de seís a 12 meses en casos especiales, con un valor de entrada fuerte. 

. Bajo este régimen de ventas hemos Lográdo aumentar Los ingresos de ta, 

Ompañta y cumplir con nuestro plan de Los pagos al, exterion, Lo que 

o La condición básica para poder seguín importando sán obstáculos. «de ruta 

tros proveedores. 
E z 

A 

En esta ocasión tengo que mencionar que nos perjudicó £a política tel; 
Banco Gntral en cuanto al retraso de Los gus al exterion, con Las: . 

consecuencias des favorables para nosotros. EL Aetiaso fue de hasta. F me 

ses después de nosotros depositar el. valor del vencimiento en: Moneda Ma : 

cional, lo que nos ocasionó postergación de los despachos de- mercadería 

de cientos proveedores y también gastos adicionales por concepto de inte 

neses de mora. . .- 

eee 

En cuanto a La a politica de (Wbranzas, tengo que mencionar: que La Cómpañta 

Log16 bajar La cartera vencida en comparación con el monto de ventas, sán 

embargo quedan También muchos casos ¿én solucionar, ante : todo en La Ae - - 

gión de La Siena, : po o 

En esta oportunidad quiero destacar que se está mejorando - en nabajo: de - 

nuestra Sucursal en Quito y espero que este año va a Lograr resultados - | 

favorables. CS 

Siguiendo 2on el tema de Cobranza, se puede constatar que La compañfa - 

se ha portado más 4gil y con La ayuda de los señores Abogados se. han es * 

tado cobrando muchas de Las cuentas pendientes de diffoil cobro. ES me- > 

nester tomar. tales medidas para que se disminuyan en forma mixéma Las - - 

cuentas morosas, ya que La moneda nacional : pierde cada día 4u valor ad=- 

quísitivo y el atraso en cobros nos ocasiona muchas pérdidas: : 

Como s¿empre La Gerencia estaba cumpliendo estrictamente las Resoluciones”. 

de Las Juntas de Los Accionistas. : 
: a
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: a 3 EÍm conformidad con las resoluciones. de la Junta General de Acctonístas,se.. 

os Ñ _efectúb el cambio del Gerente General y del: Gerente de La Sucursal . Quito: 

%. o Como nuevos Accionistas entró a la compañía, nuestra proveedora prcncdpal 

INTERSIGMA Praga, del Consorcio SIGMA, La que adquirás 140 Arcones por os, y 

el valor total de S/. 700. 000, - : a 

" “o Además en esta Junta General de Accionistas pongo: en vuestra consádera - o o | 

_ ción la reelección de Los funcionarios de La Ompañía Y La elección des. : 

Los nuevos functonaríos que van a reemplazar a Los salientes. 

O 0% D] Este cambio le foca también a La Sección de Koos pol: Quisiera aprovechar - 

— La oportunidad y subrayar La importancia de La Sección de Koospot para o 

La actividad de La compañía. 

A Es de vuestro conocámiento que la mayonta de Los rubros se puede: ¿mpón= | 

ns | tan solamente bajo el régimen de trueque 0 compensación, es decía nues - o 

o | Dias importaciones estan basadas en Las exportaciones ecuatontanas de-. 

e cientos productos. ES un hecho que nosotros como representantes de La - => 

a casa Koospol, :fenemos La gran ventaja en poder efectuar estos negocios - 

eS de compensación y de esta manera podemos efect Las Importaciones. , E 

o Aprovecho La oportunidad para agradecer al Sn. Ing. Stanistay Lúne, por 

0 Ñ : La actividad que ha desempeñado en La empresa, por un Lapsó de. cuatao- 

Ñ años. Ya que El Liene que asumir un cargo muy importante en La caga 

Koospol, en el mes próximo, será reemplazado -por Sí: Inga 1denek Ulrich, 

cuya elección tomo Subgénente de La compañía está en el programa de La 

Junta. : 

E) (4 compañía participó con Exito en la Fería Tntermacional: de: Cunyaquit, 

enel año: pasado y como ya Lo mencioné, ¿e Log16 Amportar mucha maquina. . o % 

ía, que normalmente estaba paohtbida La importación. os :
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- Ecuasdgma participó con ; la eihibición oficial de Checostovaquia y $e. 

puede constatar que nuestro pabeLlón perteneció a uno de Los mejores - - 

y que contamos, con La visita de muchos clientes y: muehas de Las per. 

o S0nas > oficiales, inc£uyendo e Presidente y Vicepresidente de La Re- Z 

Pensamos participar e en n La Fexiá 1985 y esperamos tener por Lo menos 

el mísmo Exito como en e pañádo año. 

En el año pasado prácticamente La compañía tenminó La construcción , de 

Los edificios y T allerez, ¿ncfuyendo el pavimento del almacén de má- 

quínas y del Taller. : 

Opinamos que La construeción de edificios e instalaciones que actual 

mente posee La compañía: :son adecuadas a La actividad de. La misma. Y en 

el año pfóximo no planegmos ninguna otra inversión, salvo Anepanaciones 

pequeñas de Las instalaciones ya hechas. 
qn 

La compañía s4gue: representando a las siguientes casas extranjeras: o 

— INTERSIGMA Bombas de niego, Válvulas, Sistemas de niego. 

STROTIMPRT Máquinas Herramientas 
o Máquinas de Cuntiembre y lapatenta 

. MOTOKOUV Tractores 

: PRAGOINVEST —— Motones Diesel 

STROJEXPRT Máquinas de Construcctón 

OMNT A . Rodamientos 
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MARTIMEX -—— Taactones Forestales 

MERKURTA _Antefactos domésticos y Hemamientas 

KOOSPOL | Productos Aimenticios y Agropecuarios | e 
A 

La compañía ámporta mercadería de empresas de otros pases como: Hable : 

de Alemanía, The Walter Machine Company de E.E.U.U., pero con nóngana 

de estas compañías existe contrato de representación. : 

-En euanto a nuestra distribución en el país, contamos con Los gulenó 

es representantes: Importadora Agropecuaria (Sa. Nelson Anroyo). de - v 

Machala, GARMON de Portoviejo, Negocíos Tenova de Santo Domingo. Sl 

La compañia 4 terminó 5us relaciones con nuestros repnescitentis ¿TEC - E 

“ELA y COMERZA, pero existen todavía Los saldos pendientes a nuesuro 

o davon y estamos Eramitando ta GUniquitanión de tas cuentas con dichos. OR 

representantes . 
su 

La compañta cuenta con su propia Sucursal en La ctudad de Babahoyo ya. 

pesar que esta zona ha: sédo afectada pon Las £luvias del año pasado, 3e: : 

puede constatar: que Los resultados son satisfactorios. Vamos a. seguir- 

manteniendo esta Sucursal, pensamos mejorar su presentación, aumentar sE Ha 

el stock de repuestos y aumentar el nivel de nuestro personal en La Sú 

ewisal Babahoyo. 

PERSPE (TIVAS DE LA COMPARTA PARA EL AÑO 1984 

Tengo £l honor de presentartes el plan de la actividad de La Compañta- 

para el año 1984: 

En el año 1984, quisiéramos mantener en forma óptima La actividad de- 
La compañía, teniendo como punto básico La estabilidad fánanciena de- 
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0 La empresa. 

+. Las metas más importantes son Las siguientes: ) o o : a o 

- llegar al volúmen de ventas según el plan financiero, de tal manera qu. o 
z, 0% el volúmen de ventas nos asegure Los ingresos suficientes para cubrir - 

A e los gastos generales de La Compañía y Los. pagos al extalor. 

- Importar. toda La maquinaria necesaría para que a4empre tengamos un stock 

suficiente para La venta, siempre teniendo como meta que el 14 empo pho- 

A medio de La permanencia de la mercadería en stock no deberá sobrepasar * ns. 

O ES Sels meses. 2 

- Ampliar y perfeccionar el senvício técnico de acuerdo con Las. necesida 

des del mercado y prestan máxima atención al adiestramiento det penso- 

nal nacional porn Los técnicos contratados de Las fábricas del exterior, 

aye con la finalidad de preparar Especialistas para Los diferentes tipos -. 

e de náquénas distribuidas por La compañía. 

- Importar con La ayuda del onsorelo SIGMA dos: carios tápo taller móvLL o 

para poder efectuar el servicio más ágil y más rápido, dinectamente. en. 

el Lugar donde está trabajando la máquina. 

- Mejoran La Sección Económica y racionalizar el trabajo de La Ontabiti e 

- Prestar máxima atención a la cobranza, con La finalidad de reducía to-* “ | 

davía más La cartera vencida. | 2% : 

—- Efectuar La propaganda y publicidad para promover 1 Los productos que - 

distribuye La compañía. : 

- funentar La actividad de nuestra Sucursal Quito y Babahoyo. -'
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- Prestar máxima atención a Los Sub-R epnesentantes. . he 

Efectuar un control muy minucioso de sus actividades y no protongar” 

- Los Contratos con Los que no cumplas con tas necesidades de Za compa 
me 
Ma. 

- 

Señores Accionistas, señon Presidente, señores Comisarios; este-es má ángor 

- me sobre Los resultados de La compañía en el año 1983 y propongo que la 

pérdida por el ejencioto del año pasado, después de haber sédo-enjugada E 
con Superávit por revalorización de Áct£vos' será asumida por. Los AQCiOnáA 

tas para permitin a la compañía crean fondos suficientes para. una Labon- . : 

exitosa en el año 1984. nt 

Adjunto a mí ¿nforme Za proposéción del. Presupuesto de La actividad de ta. 

Compañía para el año 1984 y espero después de sen discutido en La: Junta, 

¿ea aprobado por ustedes. 

Agradezco mucho por vuestra atención y por La confianza que han ". deposita 

do en mí persona. 

Guayaquil, Marzo 24 de 1984. 

  

Ing. Miroslav Student. 
GERENTE GENERAL


