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Ala Junta General de Accionistas: 

Cúmpleme poner a consideración de ustedes, una síntesis de las diferentes actividades y sucesos que se 
desarrollaron durante el ejercicio fiscal del 2008. 

1. AREA ADMINISTRATIVA.- 

En el 2008 se inició nuevamente la compra de papel adhesivo, directamente al proveedor internacional, 
en volumen de contenedor de 40' cada embarque, con el propósito fundamental de bajar costos en 
materias primas. 

La Gerencia Administrativa ha efectuado una depuración de los materiales obsoletos, se ha logrado una 
mejor ubicación de los insumos para dar mas agilidad tanto para egresos para producción como para los 
respectivos inventarios que periódicamente se realizan. 

Como consecuencia de tal depuración se efectuó proceso de baja de inventarios por estar en mal estado, 
dentro del marco de las normas tributarias y contables. 

2. VENTAS.- 

2.1. En el 2008 hubo una disminución en ventas (US$ 10,974.02) en relación con el anterior ejercicio 2007, 
equivalente a un (- 0.622%).- Este comparativo está reflejado en dólares; más, cabe indicar que si 
bien hubo un decrecimiento en el total de ventas, se trabajó arduamente en depurar trabajos que si bien 
sumaban dólares, pero que no representaban márgenes de utilidad aceptables. La labor de fidelización 
de nuestros principales clientes nos ha permitido optimizar márgenes de utilidad rentables para la 
empresa. 

2.2 Las ventas a Diciembre 31 del 2008 totalizaron U$ 1,751,664.94, desglosados de la siguiente forma: 

- Etiquetas US$ 1,577,033.98 
- Papel Engomado * 111,354.52 
- Etiquetadoras Sato * 12,345.68 
- Otros * 50,930.76 

3 .- SITUACION FINANCIERA.-    Las siguientes gestiones, tienen relación con los indices y resul MeEzurazñes adelante se detalla: 

3.1. Se efectuó una prolija revalorización de las acciones que esta empresa posee en el capital social de 
Inmobiliaria Siro S.A.- Su valor hasta el ejercicio anterior era de $399.96; tomando en consideración 
un avalúo ejecutado por Perito Calificado ante la Superintendencia de Bancos, su valor actual 
revalorizado es de $460.137.78, al 31 de Diciembre del 2008 
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3.2 Se ejecutó Reclamo Tributario sobre Impuesto a la Renta cancelado en exceso, de los años 

2005, 2006 y 2007.- Los respectivos valores ya fueron devueltos por el Servicio de Rentas 

Internas, ingresados en el ejercicio 2009. 

3.3. Por haberse detectado caducidad en varias de las materias primas y deterioro en ciertas etiquetas 

producidas para stock de clientes, se dispuso realizar una Baja de inventarios, contra el valor del 

Patrimonio de la empresa, ya que tales productos corresponden a ejercicios anteriores. El monto 

de la baja de inventarios fue de $ 197,303.48, todo lo cual fue realizado de conformidad con las 
reglamentaciones tributarias. 

3,4 Los activos totales alcanzaron la cifra de US$ 2,187,904.91 
lo que en relación con las ventas totales refleja una rotación de 0.801 veces 

3.5  Larelación Activo Corriente / Pasivo Corriente 
o Indice de Liquidez es de 1.208 veces 

3.6 Los índices de endeudamiento de la compañía son: 
- Pasivo / Patrimonio 0.432 veces 
- Pasivo / Activo Total 30.17 % 

3.7 El 15% de participación de utilidades a los trabajadores alcanzó la cifra de US$ 9,670.95 

3.8 El Balance General y Estado de Pérdidas y Ganancias refleja una utilidad de US$ 31,893.18 
luego de la participación de los trabajadores e impuesto a la renta. 

Luego de todo este análisis, me permito manifestar que ante la crisis económica mundial hemos visto la 
importancia de buscar oportunidades de diversificación en nuestras lineas, con nuevos productos y con 
posibles nuevas inversiones, cuyos proyectos serán presentados en el transcurso del nuevo ejercicio. 

Hemos visto también la necesidad de contratar para el año 2009, un Gerente Comercial para forjar 
estrategias que nos conduzcan a aumentar nuestras ventas rentables, y un Jefe de Ventas para control, 
seguimiento y análisis de las cuentas individuales y en colectivo de toda la fuerza de ventas. 

Y es ante esto que por necesidades de flujo y de liquidez, solicitamos a los accionistas que las utilidades 
sean reinvertidas para reforzar el patrimonio y nos permitan4ener el suficiente capital de trabajo para 
cumplir con los propósitos trazados para el ejercicio 20094        

Durán, 6 de Abril del 2009 /


