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Enel pre_éente informe se desea resumir las principales actividades realizadas durante el
afio 2006.

En lo que tiene que ver a las actividades de inversion:

¢  Se ha realizado la adquisicion de un vehiculo, Hino de 10 toneladas, comprado
en el 2006, modelo 2007, el mismo que ha servido para facilitar el transporte de
mercaderias, facilitara la movilizacion de carga entre Quito y Guayaquil, asi como
mejora la operacion en lotes muy grandes de carga.

» Se realiz6 la construccion de las nuevas bodegas sobre el terreno adquirido el afio

‘ pasado para ampliacion de las operaciones. '

+« Se compro maquinaria nueva para la linea de empaque, y para el area de corte y
rebobinado, aumentando la produccion.

Asi como la maquinaria para la operacion de elaboracion de refrigerantes
Adecuacion de las bodegas de la ciudad de Guayaquil.

¢ Como parte del incremento de activos de la empresa se ha realizado la adquisicién
de vehiculos nuevos, asignados al uso del personal ejecutivo de la empresa.

e La inversion en material promocional para incentivar la fuerza de ventas ha sido
importante, se compré una cantidad de premios que incluyeron electrodomésticos,
motos y bonos supermaxi. Esto implico una inversion en material promocional tipo
POP y demas con montos significativos.

En cuanto tiene que ver con las ventas con respecto al afio 2005, el crecimiento ha sido
del 9,5%, crecimiento bastante inferior al tenido entre el afio 2004 y 2005, situacion que
se refleja por los inconvenientes surgidos en las importaciones de mercaderias que nos
mantuvieron con problemas de abastecimiento particularmente el Gltimo trimestre y que
no se han solucionado hasta le fecha. Sin embargo se ha mantenido los porcentajes de
participaciéon de mercado en las diferentes lineas de producto. Nuestras ventas netas han
superado los 6'700.000 délares. Lo que nos proyecta a sobrepasar con facilidad los
7'000.000 de dolares para el siguiente afio. Durante este afio se mantuvieron las
actividades de exportacion a Colombia y Peru. La apertura a nuevos segmentos de -
mercado iniciada el afto pasado, en los sectores industriales y papeleros, a colaborado
en las ventas globales de la empresa significando aproximadamente un 5% de las
mismas. Se han mantenido resultados de rentabilidad satisfactorios.
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La introduccion de nuevos productos ha sido importante en las diversas lineas de
producto. Particularmente en la oferta cintas adhesivas, grupo de productos que hemos
ampliado hasta tener casi una linea completa, con las cintas de espuma, poliéster, etc
que nos permite accesos a nuevos mercados. _

Las expectativas de crecimiento de la compafiia son importantes para el nuevo afio. Se
requeriran nuevas inversiones para mejorar las operaciones de logistica, asi también el

_ manejo de inventarios requerira, debido a los inconvenientes mencionados, importantes

inversiones para el manejo de stocks adecuados de producto. Por ofro lado la inversion
en publicidad y promocion seran necesarias para mantener los resu!tados de venta debido
a la competencia creciente.

Atentamente,

Xavier Villagbmez

Gerente General




