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Quito, a 14 de marzo del 2.008

Sefiores .,

ACCIONISTAS DE LA COMPANIA

REEDDYOR REPRESENTACIONES ASESORAMIENTOS S.A
Presente .-

INFORME DEL GERENTE DEL EJERCICIO ECONOMICO 2007

El objetivo primordial de incrementar las ventas y dar a los clientes, el asesoramiento e
instruccion sobre el producto y mantenimiento de las maquinas industriales, el afio anterior ya
se obtuvo buenos resultados y este afio se ha seguido con la misma politica y nuestros
productos son de confianza y demanda dentro del mercado local Se ha logrado asi la cantidad
$ 172.182.03 en ventas del 2007; al hacer una comparacion con el afio anterior en ventas el
valor es de $ 204.121.99 existe un baja de ventas de $ 31.939.96;noasi la utilidad obtenida
de $ 16.260.43 antes del 15% Participacion de Trabajadores representa un porcentaje de $
9.44% de utilidad existiendo una incremento $ 6.45 % con relacion al afio anterior, esto es
debido a la disminucion de gastos de publicidad y de Gestion Comercial, campatfia realizada el
afio anterior con mas intensidad. La situacion financiera al cierre del ejercicio es muy buena
debido a que el activo corriente refleja un valor de $ 57.175.15, esta en las siguientes cuentas:
Caja Bancos § 1.633.65, Cuentas Por Cobrar $ 45.953.62 es una cartera recuperable en su
totalidad en 30 dias, Pagos Anticipados $ 9.587.88 ( Crédito Tributario de IVA e Impuesto
Renta). El Pasivo Corriente estd en las cuentas: Cuentas Por Pagar a Proveedores de $
25.461.91 valor que obtiene con plazo de 30,60,90 dias ademas se procedio al pago del
préstamo de Accionista, esto refleja la confianza, solvencia de la Empresa que para eso se ha
venido trabajando desde su inicio.

OBJETIVOS PARA El PROXIMO ANO

Se va a obtener relacion comercial con Proveedores del Exterior y conseguir mejores precios de
los productos que ofertamos dentro del mercado local, seguir con el asesoramiento e instruccién
sobre el producto y mantenimiento de las maquinas industriales , abrir otros mercados a nivel
nacional.
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