
INFORME   DE   GERENTE 

Quito, 29 de mayo del 2014 

Señores 
ACCIONISTAS 

MONTEMORO S.A. 
Presente 

Señores Accionistas: 

Les saludo muy cordialmente, y me permito poner a su consideración el INFORME DE 
GERENTE correspondiente al ejercicio económico del 2013. 

Con fecha 11-01-2013 Montemoro escrituró la venta de los lotes 16A y 25A al HOTEL 
CASA MEDINA S.A. del proyecto Colinas de San Pablo, Entregándonos por este 
concepto, la suma de USD$ 116.444.00. 

Financieramente, transferimos el 50% del valor de la venta a Ingresos, con el fin de 
cubrir el costo de los terrenos vendidos, manteniendo como anticipos a ventas saldos 
que a medida que el proyecto siga desarrollándose seguiremos transfiriendo a 
Pérdidas y Ganancias, hasta determinar correctamente el rendimiento de la Lotización. 

ANTICIPOS A VENTAS COLINAS DE SAN PABLO 
 

Sergio Vinueza Lote B1 (62,274.02) 

Lucia Anker Lote 10A (17,679.00) 

Eduardo Medina Lotes 16-25 (58,222.00) 

Eduardo Medina Lotes 16-25 (2,000.00) 

L31-32 Cristian Buchelli (8,000.00) 

L38 Juan Manuel Galarza (2,000.00) 

L29 Geanela Manosalvas Vera (9,800.00) 

L30 Johana Shu Manosalvas (8,000.00) 

L33 Cristian Buchelli (2,000.00) 

TOTAL: (169,975.02) 



La Contabilidad registra todos los costos generados en la lotización en la cuenta 
Inventarios de Proyectos en Construcción, trasladando a costos el metraje entregado 
según escrituras de venta: 

 

COSTEO LOTES VENDIDOS VALOR M2 VALOR C/M2 

INV. TERRENOS AL 31-12-2012 527,387.94 438,022.74 1.204019545 
MEJORAS 2013    

MANO DE OBRA 13,605.00 

  

MATERIALES 6,157.80 

  

CONF.TANQUEYOTROS 1,837.95 

  

COSTO TERRENO AL 31-12-2013 548,988.69 438,022.74 1.253333765 
MENOS    

VENTA DE LOTES 16A-25A SR MEDINA 33,047.24 26,367.47 

 

SALDO INV. AL 31-12-2013 515,941.45 411,655.27 

 

 
           SALDO INVENTARIO 

 

En cuanto al proceso de construcción, este se vio detenido debido a problemas con el 
constructor Fausto Cabezas, quien no logró concretar sus gestiones al interior del 
Municipio de Otavalo para ingresar estudios y obtener la dotación de agua para el 
proyecto. A más de ello, el proyecto requiere de una inyección de fondos aproximados 
de hasta $400,000 dólares que le permitan salir adelante bajo un escenario 
conservador con respecto a los anticipos que se pudiesen obtener producto de las 
prevenías. 

Es todo cuanto puedo informar, presentando mi agradecimiento al personal técnico y 
administrativo por su colaboración y a los señores accionistas por la confianza 
depositada en mi gestión administrativa. 

 


