
Quito, Abril 30 del 2011 

Señores 

ACCIONISTAS 

LOGISTIC NETWORK SERVICIOS DE CARGA S. A. 

Quito.- 

Estimados señores accionistas: 

Primeramente debo agradecer el alto honor que me han proferido, al encargarme tan delicada 

tarea profesional. Luego de toda una carrera de trabajo tesonero y abnegado, ustedes 

decidieron confiarme las operaciones y la representación legal de la empresa que, con mucho 

esfuerzo y trabajo, ustedes la iniciaron y la pusieron en el nivel que hoy lo tenemos. 

la posta está bajo mi responsabilidad, particular que me honra y me complace 

profesionalmente manejarla. Esta responsabilidad es de mucho respeto, por lo que estoy 

dispuesta, en cuerpo y alma, a cumplirla al nivel que corresponde y, Dios quiera, logre superar 

sus expectativas, la de todos los colaboradores y, principalmente, las de todos nuestros 

clientes. 

  
Es verdad que los índices macroeconómicos ecuatorianos son limitados para nuestras 

aspiraciones. Los rubros de carga de nuestros clientes se han mermado en todo el mercado de 

transferencia de carga, tanto de importación como de exportación. La competencia se ha 

vuelto más dura de lo que era en años anteriores. Ese precisamente es nuestro reto 

profesional: cubrir y superar los presupuestos establecidos. 

Los competidores están muy atentos a nuestros movimientos pero sus reacciones pueden ser 

consideradas con limitaciones en la calidad del servicio que estamos imprimiendo en nuestra 

diaria labor. Ese reto lo vivimos día a día, todos y cada uno de los que colaboramos en 

LOGISTIC NETWORK. 

Nuestros índices financieros son buenos, pero nuestro objetivo es la consolidación empresarial 

con ventajas competitivas y comparativas, siempre aplicando toda nuestra experiencia y 

dinamismo en cada encargo que recibimos. 

Los resultados están a la vista pero nuestros objetivos de realización personal, todavía no han 

colmado las aspiraciones profesionales propias por lo que invito a ustedes señores accionistas, 

para que, aunemos los esfuerzos necesarios para que el éxito empresarial se constituya en 

nuestra divisa de presentación ante nuestros clientes, proveedores y colaboradores. 

El gran objetivo preestablecido es alcanzar en el año 2011, un 120% de ventas, respecto del 

año 2010, con la misma estructura con la que contamos actualmente. No se trata de una 

simple promesa. Se trata de ajustar y optimizar los recursos actuales, volviéndonos más 

eficientes y efectivos en todas nuestras operaciones. ñ   E Son S y 
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Vuelvo y agradezco inmensamente, la oportunidad brindada a mi persona. Comprometida 

como he estado siempre, sabré devolver con gratitud y solvencia, la posta entregada. 

De ustedes, muy atentamente, 

  

SERVICIOS DE CARGA S. A. 

         

    

| 
SUPERINTEN DENCIA 

PANÍAS COM 

1 9 AGO, 2011 

OPERADOR 
QUITO 

   


