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La línea de refigeradoras (KG) con ventas del orden de USDK 10,966 es la nea de mejor
comportamiento en la compañía; superando las ventas delaño anterior con 14.29% (USDK 9,595 en
«el 2011). El aporte sobre la venta total sigificá un 30.50%.

En lo concerniente a la linea de lavadoras y secadoras (KT), en este año se convirtió en la línea de
segundo mayor aporte con una participación del 23.64% sobre las ventas totales, obteniendo una:
mejora con relación al año 2011 del 6.05% (USDk 8,390 en el 2012 vs. USOk 7,911 en el 2011).

Lo que respecta a la línea de aires acondicionados (KL), aún Siendo un producto no fácil de competir,
sobre todo por la oferta de predos de la competencia que además tienen productos atractivospara
nuestro mercado, obtuvimos un leve decrementodel -0.87% en relación al 2011 (USDK 2,279 2012
vs USDK 2,299 2011).

En la línea de cocinas (KI), a pesar de la competencia (sobre todo la industria nacional), crecimos en
37.60% en relación al año 2011 colocamos un monto de ventas de USDk 4,355 comparado con
USDK 3,165 del año antenor.

Respecto la línea de congeladores (KB), se obtuvieron ventas ligeramento menores las del año
2011 en USDK 153 (USDk 2,598 2012 vs. USDK 2,751 2011); es decir, -.56% de decremento,

Finalmente en la nea de micro ondas (KM), debido en gran parte a la amplia gama de productos
exéstentes en el mercado con precios muy bajos, se obtuvo un decremento del -18.27%. Se vendó
un monto de USDK 1,754; ubcándonos bajo la cra conseguida el año anterior de USOk 2.146,

3. SITUACION FINANCIERA:

Ahora es importante pasar a realizar un breve análisis sobre algunos rubros relevantes en la
stuacón finandera de la Compañía, por lo que me concretaré a efectuar dertas evaluaciones de las
principales cuentas tanto en el Estado de Situación Financiera, así como también del Estado de
Resultados Integrales delejercicio económico 2012.
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Descripción 202 20mCapital de Trabajo 6574 5878

Activo Fijo, 338 422
Patrimonio de Accionistas 6506 0156

El Capitalde Trabajo se incrementó en relación con el año anterior en USDK597.

Durante el 2012 se hicieron renovaciones a los préstamos solicitados a Casa Matiz, cancelando el
valor de USDK67 de interés y el saldo renovado a una tasa promedio de 0.76%, el origen de estas.
obligaciones fue proporcionado por nuestro Departamento de Tesorería de Casa Matriz-Suecia,
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El rubro de Gastos Operativos (Ventas, Administración, Logística y Servicio) fue del orden de
23.26%, mientras que en el año 2011 fue de 19,98% pese a la implementación de una política de
'un control estricto en todo tipo de gastos, acción necesaria para la consecución de los resultados.

PROYECCIONES PARA EL 2013

El 2013 al parecer presenta mejores perspectivas en cuanto a los precios de nuestros principales,
productos que debería ser conjugada con una política intema de estabilidad y crecimiento,
esperemos que todos podamos hacer un solo Equipo ganador hacia el desarrollo del País.

El Ecuador tiene un gran potencial para satisfacer las necesidades apremiantes de su gente, se
impone pues, reflexionar Sobre cuál es nuestro aporte para aprovechar estas capacidades y
satisfacer de manera progresiva las justas aspiraciones populares.

El mercado de electrodomésticos cada vez se hace más competitivo, pero esto nos motiva aún más a
buscar las mejores estrategias y volcaremos todo esfuerzo necesario para mantener una importante:
posición en el mercado local.

Los rezagos de la crisis financiera mundial y los problemas intemos del pais, obligan a redoblar
esfuerzos e iniciativas a fin de conseguirlos objetivos establecidos

ELECTRALICA.
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