INFORME DE GERENCIA
LATINOAMERICANA DE JUGOS S.A
EJERCICIO 2016

Sefiores Accionistas:

Presentamos el informe de gestion de Latinoamericana de Jugos S.A
correspondiente al aflo 2016 para su conocimiento andlisis.

A.- CUMPLIMIENTO OBJETIVOS 2016

B.- CUMPLIMIENTO DE DISPOSICIONES DE LA JUNTA

C.- INFORME DE SITUACIONES PRESENTADAS

D.- INFORME DE SITUACION FINANCIERA

E.- RECOMENDACIONES A LA JUNTA DE POLITICAS Y OBJETIVOS

F.- ESTADO DE CUMPLIMIENTO DE PROPIEDAD INTELECTUAL Y MARCA

A.- CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS GENERALES 2016
* Incremento 8 % en volumen de ventas

El volumen de ventas hasta septiembre del 2016, mantenia un tendencia de
crecimiento del 2,3% , una fuerte caida en el consumo golpe6 a Supermaxi Y EN
general al pais, desde octubre, lo que nos produjo una caida total del 1,9 % en el
volumen general de ventas

*Costo de venta

Los costos de venta tuvieron una importante reduccion del 1,9 % analizados vr los
ingresos por ventas totales, logrados principalmente por las mejoras en los costos
de fruta y rendimiento de la misma.

*Pasivos /Proveedores por pagar

El pasivo en el 2016 tuvo un incremento de Usd 9 673, 14 principalmente por el
ajuste del desahucio en las cuentas de la compania, ya que proveedores por pagar
tuvo un decrecimiento importante, de Usd 17.209, .vrs el 2015

*Adecuacion de la planta para gestionar certificacion BPM
Por el cierre de operaciones crediticias por parte de los bancos, no se pudo realizar
el crédito para adecuaciones de la planta, labor que se cumplird en el 2017

B.- CUMPLIMIENTO DE DISPOCISIONES DE LA JUNTA

* Desarrollo de nuevos mercados para la pulpa; tuvimos 4 interesados en el
mercado de exportacién que por razones desconocidas y falta de seriedad de los
mismos no se pudieron concretar.






* Apoyar en endeudamiento

Para la certificacién de la empresa en BPM, se requiere el realizar cambios en la
planta que nos permitan también diversificar nuestra cartera de productos.

OBJETIVOS 2017

* Crecimiento en un 2% vr 2016 en délares

* Bajar la participacién de la cadena Supermaxi en el mix de ventas

* Incrementando en el mercado abierto en 8 puntos, nuevos clientes y
distribuidores.

* Lanzamiento de nueva presentacion de marca LA JUGOSA en Supermaxi en Junio
2017

* Utilidad generada entre Us 50.000

* Certificacion en BPM

* Calificacion del Biol para su comercializacion y ventas

* Cambio de pisos, y colocacion de techo/ cielo falso de la planta

* Reparacion de los bafios personal

* Adquisicion de pasteurizador.

* Cancelacién pronto pago de Supermaxi

F.- ESTADO DE CUMPLIMIENTO DE LA PROPIEDAD INTELECTUAL Y MARCAS
Se regularizaron con el Dr Andrew Neidl el registro de nuestras marcas, y tenemos

los registros sanitarios vigentes hasta el marzo del 2017, por que iniciaremos
tramites de renovacion hacia julio del 2016.

La informacion de la compaiifa esta abierta para cualquier consulta sobre lo
remitido en este informe, 0 requerimiento adicional.

Atentamemt

!

Javier S€rrano L
GERENTE
LATINOAMERICANA DE JUGOS S.A



