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Me permito poner a su consideración el Informe de Gerencia de la empresa

    

     
  Señores Accionistas de la empresa IMBAUTOS.A.:

IMBAUTO S.A. correspondiente a la gestión realizada durante el Ejercicio

Económico del año 2011.

1. Introducción

El 201 1 se constituyo como un importante ario para el mercado automotor

regional que en promedio registro un crecimiento del 18,5%con relación al

2010, Colombia, Argentina, Perú y Chile lideran la tendencia registrando

crecimientos superiores al 20%. Los mercados de Ecuador y Brasil crecieron a

menorritmo que la región y el mercado venezolano fue el único que registro un

decrecimiento del 3,6%

Una serie de medidas gubernamentales causaron variaciones en las condiciones

del mercado automotor nacional en el ano 201 1.

Ante la preocupación del déficit comercial de USD 1.978,9 millones registrado en

el ario 2010, el gobierno nacional implemento un registro de importadores con

el ilegal fin de restringir en 20%la importación de vehículos armados respecto al

monto importado en el ano 2010. Posteriormente en el mes de agosto se

reemplazo el registro de importadores con un régimen de licencias previas de

importación con el objetivo de frenar las importaciones de las empresas que
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excedieron su monto de importación de 80%, ocasionando que varias empresas

reduzcan de forma significativa su actividad comercial al no contar con vehículos

suficientes para atender la dernanda del ultimo trimestre del ano.

En el mes de noviembre entro en vigencia la novena reforma tributaria misma

que incorporo varios cambios en materia impositiva como el incremento del

Impuesto a la Salida de Divisas que paso del 2 al 5% generando un efecto

inflacionario en la economía nacional y obligando a los importadores de vehículos

y demás productos a ajustar sus niveles de precios.

Esta reforma gravo también con IVA e ICEa los vehículos híbridos con precio de

venta superior a USD 35.000, dejando de lado la iniciativa de fomentar la

demanda de vehículos mas eficientes y amigables con el medio ambiente.

Contradiciendo totalmente el supuesto carácter ecológico de la Ley de Fornento

Ambiental y Optimización de los ingresos del Estado, se gravo a los vehículos

híbridos equipados con tecnología innovadora y menos contaminante con IVA

(12%) e ICE (hasta 32%) encareciéndolos al punto de ser inviable

su comercialización en el mercado nacional.

Esta serie de medidas provocaron variaciones en las condiciones del mercado

automotor causando incrementos de precios y migración de la demanda hacia

vehículos básicos y menos equipados.

La previsión de crecimiento de la economía nacional parael ario 2011 de acuerdo

al Banco Central del Ecuador ascendió al 6,5%y a pesar de las dificultades el

mercado automotor presento un desempeño similar a la economía ecuatoriana

registrando un crecimiento en unidades del 6%con relación al ario 2010,
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2.- INDUSTRIA AUTOMOTRIZ 2011
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CHEVROLET

Competencia Zona Norte (2011 - 2012)
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3.- RESULTADOS IMBAUTOS.A.

3.1 VENTA DE VEHÍCULOS

TOTAL IMBAUTO EN UNIDADES
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VENTA DE VEHICULOS OTAVALO
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3.2 FINANCIAMIENTO AUTOMOTRIZ 2010

PRINCIPALES FUENTES

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

FINANCIAMIENTO TOTAL CANT. % VH FINANCIADO %2
¡CONTADO 955 30% |
BPAC - 861 27% 2276 38%
¡FIDEVAL 287 9% 2276 13%!
¿BANCO[DE GUAYAQUIL 255 8% 2276 11%
"CREDITO DIRECTO 250 8% 2276 11%)
_PRODUBANCO __ 165 5% 2276 7%
¡BANCODEL AUSTRO_ 135 4% 2276 6%)
CHEVYPLAN 94 3% 2276 4%

¿CREDIMETRICA 81 3% 2276 4%)
PROMERICA 54 2% 2276 2%

a 36 1% 2276 2%)
JULIO 20 1% 2276 1%

38 1% 2276 2%|
TOTALES 3231 100% 100%
 

PROMERICA, 2%

CREDIMETRICA, 3%

CHEVYPLAN, 3%

BANCO DEL AUSTRO, 49%

PRODUBANCO,5%
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FINANCIAMIENTO LIVIANOS CANT. % VH FINANCIADO %2
¡CONTADO 895 30%

BPAC a 828 28% 2097 39%
¡BANCO DEGUAYAQUIL 233 8% 2097 11%]
CREDITO DIRECTO. 227 8% 2097. 11%
|FIDEVAL 234 8% 2097 11%]
PRODUBANCO 153 5% 2097 7%
¡BANCODEL AUSTRO 127 4% 2097 6%)
CHEVYPLAN_ 92 3% 2097 4%
ICREDIMETRICA —_ 62 2% 2097 3%]
PROMERICA 54 2% 2097 3%
¿CFN. 33 1% 2097 2%|
COOP23 DE JULIO 20 1% 2097 1%
[OTROS 347 1% 2097 2%)

TOTALES 2992 100% 100%

PROMÉRICA, 2

CREDIMETRICA, 2%

CHEVYPLAN, 3%

BANCO DEL AUSTRO, 4%
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FINANCIAMIENTO PESADOS CANT. % VH FINANCIADO %2

CONTADO 60 25% |
FIDEVAL 53 22% 179 30%
¿BPAC _ 33 14% 179 18%)
CREDITO.DIRECTO 23 10% 179 13%
"BANCODE GUAYAQUIL 22 9% 179 12% |
CREDIMETRICA 19 8% 179 11%
'PRODUBANCO 12 5% 179 7%)
BANCO DEL AUSTRO 8 3% 179 4%
[EEN 3 1% 179 2%)
CHEVYPLAN a 2 1% 179 1%
OTROS. o 4 2% 179 2%)

TOTALES 239 100% 100%
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3.2 MECANICA

FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA MECANICA TOTAL
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA MECANICA CAMIONES IBARRA
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA MECANICA TULCAN
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA MECANICA OTAVALO
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA MECANICA LAGO AGRIO
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3.3 COLISIONES

FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA COLISIONES TOTAL
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA COLISIONES ESMERALDAS
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FACTURACIÓN DE MANO DE OBRA COLISIONES TULCAN
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FACTURACIÓN DE REPUESTOS IBARRA
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FACTURACIÓN DE REPUESTOS LAGO AGRIO

45 000

49 000

35 000

30 000

25 000

20 000

15 000

10000

5000  0

 

FES

EPRESPUESTO 2011 CIOVENTAS 2011 ———HISTORICO 2010

CUMPLIMIENTO 126%, j CRECIMIENTO 35% j

3.5 LLANTAS

 

FACTURACIÓN

3500 000

3000 000

2500 900

2000 000

 

e
A

Lo
r
a
c
i
c
a
t
e
]

 

1500 000 2

N
S

1.000.000 5

o
500.000 5 a a]

o o o] Ea]

ENE FE8 MAR ABR May JUN JuL AGO SEP ocr nov Dic

GOIPRESPUESTO 2011 IvENTAS 2011 —HISTORICO 2010

 

CUMPLIMIENTO137% J | CRECIMIENTO 81% j

IMBAUTO)»

 



IMBAUTO>

 

EÁPRESPUESTO 2010 EuvENTAS 2010 ——HISTORICO 2009

Fes MAR ABR JUN JUL AGO SEP NOV DieMAY ocrT

   10.000

20.000

 

30.000

40.000

50.000

60.000

70.000

80.000

 

90.000

FACTURACIÓN

Q á S nu E 5 El Z = O so N Xx

 

EIPRESPUESTO 2011 EXSVENTAS 2011 HISTORICO 2010

ENE FEB MAR ABR AGO sep acT NOV pie

a 2 2 3 S

200.000

 
250.000

PRODUCCIÓN
z

3.6 SEGUROS

CHEVROLET

3..



 

250.000

200.000

130.900

09 090

59900

23% May

EAPRODUCCIÓN

LEALTAD

JUN ¿0 400

ERFACTURACION

 

200%

20

3.7 GM DIFFERENCE

RESULTADOSDE LAS CALIBRACIONES EXTERNAS REALIZADAS POR

 

 

 
   
 

 

 

 

 

 

 

 

 

      

GENERAL MOTORS

IR 7
CO VRTLERAMOTORS

Área a a decueca,* ade Srbre) A X_ lira
W-3 Proceso Consultivo de Servicio Roberto Alarcón 100%. 49 40

Fr [ws Administación del Taller Roberto Atarcón NO
_ [W-9 Administracion de Garantias Roberto AlarcóniJuan Francisco 400% 12 12

8-6 Proceso de Entrego de Vehiculos Nuevos Erlek Atbornoz 100% 18 18

VENTAS 8-£Proceso Consultivo de Ventas Ertck Albornoz. 90% 18 2 20

8-3 Prospección de Vehiculos Nuevos Erick Albornoz 400% 2 9

” ACCESORIOS **|P-7 Proceso de Administración de Accesorios WimperAlmeida/Patricto Acosts 190% 47 47
REPUESTOS |P-6 Proceso de Administración de Partes Marco ResíCamito Rueda 100% 61 st

RESÁRROLLO | C-4 Entranamiento y Desarrollo de Personal Cristina Rublo 21% 19 4 q
GERENCIA, [C-1 Liderazgo Consultivo Santiago Amador 100% 22 - 22

¿TOTALGM DIRERRANCA" 00 1 42PO] 216 3. 219      
En cuanto a GM Difference se cumplió los objetivos en la mayoría de las
categorías, los procesos que no llegaron a sus objetivos fueron el Proceso de
entrega de Vehículos por no presentar a un miembro de posventa y el Proceso
Consultivo de Servicio en el
agendamiento decitas.

cual
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3.8 INDICE DE SATISFACCIÓN DE CLIENTES IMBAUTO

CSI VENTAS

Como podemos ver en la gráfica el índice de satisfacción de clientes en venta
de vehículos se ha mantenido casi constante durante todo el año 2010 y un con

leve crecimiento para finales del año colocándonos por arriba de la media dela
región y nacional.

Desempeño del CSI de Ventas (0.! - Experloncia General con ta compre y entrega del vehículo)
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CSI POSVENTA GARANTIAS

El índice de satisfacción de posventa tuvo una caída muy significativa en este

año, recuperándose ligeramente en el último trimestre.

Desempeño del CSI de Servicios (0.1 - Experiencia Generalcon tos servicios realizados)
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CHEVROLET

Se obtuvo por 7mo año consecutivo la recertificación ISO 9001 : 2008,
culminando la auditoría de este año con cero No Conformidades.
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| RECONOCIMIENTOA LA EXCELENCIA

Todoslos años General Motors del Ecuador reconoce el esfuerzo
i de los Concesionarios Chevrolet que se han destacado en las

categorías de Venta de Vehículos, Servicio de Posventa,
Excelencia Administrativa 6 Financiera y Servicio al Cliente

Este año IMBAUTOS.A. Ha sido nombrado como miembro

del exclusivo Club del Presidente.

Importante logro obtenido gracias al esfuerzo y
apoyo constante de todos suscolaboradores.

  E

?  
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Estos son algunosde los premlos y reconocimientos que recibió IMBAUTO po.
General Motors debido a la Gestión del pasado año. |

  

 

 

          SlivanoPérez recibe el reconocimiento a la
mejor Vendedora de Vehículos Livianos de la OR
Ona. : e>

 

 

mién Viterl gonadorde un viaje a Japón
dondevisitará lo planta de Isuzu, por haberse

* destacado comoel mejor vendedor de
Camionesde la Zono. +
   

  

 

Roberto Alarcón Gerente de Servicio, - : : pa
recibiendo un reconocimiento por : .  Wimper Almelda Gerente deRepuestos,
cumplimiento en el Índice de Sotisfacción de recibe un reconocimiento ol cumplimiento
Clientes. en pedidos de Repuestos.

   
El Equipo de Asesores de Taller recibió varios
premiospor los resultados obtenidos en
Sotisfacción de Clientes.

 

Fernando Agudelo Presidente de General Motors Ecuador
entrego a Santiago Amador Gerente General de
IMBAUTOS.A. Un reconocimiento porformor parte del
Club del Presidente y ser parte de los cinco mejores

lMBAUTO, conceslonarios del país,  
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4.- ANÁLISIS FINANCIERO

A continuación tenemosprincipales los Índices financieros del negocio:

AAESAMES

4 Razón Circuianto

2 Prueba Acida Activo Corrtento - Inventarios A 4 os

—H

aa—KÁ e

 

3 Capital de Trabajo Activo Corriente - Pasivo Corriente M7611.802 La tanones fa 7104004 7.143.061
 

Durante estos últimos años, la empresa ha logrado mejorar sus
indicadores de liquidez. Su nivel más bajo fue del 0.97 en el 2008 y
su nivel más alto en el 2010 con el 1.4, nivel que se mantuvo en el

2011. Este indica que en el corto plazo la empresa cuenta con la
liquidez suficiente para cancelar sus obligaciones corrientes.

El indicador de prueba ácida, no considera los Inventarios en los

Activos Corrientes. Se observa que en estos últimos años la empresa
mantiene indicadores de liquidez adecuados. El nivel más bajo de

este indicador lo tuvo en el 2008 conel 0.6 y su nivel másalto, 1.22
en el 2010. A Diciembre del 2011 este indicador fue de 1.0, nivel
adecuado para este indicador,

Se confirma que al 31 de diciembre del 2011, la empresa contaba

con adecuados indicadores de liquidez. Se confirma que tiene
capacidad de pago en el corto plazo.
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Al 31 de diciembre del 2011 la empresa cuenta con Capital de

Trabajo adecuado para su giro de negocio, su nivel más bajo fue en
el 2008 con un capital de trabajo de $511.502, a finales del 2011 su

capital de trabajo fue de $7'743.661,17.

ANAAS

 

 

Por otro lado las cuentas por pagar de la empresa han sido canceladas en
menortiempo, 54 días, con este cambio la empresa da una mejor imagen como

cliente ante nuestros proveedores.

La rotación de los inventarios se da en 36 días, tiempo mayor al obtenido enel
año anterior. En el 2007 los inventarios rotaban en 43 días. A finales del 2011
la empresa logró rotar sus inventarios en 36 días. Esto es positivo para la
empresa, ya que a mayorrotación, mayor venta, mayorrentabilidad.

El indicador de la rotación de Activos Totales ha permanecido casi invariable en
estos últimos años. A finales del 2011 los activos totales de la empresa rotaron
2.3 veces

SOIA E AAAIN

Rentablildad
Comercia!

Rentabilidad
sabre el Patrimonio

Rendimiento
sobre Activos Totales
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La rentabilidad sobre ventas fue mejor en el 2009, representó el 2.08%, a
finales del 2011 alcanzó el 2.2% de las ventas. Son niveles aunque no
esperados pero si notablemente mejores a los que la empresa generó en estos
últimos años.

La rentabilidad sobre el patrimonio fue mejor en el 2008 con un nivel del
20.18% sin embargo la alcanzada a finales del 2011 el 14,30% es mejor,
mucho más si consideramos que el patrimonio de IMBAUTO fue mayor que el
de años anteriores,

La rentabilidad sobre los activos de igual forma es mejor en el 2011, alcanza el
5.0%de los Activos total el nivel másalto en los últimos años.

Se puede deducir que durante estos últimos 4 años, IMBAUTO ha mejorado
notablemente su rentabilidad.

AANARES

 

 

El 64,9%de los activos representa deuda con terceros, es un
nivel adecuado. El nivel de endeudamiento con terceros ha
disminuido pues en el 2008 representó el 78% de los Activos
Totales.

El indicador de endeudamiento que mide el nivel de Pasivo
sobre el Patrimonio ha mejorado pues bajó del 3.46% en el
2008 al 1.80%enel 2011.

El endeudamiento de corto plazo ha disminuido del 95% en el

2008 al 87% en el 2011, sin embargo se gestionará la

reestructurara de su deuda de corto plazo a largo plazo para
mejorar su liquidez.
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4.3. ESTADOS FINANCIEROS IMBAUTO 2011

(ANEXOS)

5.- PROYECTOS

El objetivo principal en este año es la apertura del punto de venta en lago agrio

con todos los servicio que presta la marca inauguración del Chevy Express de

Esmeraldase iniciar el Proyecto de Chevy Express en la concordia.

La inversión en Equipo y en la ampliación en los diferentes talleres de posventa

dada la demanda que existe de los mismos.

Segunda emisión de Obligaciones para el mes de Julio. Con la que pensamos

refinancia pasivos de corto plazo y la diferencia hacer uso como capital de

trabajo.
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6.- CONCLUSIONES:

Como podemos ver el 2011 fue un año de importante crecimiento para la

empresa acompañada del cumplimiento de los principales indicadores del

negocio.

Nuestra prioridad es seguir enfocados en la eficiencia de costos, en optimizar la

recuperación de cartera y obtenerla rentabilidad esperada por los accionistas,

es el reto para el 2012, estamos seguros que con las medidas que hemos

tomado vamosa tenerlos resultados esperados.

Finalmente agradezco la confianza de los accionistas depositada en mi gestión y

aspiro para el año 2012 un resultado satisfactorio amparado en el continuo

apoyo de su parte.

 

  
DE [ETA

   

       

Atentamente,
MPANÍAS

—
1.0 MAYO 2012

OPERADOR 7
QUITO

 

Santiago Amador

Gerente General
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IMBAUTOS.A.

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA
(Expresado en dólares estadounidenses)

 

bye del

Activos Nota zolo
Activos corrientes

Efectivo y equivalentes 9 2,087,442 1,814,276
Cuentas por cobrar comerciales y obras

cuentas por cobrar 10 11,095,053 9,625,375

Documentos y cuentas por cobrar y compañías y

partes relacionadas 18 2,820,536 257,693

Inventarios 11 7,527,636 8,137,549

Totul activos corrientes 23,530,667 19.834.893

Activos nocorrientes

Inversiones en asociada y en negocio conjunto 12 1,000 649,443
Cuentas por cobrar comerciales y otras
cuentas por cobrar 10 848,290 3,246,764

Documentos y cuentas por cobrar a compañías y

partes relacionadas 18 4,891,571 -
Tn versiones disponibles para la venta 13 78,188 78,188

Propiedades y equipos (neto) 314 8,567,905 7,889,636

Propiedades de inversión (neto) 15 194.229 196,190

Otros activos 36,408 40.999

Total activos no corrientes 14,617,591 12,101,220

Total activos 38,148,258 31.936.113ASO

    

  
go Amador

Gerente General
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IMBAUTO S.A.

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA
(Expresado en dólares estadounidenses)

a: de diciembre del

Pasivo y Patrimonio Nota 2011 2010
  

Pasivos corrientes

Préstamos y obligaciones financieras 16 14,174,570 13.3060,500
Cuentas por pagar comerciales y otras

cuentas por pagar , 17 5,042,351 3,107,493
Documentos y cuentas por pagar a

compañias y partes relacionadas 18 256,514 125,428
Provisiones 20 767,927 440,366
Im puestos por pagar 1,183,382 803,172

Total pasivos corrientes 21,424,744

 

Pasivos no corrientes

Préstamos y obligaciones financieras 16 2.474.217 2,892,522
Cuentas por pagar comerciales y viras

cuentas por pagar 17 215,200 245.200
Beneficios a los em pleados 20 422,631 309,091

im puesto a la renta diferido 19.2 207,675 120,093

Total pasivos no corrientes 3,319,723 3,566,856

Total pasivos 24.744.467 21,403,765

Putrimonio atribuible a los accionistas

Camtal social 22 8,131,000 6,430.000

Reservas 829,253 2,243,109

Resultados acumulados 4:443:538 1,859,239

Total patrimonio 13.403.791 10,532,348

Total pasivos y patrimonio 38.148.258 31,936,113Ali

Las patas explicativas anexas son parte integrante de los estad

  

  

  
imbauto S.A.

Genuino Chevroler  
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IMBAUTO S.A.

ESTADO DE RESULTADOSINTEGRALES
(Expresado en dólares estadounidenses)

Años terminados al ¿a de diciembre del

Nota 201 2010

Ingresos por ventas 86,059,900 73.213,991

Costu de ventas $ (74,706,334) (63,837,779)

Utilidad bruta 11,353,566 9,375:712

Gastosde venta 6 (5,008,243) (4,281,066)
Gastos adiministrativos 6 (3,112,496) (2,842,994)
Otros ingresos, neto 7 458,035 406893

Utilidad operacional 3,690,862 2,658,545

Ingresos (gastos) financieros, neto

Gastos financieros 8 (1,053,373) (921,473)
Intereses ganados 8 1,149,531 847,940

96,158 73533

Utilidad antes de impuestaa la renta 3,787,020 2,585,012

Gastopuestoa la renta 19 (915,577) (468,627)

Utilidad neta y resultado integral del año 2.871.443 2,116,485

Utilidad por acción básica y diluida

atribuible a los necionistas 37.26 43:13
A

 

Gerente General Contadora

Página 5 of 42

 



IMBAUTO S.A.

ESTADO DE CAMBIOS EN EL PATRIMONIO
AÑOS TERMINADOS EL 31 DE DICIEMBRE DEL 2011 Y 2010
(Expresado en dólares estadounidenses)

 

 

 

Aportes para Reservas Resutados acumulados

Capital futuras De libre De De aplicación Tatal
Nota social capitahizaciones Legal disposición saluación ineal de NUF Resultados patrimono

Saldos al 1 de enero del 2010 4.400.000 2,030,000 24Y3,045 43.395 1.758.403 150,642 457.917 9,133.992

Apropiación de reserva legal - - 147.070 - - - -147.676 -

Resciución de la Junta de Accionistas

del 28 de abril del 2010

Pago de dividendos 24 - - - . - - -718.029 t118,029)

Resolación de la Junta de Accionistas

del 23 de septiembre del 2010:
Aumento de capital socia! 2 2,030,000 (2,030,000) - - - - - -

Efecta por aplicación de NIFpor primera vez 2009 (424.683) 424.683 -

Utilidad neta y resultado wntegral del año - > > - - - 2,016,385 2.116,395

Saldos al 3; de diciembre del 2010 b,430,000 - 44131 43.395 1,75%,403 (274,041) 3.133.280 10532343

Apropiación de resesva legal - - 287,134 - - - (287,144) -

Resolución de la Junta de Accionistas

del 8 de marzo del zon:
Aumento de capital social 22 1,701,000. - > - (1,701,000) - - +

Utilidad seta y resultado integral del año - z - - z - 287443 287,413

Saldos al 31 de diciembre del 2011 3,131,000 - 728,455 43.395 540 (273,099 ATITGR 1340379
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ITMBAUTOS.A.

ESTADODE FLUJOS DE EFECTIVO
AÑOS TERMINADOSEL31 DE DICIEMBREDEL.2011 Y 2010
(Expresado en dólares estadounidenses)

Flujo de efectivo de las actividades operucionales:
Utilidad neta y resultado integral del año

Más(menos) / cargos (créditos) a resultados gue no representan
movimientode efectivo
Depreciación
Provisión por deterioro de cuentas par cobrar, neto
Provisión para deterioro de inventurios
Provisión para beneficios a los empleados Gubrlación patronal y desafiucia)

Cambios enactivos y pasivos:
Dortmentas ycuentas por cobrar a cormpañías relacionadas
Cuentas por cabrar enmerciales y olras cuentas por cobrar
Inventarios
Cuentas por pagar comerciales y otras cuentas por pagar
Documentos y cuentas por pagar a compañías relacmonadas
Provisiones
Impuestos por pagar
Impuesto a la renta pagado
impuesto a la renta diferido
Beneficiosa los empleados
Otros activos

Efectivo néto provisto por(utilizado en) las actividades de operación

Ftujo de cfectivo de las actividades de inversión:
Disminución (incremento) en inversiones en asociada y en negorto conjunto
Incremento ensrversiones disponibles para lo venta
Adiciones en propiedades yequipo
Ventas/hajas de propiedades y equipo
Efeutwo neto (utilizado ch) promsto porlas actividades de inversion

Flujo de efectivo de las actividades de financiamiento:
Efectivo recibido por préstamos y obligaciones financieras
Efectivo pagado por préstamosy obligaciones inaruieras
Pago de intereses
Pago de dividendos

Efectivo neto provisto por las nctuvidades de firanciamento

Drerementotictode efectivo y depósitos bancarios

Ffectivo ydepósitos bancarios al inicio del año

Hilectivoy depósitos bancarios al final del año

<

Santiago Amador
Gerente General
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20 Que

2,871,443 2,116,385

245,996 238,086
(114,332) (105,902)

- 38.964
yA 123,258,

3,180,166 2,410,789

(7,454,414) 758345
1,093,128 (60,811,897)
609,913 (2,405,573)

1,904,908 (1,564,600)
131.086 (84,680)
347.561 78,387

1,004,938 585.613
(623,628) (135,922)

87,582 74336

(63.519) (20,939)
4,591 Go toa.

UTE (208,991)

 

 

648.443 (312,732)
. 2,109,344

(922,254) (813.891)
z 2839,

273811 20951570.

3,145,000 17,430,000
(1,695,862) (10,031,551)

(1,053,373) (492,301)
- (218,029)

395,765 688,119

273,166 24,748

1,914,270, 2789,5%2,

2,087,442 814,276

 


