
INFORME DEL GERENTE GENERAL DE “SOLIPET S.A.” 

Periodo del 1 de enero al 31 de diciembre del 2009 

A los Señores miembros del Directorio de 

SOLIPET S.A. 

Luego del análisis realizado a los Estados financieros de la Compañía, así como de los 

acontecimientos más relevantes en sus actividades, a continuación me permito exponer 

a Ustedes las siguientes consideraciones que incidieron en los resultados del ejercicio 

económico del año 2009: 

La inestabilidad de los mercados financieros, la incertidumbre politica, la reducción de 

la inversión, en el año 2009 fue un desafío importante para las operaciones de Solipet 

S.A., que experimentó un gran crecimiento y aumento de responsabilidades en todas 

las áreas, permitiendo sentar bases para un desarrollo sustentable, realizando planes 

para prestar servicios de alta calidad y a precios económicos 

Esto ha dado como resultado que la Compañía en este año tenga un resultado 

económico positivo, logrando mantener las expectativas y unf fúture 
    

Comentarios sobre las operaciones. 

VENTAS: 

Durante el 2009 las ventas totales disminuyeron ligeramente en aproximadamente 583 

mil dólares, lo cual representa un decremento del 9.89% con respecto al año 2008. 

  
 



Desglose de ventas por Servicio: 

% 

2009 
INCREMENTO 

SOBRE/ 
: ñ Ñ (BAJO) AÑO VENTAS AÑO 2009 ANO 2008 ANTERIOR 

Servicio de Bombeo Hidráulico 1.065.439.68 999,355.60 6.61% 

Servicio de Spooler 802.462.77 244,302.89 328.47% 

Servicio de Evaluación Unidades M.T.U.  1.156.089.86 2,497,801.15 -116.05% 

Servicios Materiales y Repuestos 2.302.332.73 2,059,787.35 11.77% 

Servicio De Alquiler de Grúas 51.187,90 30,594.49 67.31% 

Servicio de Suelda 63.814,59 — 560,080.95 -777.06% 

Servicio de Tanque Bota 13.902.00 51,380.00 -269.58% 

Servicio de Camiones Vacuum 382.522.65 35,730.00 970.00% 

Construcción Líneas de Flujo 57.757.07 0 

TOTAL VENTAS 5.895.509.25 6,479,032.43 -9.89% 

Bombeo Hidráulico.- Las buenas relaciones con nuestros clientes nos ha permitido 

mantener el nivel de ventas, con un incremento del 6.61% en rel; 
   
       

   

“INTENDEN 
DECOMPAÑTA: 

Servicio de Spooler.- Experimenta un crecimiento en ventas de 872 ABR ue 

a partir de noviembre del 2008 se firma un contrato por 2 dños que termifia” 

misma fecha del 2010. OPERADOR 8 
QUITO 

Evaluación con unidades M.T.U.- Experimenta una variación negativa del 116.059 

en sus ventas en relación al año 2008, debido a que su capacidad instalada se vio 

afectada por el daño de uno de sus equipos desde mayo del 2009, así mismo otro de los 

factores que afecto este servicio fue la competencia que obligó a revisar el precio de 

venta en aproximadamente el 30% a la baja. 
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Venta de materiales y repuestos.- Experimenta un crecimiento del 11.77% en sus 

ventas del 2009 con relación al año 2008, a pesar del retraso en la provisión de 

materiales y repuestos de importación, este servicio cumplió la estimación proyectada. 

Servicio de Suelda.- A partir de marzo del 2009 este servicio se vio afectado por la 

decisión de nuestro cliente principal Petroproducción de contratar los servicios de una 

sola empresa cuya capacidad instalada superaba a la nuestra. 

Servicio de Vacuum.- Durante el año 2009 el servicio de Vacuum experimentó un 

crecimiento del 970% en sus ventas del año 2009 con relación a las ventas del ejercicio 

económico del año 2008, debido a la gestión de los funcionarios encargados de ofrecer 

este servicio relativamente nuevo. 

Construcción líneas de flujo.- Durante los meses de enero a marzo del 2009, se realizaron 

ingresos adicionales por ordenes trabajos ocasionales que aportaron a nuestras ventas 

en un monto de USD. 57,757.07. 

Como consecuencia de lo anterior, el estado de resultados de la Compañía al cierre del 

ejercicio económico del 2009 refleja una utilidad de USD. 345.996,21, antes del 

participación a trabajadores y del 25% de Impuesto a la Renta, que significa un 

crecimiento del 245,84% de la utilidad antes de impuestos del año 2008 

Agradezco la confianza que me han brindado y espero haber cumplido con mi mandato 

y con los deberes a mi encomendados como Gerente General de SOLIPET S.A. 

Atentamente 

   


