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Durante loz procesoz eeccionaros es muy aventurado plans ficar y obtener resultados que 
e 

n05 satisfagan en un alto porcentaje, las razones las diferentes tendencias políticas que 
ofertan una serie de modelos económicos que pondrian en pramis sí llegaran a ser gobierno 
con la consecuente desestabilización del mercado inferno , que busca afanosamente en estos 
periodos salvaguardar los logros pen idos en epocas anteriores y que los cambios si es 
que ellos llegan a suscitarse ho dise a pernicios :amente las economías empresariales que 
son en defimbiva las generadoras de la la tiqueza nacional, e o mercado internacional al entrar 
en expectativa reduce drásticamente y actividad merced al denominado riesgo paíz 
afectando directamente al sector comercial y empresarial que ven durante estos periodos 
como se condicionan y merman sus actividades comerciales en muchos casos 
dramáticamente en relación a hempos 24 que loz ES Hernos Ya se manejan con propuestas 

económicas definidas . En este contexto y las experiencas anteriores ha sido de vital 

importancia para manejarse con relativa prudencia en estas tan delicados épocas. Es asi que 
ación de los señores accionistas una sintesis de lo actuado, d le esta forma pongo a conside: 
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PRODUCCION.- En este periodo hemos cristalizado nuestro mas 
mecanizar la producción Y D to 
maquinaria fanto de etabor ación cuanto lado em prendimos un meva faceta de 
fabricación tecnológica que implementó A LLMON DEL ECUADOR SA. : esta fase de 
montaje y puesta en marcha de las aparatos importados nos llevó un determinado periodo 
de tiempo harta que éstar Éimecionen 2 su máximo rendimiento, concomuitantemente la 

« - 

tecnificación del personal destenado para operar la citada maquinaria nos dio el resultado 
=> earn ds me matica nm lda mabrl m He Ha 

esperado Y ahora el PIOLESO de no cción entré en una fase de estabilidad , - E nus 

1 sa > 5 ; 1 > dear A permite cumplir con relativa puntualidad la gran demanda actual de nuestro produet 
terminado. 
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pesto su A de juego y 
123 ¿ z +Es como AMÓN 

5. A., prevalezcan por sobre sus competidores, merced a poner en pra sefica =u estudiado 
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esquema de marketing q que se vigoriza con la calidad de nuestros productos ofertados: son 
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te 
comportamiento , es precisament 

factores que Eindamentan la logistica de comercialización ratificados con la experiencia de 
rmestro pereonal de ventas gue ha logrado un nan de solvencia y madurez para 

desenvolverse con propiedad en un contexto en donde predominan factores tan diversos 

como la informalidad, la actividad artesanal € incluso me atrevería aa afinar que el 

contrabando influyen tan cotegóricamente en la anarquía de precios que se esgrimen en el 
mercado nacional que exige un gran esfierzo para mantener a nuestros consumidor ez y un 

enorme despliegue de calculada procramación para caplar un mercado que asume la fisura 

de refractario, influenciado por la oferta en muchoz casos baja pero que sacrifica la calidad 

con el consecuente deterioro de imagen de producto terminado propuesto a nuestro 
comercio nacional que se traduce en la aprec 4ación implicita por parte del consumidor 
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ecuatoriano que juzga a la manufaciura nacional muy drásticamente prefiriendo el consumo 

   



  

de los generos importados cuyos costes en algunos casos satisfacen las es de 
=conomia que busca el condor : ÁLMON DEL ECUADOR S.A. asume el reto y se 

- 

ubica en posición vanguardista en la ofensiva de reivindicar en la mentalidad” "del 

E
 

mn ate mias is E a an O A et 
consumidor ecuatoriano de que es nuestro pais nerced a la tecr ciosgia , Estudlada 

3 El .. a mm ns La 5 . “ - Ps a 

pa, icación Y constante  retonizacón del Í trenes as pro eción es osible colocar 

s aba mas , con 
Decio. altamente o competitivos | pe indemnizarán las aspiraciones de compradores tanto 
nacionales como extranjeros, hacia ese propósito orienfaremos nuestros alientos y 
decisiones para seguir manteniéndonos en prominente sitial en en contexto sumamente 
complicado como exige la comercialización interna. 

COMERCIO EXTERIOR -Es el generador de la economia de la Empresa, laz 
importaciones de ateria Prima tuvieron durante este periodo un incremento muy 
significativo respecto a años anteriores, las razones los precios especulativos que se dieron 
de este producto en a mundo con efectos de reducción incluso de montos y volimenes que 
pe pudieran consegir - Facilmente en loz mercados internacionales tradicionales , con el 
resultado de Ena gran demanda de este producto en el mercado inferno que incrementó su 

demanda en forma dra mática y que Per ser clientes adicionales hubo que satisfacer! los en 
su totalidad para lo sstra influencia en el mercado exterior 

para conseguir - suficiente stock ( ( a pesar de laz restricciones ) de materia prima que 

satisfaga la ingente demanda de este producto en nuestro comercio interno. 

Las importaciones de articulos terminados, se mantienen dentro de cuantias establecidas 

previamente , nuestra experiencia de mercad noz determina las cantidades y generos a 
importarze, de esta manera cumplimos con nuestros clientes en los productos de $u 
necesidad, añadiendo que con la logistica de entregas con que contamos actu selmento , 
podemos dilatar nuestro mercado con la car tación de nuevos clientes o en su defecto 

aumentar el consumo de loz acívalez merced a ofertar nuestras mercaderias con preci 108 
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altamente compefitr vos que solo lo podemos conseguir poniendo en praxis nuestra larga F E prúa $5 

trayectoria de experiencia en el comercio inte nacional . . en donde hemos logrado un 

ca
 espacio de respeto y confianza por parte de los p pro oveedores extranjeroz que ven a nuestra 

Empresa como el mas eficaz y seguro 3 ocar sus productos en nuestro pais. vehiculo para co 

¡ANZAS - La lignidez obtenida, a permitido 2 ALMON DEL ECUADOR € A. gozar 
de autonomía financiera eliminándose créditos externo s, para financiar sus proyectos ya 582 
de importaciones de materia prima y menaje, asi como renovación de Activos Fijos como 
vehículos, equipos de oficina, de fabricación ste, todo esto se lo efectía en la generalidad 
de loz casos con pagos de contado obteniendo de esta manera beneficios por loz descuentos 
de pagos de contado o pronto pego en caso de importaciones, , permitiendo mantener un 
saludable flujo de caja que habilita alfontar contingas ies fifuroz con relativa tranquilidad, 
con lo que se pone de manifiesto E ue nuestra geshon consiguio el objetivo de consolidar 
económicamente a la Empre sa, no obstante las diinitade es puestas de mantfiesto hace ya 
dilatado tiempo en nuestro pais y que ños a hecho diristr la Empresa en tiempos de erisis 
sacando conclusiones que son muestro acervo para 1 manejarnos de una forma previsora 
durante épocas de dificil predicción, que se mantienen por mucho tiempo ya en el Eevados 
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ADMINISTRATIVO - Una de laz formas de orientar la Empresa por derrof 
de solvencia administrativa , es la de elemmnar los inirmeados tramites 1 isermos Ar 

ADOR S. Á maneja sus gestiones de control un t reducido 
q ¿ já 

marco ALMÚÓN DEL EL CU 
personal administrativo 
agilmente todas las gestiones inheron des 3 
Contabilidad, Facturación, Bodega, Derpachos, Recepción de clientes y demas 
Departamentos se han cor sstituido o monolitic: coordinar sus actividades y asi 

cesar expeditar amente y con criterio todas las tareas que cotidianamente hay que 
raso solverlas en el plano administrativo, inenester relevar que en este plano tanto Presidencia, 
como Gerencia han puesto todo su contingente personal para resolver disyuntivas que en el 
vehacer diario se presenten como rufinarios, el resulílado obtenido siempre a sido el 

pretendido redundandose en rendimientos adicionales Pp ara la Empresa, que busca en estos 
hempos enematicos calidad adri wiendo al máximo el coste que por este 
concepto . en periodos pretéritos sign amificah a una carpa a adicional agobiante y onerosa para la 
Empresa 
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En resumen ALMON DEL ECUADOR S.A adquirió de en ya lar ara e ectoría dentro del 

contexto de producción y comercialización del Ecuador, un talento e pec al para prevalecer 
por * sobre los escollos obteniendo en gran medida las metas planificadas al inicio de cada 
eriodo, la inconsistencia socio econónuea que se a establecido es a nuestro Pajs durante ya 

algunas decadas no nos a permitido la consecución de nuestros objetevos totales, zm 

embargo el crecimiento sostenido que hemos logrado noz deja con relativa tranquilidad. 

te
 

Y BA 5 

Atentamente, 

  

  

Sra Monica Vivane Pura 
JA 7147 Ta £ 19:24 La 

GERENTE GENERAL DE 
ALMOÓN DEL ECUADOR S.A. 

 


