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Distinguidos señores: 

Tengo a bien comunicarles les puntes, que a mi criterio merecen la Sayor 
información. Quiere redaltar los 3 puntes principales, sobre los cuales 
a estado centrada mi gestión como Gerente y Representante Legal de la 
Cla. . 

PRIMERO, 

CONSTITUCION Y ADMINISTRACION DE LA EHPRESA: 

He velade continuamente per que la legalización de la Compañía se haga 
en ferma urgente, dejande todo en erden en cuánte se refiere a su Capi 
tal, a la emisión de accienes, Actas de Juntas de Accionistas, ete. 
También he supervisado para que los Contretes de trabajes de tede el - 
personal que labera en nuestra Compañía, esté debidamente legalinmado - 
y además junto con el Presidente de la Compañía hemos supervisado to-- 
das las tareas de trabajo del persenal, pare que halla siempre un rendi 
miento óptimo y no se desperdiche tiempo y dinero. 
SEGUNDO.» 

DISTRIBUCCION DE PRODUCTOS. 

Durante tede este ejercicio que corresponde al año 1.98%, he estado acu 
diendo a los Laboratories y/e fabricantes de nuestras lineas de ventas 
para poder temar las representaciones de sus líneas. 
Esta laber de venta siempre a side acerdada en conjunte cen el Presiden 
te de la Compañía, para le cual se ha heche adquisiciones de vehículos 
y el persenal de vendedores-Comisioníistas para hacer efectiva la peliti 
ea de Ventas. 
En este período se ha cubierte casi tedas las previncias del país, te-- 
niendo eso sí que HACER SACRIFICIOS em cuánte a precios para peder em 
trar en los puntes de ventas, dando también plazos más cómodos de pagos 
a les clientes para temar mercados. 
TERCERO, - 

El resultado obtenido en éstes 9 meses de arranque, ha side de un éxite 
notable en cuánte a voluien de clientes y zenas de ventas conseguidas; 
pero teniendo siempre un porcentaje muy baje de utilidad para peder en» 
trar como distribuidor de la linea farmaceútica.- 
las ventas han side centreladas efectiunmemte per medio de las facturas 
las cuales han side una por una, ceotejadas con el page efectuada per - 
les clientes a los vendederes-comisiení stas, 
El resultado económico ha side muy baje, pere la compensación y el ii 
to de la gestión del Gerente, ha sido legrar un mercadeo muy extenso q» 
para el próxime año, rendirá les frutos $ptines. 

Ry, atte.  - 
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