
INFORME DE LA GERENCIA GENERAL DE ACROMAX LABORATORIO
QUíMIco FARMACÉUTIco s.A. PoR EL PERIoDo coMPRENDIDo

ENTRE EL 1 DE ENERO Y EL 3I DE DICIMBRE DE 20,I3

Al Señor Accionista:

Dando cumplimiento a lo d¡spuesto en la Ley de Compañías, nos es grato
someter a vuestra cons¡deración, el informe de las principales actividades de la
empresa durante el año 2013.

ASPECTOS RELEVANTES DEL EJERCICIO 2013

El año 2013 la industria farmacéutica tuvo un comportamiento estable, llegando
el mercado a un valor cercano a los US$ 1.211 millones. por su parte, el
crecimiento en unidades (2.20%) iue significat¡vamente inferior al crecimiento
en valores (7.04%).

La situación macroeconómica en el Ecuador hace que la industria farmacéutica
nacional tome un papel relevante dentro del desarrollo de la sa,ud en el pais,
viéndose esto como una oportunidad de desarrollo tanto para la jndustria
nac¡onal como para lograr un equilibrio en la balanza comercial.

En cuanto a valores, a Diciembre 20'13, según lN,,lS (Ventas al l\rercado
Privado), Acromax se ubicó en la posición 23 del mercado con 14.8 millones
de dólares, con una participación del 1 .222% y con un precio promedio de US$

La empresa se encuentra en un proceso consecutivo de lanzamientos de
productos que respondan a las necesidades de Salud en el Ecuador y
adicionalmente para contar siempre con un portafolio acorde al mercado. Esto
ha hecho posible realizar la colocación de varios productos que se espera
comiencen a dar sus frutos a partir de 2014.

RESULTADOS DE LA COMPAÑíA DEL PERIODO FISCAL 2OI3

1.. CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL

He cumplido con todas las disposiciones emitidas por la Junta General; Es
decir, he dado cumplimiento fielmente a mi cargo de mandatario con
representación legal; He realizado todo mandado por Junta General tanto en
actas como lo que respecta a mi posición de Representante Legal.

> Cumplim¡ento de lo establecido en el acta de junta universal de
accionistas, así como la contratación de auditores externos para el
perÍodo f¡scal 2013;

> Representac¡ón Legal ante organismos de control tanto en el ámbito
contable, tributario y laboral,



> Representación Legal ante entidades financieras, clientes y
proveedores;

> Representación Legal ante litigios y demandas.

2.- CUMPLIMIENTO DE LOS OBJETIVOS PREVISTOS PARA EL
EJERCICIO ECONÓMICO

He velado por el cumplimiento de todos os objet¡vos planteados en el período
fiscal 2013. Dicho cumpl¡miento se ve reflejado en los resultados financieros
de la Cía., que sigue siendo un laboratorio destacado dentro del mercado
farmacéutico ecuatoriano.

Los objetivos cumplidos en el año 2013 son los siguientes:

Económicos:

1. En el aspecto financiero se observa una variación significativa en los
activos y pasivos totales de la compañfa entre los perÍodos 2013 y 2012.
Este incremento se circunscribe básicamente a la incorporación de
mayores volúmenes de inventario para atender la creciente demanda de
medicamentos por parte del mercado público ecuatoriano.

2. Dadas las var¡aciones en activos y pasivos y por lo explicado en el
párrafo anterior, la Cía. cerró el ejercicio 2013 con un patrimonio positivo
que ascendió a los MU$S 15.341.

Legares,'

1. Seguim¡ento y finalización de procesos legales iniciados por la Cía.;

2. Cumpl¡miento oportuno de requerimientos de autoridades de organismos
de control tales como Municipio, Servicios de Rentas lnternas y
Superintendencia de Compañias.

Laborales:

1. Seguimiento de la aplicación de política de Recursos Humanos,

2. Continúa capacitación profesional del personal adm¡nistrativo y
operativo.

Durante el ejercicio fiscal 2013, informo a la Junta ceneral que en la compañia
no se han presentado hechos extraordinarios producidos en el ámbito laboral y
legal que ameriten ser informados.



3.. PROYECCIONES PARA EL 2014

Esperamos incrementar el nivel de ventas en el mercado privado y seguir día a
dia siendo uno de los laboratorios lfderes en el mercado, aportando con el
desarrollo profes¡onal de nuestros colaboradores y para lo cual planteamos
objetivos reales a mediano y largo plazo, a saber:

> lncremento de las ventas locales abriendo mercado para nuevos
medicamentos en el país;

> Optimización de costos y control de gastos,

> lncrementar la rentabilidad en las diferentes líneas de productos;

> l\¡antener y mejorar la solidez financiera de la compañia, a f¡n de crear
una cobertura de pasivos y patrimonio.

Aprovecho la oportunidad para dejar constancia de mi agradecimiento a los

rio Quím¡co Farmacéutico S.A.
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