
JERENCIA 

PERIODO ENERO 1 = DICIEMBRE DEL 2012 
En cumplimiento a lo establecido en los estatutos de MED.KEN, MEDICINA INTEGRAL 
KENNEOY SA, al concluir el presente periodo contable de Enero 1-Diciembre 32 del 2012, 
presento el informe anual de los Estados Financieros que fueron revisados por el Comisario 
bajolas normes internacionales de información financiera 
RESULTADOS OBTENIDOS 
Según el Estado de Pérdidas y Ganancias del periodo comable de Enero 1-Diciembre 31 del 
2012 MED.IXEN ha obtenido utildades antes de impuestos por US$331,921.1. 
Los Ingresos Totales generados en el penodo señalado suman US$5,73977251 frente 
2.45 5,054.742.04 en el año 2011, Es decir el incremento delos ingresos fue del 13.5%    

BALANCE GENERAL 
AL terminar el año 2012 los Activos suman US$1,469.750.17 de los cuales US$305,58355 
representan el valor delos Activos Fils. El valor del Activo Coriente es de US$1,062.20345 
representan cuentas por cobrar, impuestos anticipados y os seguros anticipados en donde se 
encuentran Incluidas las Pólizas de Seguro 

Respecto al Pasivo Tota, a cifra asciende a USS662.106.57 de donde $532.729.57 corresponde 
al Pasivo Corriente generado por cuentas de nuestros proveedores de servicios Cabe señalar 
que la empresa continda sn ningun tipo de endeudamiento externo. 
El valor del Patrimonio de MEDKEN al 31 de Diciembre del 2012 es de US$807.543.60 
incluyendo las utlidades obtenidas y representa el 55% del valor de os Actos Totales 

INDICADORES FINANCIEROS 
Respecto alos Indicadores financieros, a continuación se presentan ls siguiente: 

Die. 31/2012 Die. 31/2012 

Indice de liquidez 1a5 192 
Indice de Endeudamiento 22 257 
Rotación de Cuentas por Cobrar Ja días 17 días 
Rentabilidad/Actvo Fo 3% e 
Rentabilidad/Patrimomo Neto. 1% 52% 

Rentabllidad/Ingresos e% se 

  

Analizando los indicadores financieros que arcjan los Estados Financieros de la empresa se 
puede observar que tradicionalmente se mantiene una excelente situación de solvencia y



liquidez, En el úlimo periodo de Ene. al 31 de Diciembre del 2012, se puede observar que el 
indicador de liquidez es de 115 lo que significa que los Activos Corrientes o de fácil 
convertibilidad son de 1.15 veces mayores que os Pasivos a Coro plazo. 
Igualmente, el indicador de endeudamiento es muy bueno y significa que tenemos holgada 
capacidad para obtener cualquier tipo de financiamiento si fuera necesario, en el año 2012 la 
relación ascendió a 2,22 quiere decir que el valor de los Activos son dos veces mayor al total de 
los Pasivos, Al respecto debo informar que seguimos sin requerir ningún endeudamiento 
externo y que el pago a nuestros proveedores siempre es puntual, 
La rotación de cuentas por cobrar en el año 2012 bajó a 14 dias o cual realmente es muy. 
satisfactorio y demuestra la eficiencia de nuestro departamento de cobranzas. 
Referente alos indicadores de rentabilidad, se puede observar que en relación al capital social 
y reservas, que son el Patrimonio Neto de la empresa, se ofrece el 41% que se considera 
excelente yen relación a los Ingresos s del 6%, 
ANALISIS DE MERCADO: 
El mercado de la medicina prepagada se encuentra en constante movimiento, las empresas 
ofrecen productos para diferenciarse de otsas y existe un notario interés competitivo tanto 
para los contratos individuales como corporatwos. Actualmente casi todas las empresas. 
mantienen reaseguros por considerables montos de cobertura anual con pólizas de hasta 
Us$250,000.00 sin embargo cada una tien diferentes políticas de apicaión de las mismas.   

El mercado es muy cambiante y Mediten no se ha quedado atrás con las expectativas, hemos 
estudiado detenidamente las ofertas de la competencia y hemos ajustado ciertas coberturas 
especialmente para los contratos Corporativo, donde. se ofrece cobertura hospitalaria y 
ambulatora al 100% hasta. por US$2,000.00 para emergencias, También estamos ofreciendo. 
el sistema de los Puntos Médicos Famillares para consultas por un valor de US$5,00 en el caso 
de requerir un especialista el alado se remite a nuestro cundro médico con la presentación 
de un cupón que cuesta $12.00 
Para el presente año ya tenemos definido un plan estratégico para obtener un mayor 
rendimiento en los puntos de venta de Urdesa y Samborondón, el 30 2012 fue un periodo de: 
mucho esfuerzo tanto en la captación de vendedores como en mantener un sistema de 
«capacitación del personal tanto en Guayaquil como en Manabí donde también se incrementó 
elnimero de vendedores a 32 personas. 
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