
  

DISTRIBUIDOR D 

Machala, 9 de abril del 2012 

Sr. 

Teodoro Tamariz Y. 

PRESIDENTE DE COMPAÑÍA IMPORTADORA ORO AUTO “IMOAUTO” CIA. 
LTDA. 
Ciudad.- 

Estimados señor: 

Adjunto al presente documento estoy presentando los Estados Financieros del ejercicio 
económico 2011 de: COMPAÑÍA IMPORTADORA ORO AUTO “IMOAUTO” CIA, 
LTDA.: 

ANTECEDENTES: El objeto principal de la empresa es la importación, compra y venta de 
vehículos. Venimos operando desde el mes de marzo de 1993 en la ciudad de Machala y a 
la presente fecha contamos con patios de exhibición y venta exclusivos para las marcas 

Mazda, Nissan, Renault e Hino en esta Provincia y la marca Hino en la Provincia de Loja 

Ventas, Costos y Gastos: 

Las ventas anuales del ejercicio 2011 llegaron a la suma de US $ 20*684.629.09, esto 
significa un incremento en ventas del 16.39% respecto del ejercicio económico 2010. El 
costo de ventas llegó a la cantidad de US $ 18'695.889.63 y los gastos de ventas, 
administrativos y financieros totalizan US $ 1'628.649,33, generando una utilidad antes de 

impuestos de US $ 467.511.59, equivalente a un 2.26% del total de las ventas, 

15% participación empleados y trabajadores e Impuesto a la renta. 

El 15% de participación a empleados y trabajadores da un total de US $ 70,126.74. y el 
Impuesto a la Renta del ejercicio totaliza US $ 95.372.36, 
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Hemos cumplido las metas conforme nos habíamos propuesto, el incremento de ventas 
frente al ejercicio 2010 así lo reflejan. El segmento variado de modelos en las marcas 
Nissan y Renault son las que han permitido un mejor trabajo, así como la campaña de 
publicidad radial y escrita mantenida durante el período. 

Contamos con apoyo del sistema financiero para la colocación de crédito inmediato, 
tenemos variedad de marcas y modelos, infraestructura adecuada y además tenemos un 
servicio de posventa y repuestos que nos afianzan el mercado provincial, 

No me queda mas que agradecerle por el apoyo brindado a la gestión administrativa y 
financiera, esperando que el período 2012 nos permita cumplir los objetivos programados y 
mantener el sitial que ocupamos dentro de la línea automotriz. 

Atentamente    

 


