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Fl Bevenue de MeCanne para el 2006 st estroctond de ln siguiente manerm: Fees 45%,
Uopnsiones 3%, AVH 4%, Ares Finales 2%. v Otros 12%,

Ioste il 1o compomicion de pevenoe por zong  {ue ded 67% en clienes de Chito v ¢l
a0 em chenies de Guavaguil, Cpbe fndicar gue fos glientes de goblerng constitiven ¢
1% del revenue. ello inchove Ta mversion de CN

A o del 2016 se perdic la Leltsoudn con Sab Miller. el segundo chionle max
imiporante pare MeCann, o goe se imdogo en onn ooportante reduceion de revenie a
patiir del s emestee del 2006 MeCana debio tomar scciones pum reduckr eile
anpecio & ajustar @l main de compaiin bujo fos nuevas comliciones de miercudo
expecmalmente en Guavagquil. fo gque implict uma reducein del personal del 31%, de 102
persibios en 13 20152 70 en Dic 2006 Y conmm codto de 2849 mil usd.

L1 revenge praventente de provectos de gobierno b sido creciente con ana tendeneio a
estabiliznrse en o i ey afion) en ol 2003, represemimb of 9% del nevenue, encl
2004, el 17, en 2005 ¢l 39% v eael 2006, 33% No son contritos p lorgo ploeo, sms
provestog puntuoles a exepeian dis CNT que sies de inversion continia.

Adiciopplimente, MeChnn continnd con un portalolio diversificado por segtores ales
ey teleconmuienciones. lineas adreas, awtomolriz. consuto masivo,  alimentos v
el

ittty eliente focal mis mportante ¢s CNT rificd sy confisnz enef 2006 uepo de
i proceso . de leciisedn. Es un elente wlegral par guien desarrollamos campadiay Jde
o, ereatividod v 811

Foon el seetor muomonriz el cliente Cunernl Moters crecia no selo parn realizar trubnjios
paed Fetdor. sime lambién pars e regon como réduliado de o Ley de Comunicagion.
fov g sienefien un incremento del revenue del 3046 ¢o el 2076 v el 2005, Aderian oos
enireir o) nepgocio local de Camiones, que represénto w Ineremento del 16%% adichonal.
Llien este cliente tenemos ana redacion dJe aprosimidamente 20 afios

sestlé mantuva su ioversion . estabile, s embarga. tuve un erecimienta del 4% del
Ty ek e rebieiion ol afe dnterir Vi



En el 2016 ingresé6 como cliente una importante linea aérea cuyo origen fue una
negociacion regional, asimismo hubo crecimiento en un cliente local de retail.

Los efectos del terremoto, contraccién econémica y sobre costos a las importaciones
afectaron la demanda de nuestros clientes y por consiguiente redujeron sus inversiones
publicitarias afectando nuestro presupuesto.

Con respecto al entorno macroeconémico, éste no fue favorable. Se caracterizé por la
caida del precio del petroleo, altas sobretasas a las importaciones de bienes y servicios,
impuestos solidarios para la reconstruccion de las zonas afectadas, devaluacién de las
monedas de los paises de la region que. En lineas generales se produjo una contraccion
en el crecimiento del pais sumado a un entorno politico electoral muy confrontativo.

Lamentablemente fue un afio de resultados negativos para McCarn, aunque cabe
resaltar que a pesar de la crisis se realizé un buen manejo del control de costos y gastos.
Adicionalmente, la correcta aplicacion de politicas y procesos alineados a Casa Matriz,
permitieron la calificacion mas alta, “Satisfactory™ por nuestros Auditores de IPG.

Se recomienda a la Junta General consolidar la relacion con los clientes actuales y en

especial promover las actividades de BTL y digital, sin descuidar el control de costos y
gastos para asegurar la rentabilidad de la Compaiiia.

Atentamente,

Mano Benaé& Cannon

Presidente




